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Presentacion

El primer reto al que me enfrento es escoger el “TEMA”.

Nuestro Director del Master, José Luis Pérez Torres, nos aconseja que bus-
quemos, evidentemente, un tema que nos interese para nuestro desarrollo pro-
fesional. Que no sea muy “amplio” pues tenemos el peligro que el trabajo nos
resulte superficial, pero que tampoco sea muy “conciso” pues tendremos otro
peligro, el de la inventiva.

Me dicen los expertos que ya han pasado anteriormente por este proceso que
es mejor escoger un tema mas bien concreto, porque si es muy amplio puedo
encontrar demasiada informacion, y procesar toda la informacion ya entabla la
primera dificultad.

Pues bien, entusiasmada y después de escuchar todos estos consejos decido
escoger un tema concreto, que para mi trabajo me resulta de un importante
interés. Y éste no es otro tema que el “lucro cesante”, y su tratamiento en
nuestro sistema de valoracion de dafios personales.

Cuando acabéis de leer este trabajo, entenderéis que no hay formulas magicas
y que sélo existe un camino, que es el de dedicarle horas de trabajo.
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Resumen

Tras casi 25 afios dedicados a la tramitacion de siniestros de automdviles, y en
concreto expedientes de dafos corporales, existen todavia conceptos sobre los
que es dificil establecer una indemnizacién justa. Una de esos conceptos es el
del “lucro cesante” pues su dificultad esta en probar la privacion de ganancia en
un futuro.

Este trabajo pretende servir de base a quién quiera entender que es el “lucro
cesante” y qué conceptos abarca.

Analizaré como se trata en nuestro pais el lucro cesante derivado de lesiones
tras la incorporacién del sistema de valoracion de los Dafios Personales y qué
diferencias existen con el resto de Europa, y valoraré sobre la necesidad de
cambio y cdmo se presenta su futuro.

Resum

Després de quasi 25 anys dedicats a la tramitacié de sinistres d’automobils, i
en concret als expedients de danys corporals, existeixen encara conceptes so-
bre les que és dificil establir una indemnitzacié justa. Un d’aquests conceptes
és el del “lucre cessant® doncs la seva dificultat esta en provar la privacié de
guanys en un futur.

Aquest treball preten servir de base a qui vulgui entendre que és el lucre ces-
sant” i quins conceptes abarca.

Analitzaré com es tracta en el nostre pais el lucre cessant derivat de les lesions
i quines diferencies existeixen amb la resta de paisos d’Europa, i valoraré la
necessitat de canvi i com es presenta el seu futur.

Summary

After almost 25 years dedicated to the processing disaster of cars, and in con-
crete processes of bodily injuries, there exist still lagoons on which it is difficult
to establish a just indemnification. One of these concept is that of the "loss of
earning" since his difficulty is in proving the privation of earning in future.

This work tries to use as base to whom it wants to understand that it is the "loss
of earning" and what concepts it includes.

| will analyze how the loss of earnings derived from injuries treats itself in our
country after the incorporation of the system of valuation of the Bodily injuries
and what differences exist with the rest of Europe, and will value the need of
change and how will be its future.
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El Lucro Cesante derivado de los danos
personales en un accidente de circulacion

1. Introduccion

Para empezar debemos de distinguir entre responsabilidad civil y responsabili-
dad penal.

Responsabilidad penal

En la responsabilidad penal lo que se persigue es la sanciéon del autor del
hecho delictivo. La culpabilidad y la responsabilidad penal son conceptos vincu-
lados entre si, toda vez que la declaracion de la responsabilidad penal del suje-
to supone previamente el analisis de la culpabilidad; definida como el reproche
que se le hace al autor de un determinado hecho delictivo. Puede expresarse
fundamentalmente de dos formas principales: el dolo y la culpa. El dolo se
define desde el punto de vista penal como la realizacién consciente e intencio-
nal de una conducta tipica y antijuridica (conducta que agrede y perturba los
bienes juridicos protegidos por el legislador causando dafos y perjuicios a la
sociedad). A diferencia del dolo en la culpa no hay intencién, se trata de una
actitud reprochable consciente de la voluntad que determina la verificacion de
un hecho tipico y antijuridico por omision del deber de cuidado exigible al agen-
te de acuerdo con sus condiciones personales y las circunstancia con las que
actud. En un proceso penal también se puede dilucidar la cuantia de los dafos
y perjuicios ocasionados, es la obligacién que tiene el autor de un delito o falta
de reparar econédmicamente los dafios y perjuicios causados o derivados de
su infraccién o delito. y por tanto el perjudicado podra optar por exigir la res-
ponsabilidad derivada del mismo en la via penal, pudiendo ser cuantificada en
la sentencia que ponga fin al procedimiento, o por la via civil, en cuyo caso sera
necesario ejercer nuevas acciones ante los tribunales civiles.

Responsabilidad civil

En la responsabilidad civil se busca el resarcimiento de los dafios y perjuicios
sufridos por la victima, es aquella obligacion que surge de un comportamiento
incorrecto, desde el punto de vista de la ley. Es de caracter econémico, y ante
todo hay que distinguirla de la responsabilidad penal, ya que ésta, la penal, su-
pone el ingreso en la carcel de su autor o una sancidén o multa, mientras que la
civil, supone la obligacion de indemnizar economicamente al perjudicado.

Nos hallamos dentro del ambito civil y partimos de la base del articulo 1.902
del codigo civil que dice que;

“El que por accién u omisién cause dafios a otro, interviniendo
culpa o negligencia, esta obligado a reparar el dafio causado”.




El articulo 1903 del cédigo civil por su parte indica que;

"la obligacion que impone el articulo anterior es exigible, no sélo
por los actos u omisiones propios, sino por los de aquellas perso-
nas de quienes se debe responder”.

Esto significa que no solo somos responsables civiles de los dafios cometidos
por nuestros propios actos, sino también por los dafios causados por los hijos
que tenemos bajo nuestra guarda, por los menores o incapacitados que estan
bajo nuestra autoridad o tutela, los directores de los colegios por los perjuicios
y danos que cometan los alumnos del centro o incluso los propietarios o direc-
tores de las empresas por los dafos que puedan cometer sus dependientes o
sus empleados, etc.

Son responsables civiles:

e Los que hubiesen cometido el delito o falta (autores) y sus complices.

e Los aseguradores si el riesgo estuviese asegurado.

e Los padres o tutores, por los dafios y perjuicios causados por los deli-
tos o faltas cometidos por los menores de edad y por los mayores suje-
tos a su patria potestad o tutela que vivan en su compafiia, siempre que
exista culpa o negligencia.

e Las personas naturales o juridicas que se dediquen a la industria o el
comercio, por los delitos o faltas que hayan cometido sus empleados o
dependientes, representantes o gestores en el desempefio de sus obli-
gaciones o la prestacién de sus servicios.

e La accion de responsabilidad civil puede transmitirse a terceros, por
ejemplo, a los herederos.

Como regla general el plazo para reclamar la responsabilidad civil prescribe en
el plazo de un aino. Plazo distinto se contempla en la Comunidad Autbnoma de
Catalunya, que en su cédigo civil se amplia a tres.
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2. Responsabilidad civil contractual y extracon-
tractual

El Cdédigo Civil diferencia bien en su articulo 1089:

Las obligaciones nacen de la ley, de los contratos y cuasi contra-
tos, y de los actos y omisiones ilicitos o en que intervenga cual-
guier género de culpa o negligencia.

Ademas establece otra diferencia fundamental, que las obligaciones civiles que
nazcan de delitos o faltas se rigen por las reglas del Cédigo Penal. Por lo que
es conveniente hacer una mencion a la diferencia entre:

llicito civil: imposicién de un deber de indemnizar no tipificado en ley pe-
nal.

llicito penal: es la responsabilidad civil que surge por la realizacién de
una conducta merecedora de sancion penal.

No obstante la diferenciacion entre obligaciones que nacen de la convencion y
las que nacen de la culpa o negligencia no es mas que de régimen juridico, ya
que el fundamento ultimo es el mismo, accion u omision culposa, o dolosa.

Basicamente se distinguen dos clases de responsabilidad derivada de la prime-
ra, eso es derivado del ilicito civil:

Por un lado esta la_contractual, que como su propio nombre indica es la
que se deriva de la existencia de un contrato; surge como consecuencia
de que entre dos 0 mas personas, particulares o juridicas, hayan cele-
brado un contrato. Su origen esta en un principio que contiene el Codigo
Civil (desarrollado en el articulo 1.254 y ss.), referido a las obligaciones
contractuales en que se sanciona a aquellas personas que, en el cum-
plimiento de los contratos actuen con mala fides o mala fe o con negli-
gencia, asi como también aquellas personas que se retrasan o se demo-
ran un sus obligaciones.

Por otro lado esta la extracontractual, que es la que se origina cuando
se causa un dafio pero sin la existencia de un contrato previo entre la
persona que lo ha causado y la persona que ha resultado perjudicada.
Este es el caso de que por ejemplo una persona que paseando por la
calle, cruza por un paso de cebra y es atropellada por un vehiculo que
circula por la calzada. Como se puede apreciar en este caso, no hay
ninguna relacion contractual entre las personas implicadas, por lo que la
responsabilidad que entraria en juego seria la extracontractual, o tam-
bién llamada mas técnicamente la aquiliana, por eso, por la inexistencia
de acuerdo entre el causante y el perjudicado.

Cuando producido un dafio media una relacién juridica contractual entre dos
personas, puede suceder que genere responsabilidad contractual o un supues-

11




to de responsabilidad extracontractual, si se da por incumplimiento del nemi-
nem laedere (no dafar al otro). La Jurisprudencia fluctua, si bien deja sentada
la exclusion de la responsabilidad extracontractual si el dafio se produce en la
exclusiva orbita de lo pactado, pero se debe hacer una interpretacion rigurosa
de esa orbita. También hay diferencias en el ambito procesal (accion contrac-
tual 15 afos 1101 y ss., y la extracontractual es de 1 ano 1902 y ss.), por lo
qgue no se puede poner una accion y decidir el tribunal conforme a la ratio deci-
dendi de la accidon no ejercitada.

Existen otros tipos de responsabilidad civil, aunque estas anteriores sean las
mas conocidas, como la precontractual, la responsabilidad por riesgo, la res-
ponsabilidad empresarial, la derivada de productos defectuosos, etc.

La responsabilidad extracontractual puede tipificarse con arreglo a diferen-
tes circunstancias:

e Subjetiva y objetiva: subjetiva esta fundada sélo en la culpa, y la obje-
tiva se produce con independencia de toda culpa.
En el sistema espanol, la responsabilidad extracontractual aparece do-
minada por la idea de culpa del agente productor del dafio. Esta concep-
cion subjetiva del dafio, se debe a que para que una persona responda
del dafio causado no basta el dano, sino que en su actuar debe de existir
falta de diligencia o comportamiento descuidado. Pero la aparicion de
nuevas técnicas y la de los transportes (automoviles), multiplico la posi-
bilidad y la produccién de dafios, haciendo casi imposible la vigencia de
la responsabilidad por culpa. Ademas se produce el cambio de enfoque
de la doctrina de la culpa, ya no se mira tanto las causas sino el resulta-
do. Estos nuevos hechos no hallaban satisfaccién en el sistema codifi-
cado, de ahi que aunque subsiste inalterado, la Jurisprudencia ha ido in-
terpretando las normas de forma diferente, se acude asi a la generaliza-
cion de expedientes, inversion de la carga de la prueba, o a apreciar cul-
pa en la mas minima falta de diligencia. Se flexibiliza el requisito de la
causalidad entre dafio y hecho productor. Un paso mas es el que dan los
defensores de teorias objetivas, que preconizan la necesidad de in-
demnizar a quien haya sido victima del riesgo creado por el causante del
dafio al actuar, nace asi la teoria del riesgo para explicar el deber de in-
demnizar del patrono al obrero si sufre dafios en el trabajo. Pero convie-
ne anotar que con la asuncion de esta responsabilidad sin culpa por la
Jurisprudencia, obliga al responsable potencial a estar asegurado contra
las consecuencias de su actuar, con lo que se da una gran difusion de
las entidades aseguradoras. Por lo que la Jurisprudencia se muestra to-
davia aun mas rigurosa con el agente productor del dafio.

o Directa o indirecta: Directa se impone a la persona causante del dafo
0 a quien la Ley designa como responsable directo por hechos propios, y
la indirecta se obliga a resarcir a una persona por hechos ajenos (pa-
dres, tutores, empresarios, educadores...)
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« Responsabilidad principal o subsidiaria: la principal es la exigible en
primer término y la subsidiaria cuando el deber principal no se puede
cumplir o no existe.

Hay que destacar el paso de la responsabilidad personal a las responsabilida-
des colectivas, ya que la mayoria de los hechos dafiosos son causados por
grupos numerosos de individuos, asi aparece el problema de la imputacion del
dafio a las empresas, que el Cédigo Civil resuelve de manera infructuosa en el
1903, lo que ha llevado a la Jurisprudencia a admitir la responsabilidad objetiva
del empresario. En lo expuesto se ve la tension entre la aspiraciéon de una mo-
ralizacion de conductas y el deber de reparar todos los dafios. La moralizacion
de las conductas esta bien, procurar que extreme su diligencia, pero una exce-
siva rigurosidad puede crear situaciones paralizantes. Ademas el principio so-
cial habla de reparar todos los perjuicios en que no se vea razon clara para que
la victima los soporte por si sola.

El sistema actual es el del seguro de responsabilidad civil, en el cual el asegu-
rador asume, el riesgo. Pero el seguro no suprime la responsabilidad, el asegu-
rador responde porque el asegurado es responsable. Toda esta profunda trans-
formacion del sistema se ve traducida en realidades legislativas que tienden a
la inmediata indemnizaciéon de la victima por medio del seguro. Tratamiento
distinto se da en el seguro obligatorio de automdévil, en el que cuando existen
dafios a las personas, en ese caso si que entra en juego la responsabilidad
objetiva.

Requisitos para que exista una responsabilidad civil

Segun se desprende del articulo 1902 del cédigo civil, para que exista ésta ser-
ia necesario que se dieran como minimo estos requisitos que a continuacion se
detallan:

e Accidn u omision.

e Infraccién de una norma juridica o un precepto de contrato existente en-
tre las partes (responsabilidad contractual).

o Conducta dolosa o negligente por parte del causante.
« Dafo.

e Relaciéon de causalidad. Es necesario que exista un nexo, tal como dice
Antonio Lopez Jiménez, "que sirve para atribuir al agente las conse-
cuencias dafiosas de su accidon y para determinar la cuantia de los da-
flos indemnizables, de modo que no podran alcanzar el pretendido re-
sarcimiento aquellos que no sean necesario corolario del acto. Teorias
de la equivalencia de las condiciones (la causa de la causa...), de la
conditio sine qua non, de la causa proxima, de la causa eficiente, y de la
causalidad adecuada o de la adecuacion (criterios de imputacién objeti-

va)".
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e La asuncion de riesgos.

La RESPONSABILIDAD CIVIL derivada de un accidente de circulacion es
una responsabilidad civil extracontractual, que nace de la comision de un
delito, o de cualquier acto dafioso que perjudique a otro, aun sin ser un delito.
Ha sido en esta parcela del actuar humano, que con sus adelantos técnicos y
correlativos siniestros, la que ha provocado una auténtica revolucion en la ma-
nera de entender el articulo 1.902 de nuestro Codigo penal.
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3. ¢ Qué es el daino causado?

Dano es el detrimento, perjuicio 0 menoscabo causado por culpa de otro en el
patrimonio o la persona. La responsabilidad civil tiende a conseguir la repara-
cion del dano.

En Derecho civil, la palabra "dafio" significa el detrimento, perjuicio o menosca-
bo que una persona sufre a consecuencia de la accién u omisién de otra, y que
afecta a sus bienes, derechos o intereses.

La rama del Derecho civil que se ocupa de los dafios es el lamado Derecho de
la responsabilidad civil o Derecho de dafios. Es un derecho eminentemente
dirigido a la reparacion del dafio causado, es indudable, no obstante en ocasio-
nes cuando la reparacién del mismo se dificulta, el derecho permite el resarci-
miento del perjudicado mediante la indemnizacion de los perjuicios irrogados.
Esta obligacién legal de indemnizar el perjuicio o reparar el dafio causado ge-
nerara en el obligado, normalmente, el animo de no volver a cometer el hecho
que dio lugar al evento dafoso, por tanto el derecho de dafios es también un
derecho preventivo.

La responsabilidad civil proporciona un derecho de crédito a favor del perjudi-
cado que el agente esta obligado a cumplir:

e Extensién de dafio: sabemos que entre accion y dano tiene que haber
nexo de causalidad. Pero también hay que delimitar la extension de la
obligacion de reparar. Una interpretacion literal del 1902 nos llevaria a
sostener que sélo hay que reparar el dafio causado por la accién u omi-
sion, pero esto extenderia la cadena de perjudicados hasta el infinito. De
ahi que se aplique el art. 1107 Cdédigo Civil que distingue entre deudor
no doloso que responde de los dafios previsto y previsibles al constituir-
se la obligacion, y el doloso que responde de todos los que conocida-
mente se deriven. Asimismo, el perjudicado tiene la obligacion de mitigar
el dafo por el principio de buena fe.

e Formas de reparacion: la obligacion puede cumplirse in natura o por
equivalente, salvo que la primera sea imposible se aplicara esta.

e Caracter de la deuda indemnizatoria: Cuando se solicita la indemniza-
cion pecuniaria, se hace en el dia en que se dicte sentencia, o cuando
se liquide su importe en la ejecucion, ya que se trata no de una deuda
de dinero, sino una deuda de valor.

e Compensacion de lucros con el dafo: El importe de la indemnizacion
debe ser rebajado en lo que constituya una ventaja obtenida por el per-
judicado del hecho dafioso, lo cual es una aplicaciéon de la doctrina del
enriquecimiento injusto.

e Fijacion convencional o judicial del dafio: Se refiere a que la fijacién del
importe del dafo puede ser fijado de comun acuerdo por las partes, pero
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bajo las reglas legales, o se puede hacer fijando la cantidad la autoridad
judicial, en la que se fija la cantidad y la forma de liquidacion.

e Prescripcién de la accion: la accion para exigir la responsabilidad extra-
contractual es de un afio, prescripcion a contar desde que lo supo el
agraviado, y se presume iuris tantum un conocimiento instantaneo. En
lesiones es desde el alta médica, y si es continuado el dafio desde el
ultimo estadio del total resultado.

Ahora bien no todos los danos son reclamables pues debemos de hacer una
primera distincion entre Dafo justificado y Dafno Resarcible.

3.1. Daino Justificado o exonerado de responsabilidad

Causas legales de exoneracion de la responsabilidad:
A pesar de que se han producido dafnos, la obligacién de repararlos no se im-
pone en determinados casos:

» Ejercicio del propio derecho: el titular de un derecho subjetivo ostenta
unas facultades de actuacion, si actua conforme a ellas, aunque cause
dafo a otro no responde de él. Esto se suele incardinar con la teoria del
abuso del derecho, es decir, no usar el de mala fe, o el ejercicio antiso-
cial del mismo. La ley no ampara el ejercicio abusivo de los derechos

» Consentimiento de la victima: no plantea problemas con bienes patrimo-
niales, pero si en los que no son de libre disposicion. El consentimiento
sélo vale si se da dentro del marco permitido por la ley, o por la recipro-
ca admision del riesgo (boxeo...).

» Legitima defensa: de la misma manera que la ley penal. Riesgo inminen-
te ante el cual el agredido reacciona ante dicha perturbacién o ataque
para defenderse.

» Estado de necesidad: alguien que causa un mal pero evita un mal propio
0 ajeno, pero se tienen que dar unas condiciones:

¢ El mal que se da menor que el que se evita.
e Situacién de necesidad no producida intencionadamente.
e Estado de necesidad no producido por empleo o cargo.

3.2. Dano resarcible

El dafio puede ser causado por dolo o culpa, o bien puede deberse a caso for-
tuito o fuerza mayor.

En el caso de dafio doloso, el autor del dafio actua de forma intencional o mali-
ciosa. En el caso de dafo causado culposamente, la conducta es negligente,
descuidada o imprevisora, y no presta la atencion que debiera segun en canon
o estandar de diligencia aplicable (generalmente el del "buen padre de familia").
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En principio, el dafio doloso obliga al autor del dafio a resarcirlo y ademas, sue-
le acarrear una sancién penal, al constituir un ilicito penado por la ley.

En cambio, el acto ilicito meramente civil suele provocar tan sélo el nacimiento
del deber de reparar o indemnizar el daio.

Nadie responde de los danos causados de modo fortuito, en los cuales se dice
que la victima debe cargar con su propio dafo.

La responsabilidad por dafios exige como regla general que exista un nexo
causal entre la conducta del autor y el dafio. Entre la acciéon u omision del su-
jeto causante del ilicito y el dafio consecuente, es preciso que existe un nece-
sario nexo de causalidad, que sirve para atribuir al agente las consecuencias
dafiosas de su accion y para determinar la cuantia de los dafios indemnizables,
de modo que no podran alcanzar el pretendido resarcimiento aquellos que no
sean necesario corolario del acto del mismo.

17



18



4. Conceptos que integran el Dano Resarcible

El dafo resarcible no puede reducirse a una idea unica, sino que es un con-
glomerado de conceptos, cada uno de los cuales tiene sus particularidades en
Su enjuiciamiento.

SANTOS BRIZ en su tratado sobre esta materia, enumera los dafios que han
de indemnizarse:

v" En la evaluacion del dafio se han de tomar en cuenta todas las repercu-
siones que éste tenga en el patrimonio del perjudicado.

v" Han de indemnizarse todos los que una persona sufra en relacién o a
consecuencia del hecho del cual responde el agente.

v El hecho total es el que ha de indemnizarse, por lo general sin conside-
racion de la magnitud de la culpa del agente o a las causas que hayan
cooperado a la realizacién del dafo, principio que sufre una limitacion
importante en caso de concurrencia de culpa del perjudicado y en los
supuestos de limitacién de responsabilidad de dafos a ciertas sumas
maximas en hipotesis de responsabilidad por riesgo.

v" La indemnizacién no podra ser nunca excusa para el enriquecimiento ili-
cito del perjudicado.

En el Derecho espafiol y en la mayoria de Derechos europeos se distingue cla-
ramente entre dainos no patrimoniales y los dafios patrimoniales, con im-
portantes consecuencias legales. Mientras que los dafos patrimoniales provo-
can una disminucion de utilidad que es compensable con dinero o bienes inter-
cambiables, el dafio no patrimonial, implica una disminucion o reduccion de
utilidad que, ni el dinero, ni bienes intercambiables pueden llegar a compensar.
Por eso los dafios No patrimoniales son denominados también “dainos no
economicos” y los dafos patrimoniales como “dafos econémicos”.

Debemos pues distinguir entre estos dos conceptos;

4.1 Dano No Patrimonial o no econdmico

La mayoria de la doctrina radica la distincion sobre los resultados o conse-
cuencias de la accidn antijuridica: si ésta ocasiona un menoscabo en el patri-
monio, afectando su actual composicién o sus posibilidades futuras, el dafo es
material o patrimonial aunque el derecho atacado sea inmaterial; si, en cambio,
no afecta al patrimonio pero lesiona los sentimientos de la victima, existe
dafo no patrimonial.

Actualmente se empiezan a distinguir dentro del dafio no patrimonial dos tipo-

logias o clases de perjuicios no patrimoniales, el daiho moral y el daino bio-
légico o psicofisico.
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4.1.1. Dano Moral

En un sentido amplio se entiende el concepto de dafio moral, como todo sufri-
miento psiquico que padece una persona como consecuencia de una multitud
de hechos muy dificiles de enumerar; de variada magnitud y que no son objeto
de valoracion econdmica, puesto que su valoracion es incalculable, ya que su
resarcimiento econémico no es suficiente para reparar dicho sufrimiento psiqui-
co del correspondiente dafo. En un sentido menos amplio, ese dafo psiquico
se prolonga al fisico, dando origen a, mediante un procedimiento legal, obtener
una resolucién judicial traducida en un resarcimiento econémico.

Desde otro punto de vista se puede conceptuar el daiio moral como el impacto
o sufrimiento espiritual que en la persona pueden producir ciertas conductas,
actividades, comportamientos o determinados resultados. Incluye bienes y los
correspondientes intereses juridicos de contenido no patrimonial. Asi se com-
prenden no solo por los ataques a bienes o derechos de la personalidad, sino
también las repercusiones en el ambito psiquico afectivo.

El dafio moral implica una reduccion del nivel de utilidad, personal e intima, que
ni el dinero, ni bienes intercambiables por éste, pueden llegar a reparar. Por
ejemplo, la pérdida de un ser querido. Si bien, el dinero, servird como sistema
compensatorio, que no lucrativo. Se incluyen aqui el componente afectivo, las
expectativas de vida, el progreso personal, la autoestima, el buen nombre, el
honor, la honorabilidad, el prestigio, etc. Es el «precio del dolory; sufrimientos
fisicos y psiquicos. Para su calculo hay que tener en cuenta diversos elemen-
tos, tales como la edad, sexo, posicion profesional, dependencia familiar, des-
credito, etc., de la victima.

Se reconoce a la hora de fijar el quantum de la indemnizacién el concepto de
dano moral. Al concepto de dafio moral se va implantando de manera progresi-
va al quantum indemnizatorio de las distintas responsabilidades en que van
incurriendo las distintas administraciones publicas y para que pueda apreciarse
la existencia de dafios morales, se exige que al menos se pruebe la existencia
de hechos basicos de los que pueda inferirse aquél, en virtud de las reglas del
criterio humano, mediante la técnica de la presuncion, de ahi que no necesite
de especiales acreditaciones, ya que carece de mddulos o parametros objeti-
vos y ha de presumirse como ciertas no pudiendo incluirse dentro de esta cate-
goria una mera situacion de malestar o incertidumbre, salvo cuando la misma
ha tenido una repercusion psicofisica grave.

En definitiva se trata de un dafo a los sentimientos de la victima que determina
dolor o sufrimientos, inquietud espiritual o agravio a las afecciones legitimas, y
en general toda clase de sufrimientos que no se puede apreciar con dinero. Los
danos morales son los que han causado mayores problemas, en cuanto a su
definicion y en cuanto a su determinacion exacta. Razones de equidad han
provocado una ampliacion excesiva de los mismos, lo que ha llevado a una
verdadera indeterminacion, ya que, la intencion de que no queden dafos patri-
moniales sin indemnizar por falta de prueba (sobretodo en lo que se refiere al
lucro cesante futuro) provoca su inclusion en esta categoria.
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La caracteristica basica del daino moral es la imposibilidad de valoracion
econdmica; asi, se dice que el dafio moral no se puede resarcir sino que Uni-
camente se puede compensar, al no existir parametros objetivos, siempre sera
muy alto el grado de arbitrariedad en cualquier sistema que se proponga resar-
cirlos, comportando ello una gran inseguridad juridica.

4.1.2. Daino bioldgico o psicofisico

Dentro de los dafios no patrimoniales se engloban los denominados “dafios
bioldgicos” o “danos psicofisicos”. Es un concepto relativamente nuevo y donde
mas desarrollo ha tenido ha sido en la legislacion italiana y sobretodo en Espa-
Aa donde el sistema gira en torno a este concepto.

El dano biologico, o perjuicio a la salud de la persona, se considera la pérdida
de valor en si mismo, y por tanto se entiende un perjuicio que debe de ser in-
demnizado. En la Unién Europea se define como “la reduccion definitiva del
potencial fisico y/o psiquico médicamente constatable o médicamente explica-
ble, a la que se afiaden los dolores y repercusiones psiquicas que el médico
sabe que se asocian normalmente a la secuela, asi como las consecuencias en
la vida diaria habitualmente y objetivamente asociadas a dicha secuela”.

En Italia es un concepto que se entiende totalmente separado del dafio moral y
esta regulado en los articulo 138 y 139 del “Cddice delle assicurazioni privati de
Settembre de 2005”. Frente a la concepcion tradicional que en todos los casos
de dafios, incluidos los dafios a las personas, distinguia solo entre dafos pa-
trimoniales, aquellos que son susceptibles de valoracion pecuniaria y dafios no
patrimoniales o “morales”, aquellos que no pueden ser objeto de la misma, se
va abriendo paso poco a poco la idea de que en los casos de dafos a las per-
sonas puede distinguirse una categoria propia y distinta, llamado “dafo biologi-
co” o “dafio a la salud”, y que se entiende como un perjuicio a la salud o a la
integridad fisica o psiquica del ser humano, que es independiente de su reper-
cusion patrimonial o estrictamente moral.

El amplio desarrollo y arraigo que alcanza esa categoria del “dafo bioldgico” o
“dafo a la salud” en ltalia se debe en gran parte a la necesidad de superar los
estrechos limites que el articulo 2059 CC Italiano imponia a la indemnizacién
del dafio moral, que en un principio solo se otorgaba si el ilicito civil era a su
vez constitutivo de un ilicito penal (articulo 185 CP Italiano). Ese modelo identi-
ficaba la regla general relativa a la responsabilidad civil del articulo 2043 CC
Italiano con los dafos patrimoniales y comportaba que en los supuestos de le-
siones corporales solo era indemnizable el dafio patrimonial compuesto por el
dafio emergente (por ejemplo gastos médicos) y el lucro cesante (por ejemplo
pérdida de salarios o de capacidad laboral) y el dafio moral o pretium doloris en
aquellos casos en que el hecho dafoso fuera a su vez delictivo. Con ello se
producian casos en los que las lesiones corporales mas graves eran indemni-
zadas con sumas muy reducidas debido a su escasa repercusion en el patri-
monio de victimas que, debido a su edad, enfermedad o escasa formacion,
eran incapaces de generar ingresos de una cierta entidad. La necesidad de
desvincular los importes de las indemnizaciones de las lesiones corporales de
los lucros cesantes de las victimas venia exigida por diversos principios consti-
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tucionales, como el de igualdad, el de respeto a la dignidad de la persona
humana y, de un modo muy especial, por el de proteccién a la salud estableci-
do por el articulo 2 de la Constitucion italiana. A partir de una primera sentencia
dictada por un Tribunal de Génova el 25 de mayo de 1974, seguida por otras
sentencias genovesas y pisanas, primero, y posteriormente por una copiosa
jurisprudencia de la Corte de Casacion y Constitucional, se llega a redefinir el
concepto de dano previsto por el articulo 2043 CC Italiano (danno ingiusto) pa-
ra incluir en él la lesién a la integridad psicofisica como “danno evento” o in-
terés juridicamente protegido, con independencia de las repercusiones perjudi-
ciales que comporte en las actividades laborales, profesionales y de cualquier
otro tipo de la victima.

Esa idea del “dafio biolégico” como un nuevo tipo de dafio independiente del
dano patrimonial y del moral ha hallado eco en Francia, Portugal y encuentra
cada vez un mayor numero de partidarios en los distintos paises europeos. In-
cluso en Alemania, pais poco dado a aceptar construcciones juridicas del sur
de Europa, se han visto recientemente reflejos de esa concepcion para superar
la doctrina tradicional que reducia sustancialmente la indemnizacién del dafo
moral de las victimas cuyas lesiones les habian reducido a un estado de coma
permanente o a un estado vegetativo que les impedia sentir dolor o ser cons-
cientes del perijuicio sufrido. La doctrina tradicional sefialaba que en esos casos
la indemnizacion del dafio moral no podia cumplir la funcidn de compensacion
(Ausgleich) ya que, al no sentir, lo que pudiera adquirir la victima con el importe
percibido no podia proporcionarle ninguna sensacion de bienestar. Tampoco
podia cumplir la funcién de “satisfaccion” (Genugtuung), tan peculiar del Dere-
cho de dafios aleman, ya que la victima tampoco podia percibir la relacion en-
tre la lesion sufrida y la indemnizacién percibida, ni que ésta se otorgaba preci-
samente para intentar paliar un dafo que se le habia ocasionado. No obstante,
a partir de 1992 y a raiz de una sentencia, el Tribunal Federal aleman consi-
der6 que la “compensacion por la destruccion de la personalidad” (Zerstorung
der Personlichkeit) justifica la compensacion con independencia de si la victima
puede apreciar o no la reduccion de su calidad de vida.

4.2. Danos Patrimoniales o econdmicos

El término dafo patrimonial se refiere en general a todo menoscabo o detri-
mento que se produce en los bienes que componen el patrimonio de una per-
sona.

La necesidad de determinar exactamente en qué consiste el dafo patrimonial,
tiene por objeto conocer con precision qué tipo de perjuicios se deben indemni-
zarse, frente a un dafio imputable a dolo o culpa.

Para que realmente sea resarcible el dafo patrimonial debe de cumplir una se-
rie de requisitos;

» Debe de ser CIERTO, en_su misma_existencia y en su cuantia., si
bien la cumplida prueba de este ultimo puede posponerse a la fase de
ejecucion de la sentencia. Al demandante es a quien le incumbe la prue-
ba de ambos extremos (la carga de la prueba).
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El dafo Patrimonial esta compuesto por estos dos elementos, el dafio emer-
gente y el lucro cesante.

4.2.1. Dano emergente

Es el perjuicio efectivamente sufrido. Comporta un empobrecimiento del patri-
monio en sus valores actuales. Puede ser actual o futuro. Lo componen todos
aquellos gastos generados de forma inmediata y también aquellos gastos que
habra que soportar en el futuro.

Daio emergente: actual y futuro.

Hemos dicho que por dafio emergente se entiende el empobrecimiento
real y efectivo del patrimonio que ha sufrido el dafio. Tomaremos como
ejemplo un accidente de circulacion del que se derivan dafios personales
para entender mejor el concepto;

« Ejemplo de dafio emergente actual: el coste de reposicion del
vehiculo y los gastos de farmacia y hospital.

< Ejemplo de dafio emergente futuro: los gastos que debera
afrontar el lesionado para sufragar el tratamiento de las secue-
las permanentes en un futuro.

4.2.2. El lucro cesante

La ganancia a la que fue privado el damnificado. Consiste en la frustracion
de una posible ganancia o de la utilidad que haya dejado de percibir la
victima de un delito o un acreedor de una obligacion por el incumplimiento
de lo acordado. Puede ser también actual o futuro.

Lucro cesante: actual y futuro.

Por lucro cesante se entiende la utilidad que en virtud del dafo se ha
dejado de percibir. Para mayor claridad utilizaremos el mismo ejemplo
anterior.

+ Ejemplo de lucro cesante actual: los perjuicios derivados
de la imposibilidad de la victima para trabajar mientras duré
la convalecencia.

< Ejemplo de lucro cesante futuro: las ganancias que dejara
de percibir la victima como consecuencia se la incapacidad
permanente.
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5. El lucro cesante: concepto

Dice el articulo 1.106 del Cddigo Civil:

“La indemnizacién de dafos y perjuicios comprende, no sélo el valor de
la pérdida que hayan sufrido, sino también el de la ganancia que haya
dejado de obtener el acreedor, salvas las disposiciones contenidas en
los articulos siguientes.”

Articulo 1107.

Los dafios y perjuicios de que responde el deudor de buena fe son los previstos o que
se hayan podido prever al tiempo de constituirse la obligacion y que sean consecuencia
necesaria de su falta de cumplimiento.

En caso de dolo respondera el deudor de todos los que conocidamente se deriven de la
falta de cumplimiento de la obligacion.

Articulo 1108.

Si la obligacién consistiere en el pago de una cantidad de dinero, y el deudor incurriere
en mora, la indemnizacién de dafios Y perjuicios, no habiendo pacto en contrario, con-
sistira en el pago de los intereses convenidos, y a falta de convenio, en el interés legal.

Articulo 11009.

Los intereses vencidos devengan el interés legal desde que son judicialmente reclama-
dos, aunque la obligacion haya guardado silencio sobre este punto.

En los negocios comerciales se estara a lo que dispone el Cdadigo del Comercio Mon-
tes de Piedad y Cajas de Ahorro se regiran por sus reglamentos especiales.

Articulo 1110.

El recibo del capital por el acreedor, sin reserva alguna respecto a los intereses, extin-
gue la obligacién del deudor en cuanto a éstos.

El recibo del ultimo plazo de un débito, cuando el acreedor tampoco hiciere reservas,
extinguira la obligacién en cuanto a los plazos anteriores.

Articulo 1111.

Los acreedores, después de haber perseguido los bienes de que esté en posesion el
deudor para realizar cuanto se les debe, pueden ejercitar todos los derechos y accio-
nes de éste con el mismo fin, exceptuando los que sean inherentes a su persona; pue-
den también impugnar los actos que el deudor haya realizado en fraude de su derecho.

Articulo 1112.

Todos los derechos adquiridos en virtud de una obligacién son transmisibles con suje-
cion a las leyes, si no se hubiese pactado lo contrario.
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El concepto del lucro cesante se refiere a una lesion patrimonial que consiste
en la pérdida de incremento patrimonial neto (esto es, deducidos costes)
que se esperaba obtener y cuya obtencion el damnificado ve frustrada como
consecuencia de un incumplimiento, ilicito o perjuicio ocasionado o imputado a
un tercero.

La ganancia frustrada no es preciso que se fundamente en un titulo o derecho
que exista en el patrimonio del acreedor en el momento de producirse el in-
cumplimiento, pero la jurisprudencia mantiene un criterio rigorista, en el sentido
de que su existencia debe de ser probada igual que la de cualquier otro dafios.
Esto es, no resulta imprescindible que en el momento en el que se produce el
hecho dafoso el incremento patrimonial susceptible de integrar el lucro cesante
ya se haya concretado, basta que pudiera razonablemente haber llegado a
concretarse en el futuro.

Como ya hemos visto el lucro cesante no debe de confundirse con el dafio futu-
ro, pues éste puede ser también actual, y tampoco debe confundirse cualquier
perjuicio econémico con el lucro cesante. El profesor ALBIEZ DOHRMANN cita
como ejemplo de dafos que en ocasiones se confunden el de los gastos de
sustitucién (se trata de un dafio emergente que se produce por la sustitucion de
la victima por otra persona) o la pérdida de la prestacién de alimentos o cual-
quier otra equivalente como consecuencia del fallecimiento del obligado o la
pérdida de expectativas econdmicas cuya causa sea donando. Insiste en la
importancia de diferencia el lucro cesante de estos otros conceptos no solo pa-
ra obtener una reparacion integra, sino porque plantea cuestiones especificas
que merecen respuestas igualmente especificas.

Debemos de destacar dos exigencias constantes para su reconocimiento juris-
prudencial; la certeza y el caracter restrictivo para su estimacion, puntos que
nos llevan a analizar algunas circunstancia que pueden considerarse dudosas;

¢ El lucro cesante en las actividades ilicitas o inmorales: aunque las
tratamos en el mismo apartado son dos conceptos diferenciados.

X/

+ Fuera de toda duda las actividades tipificadas en el ordenamiento
juridico como delictivas o sancionadas administrativamente no
son resarcibles. Ejemplos: narcotrafico, venta de armas ilegales,
trabajo clandestino, etc.

X/

« Las actividades inmorales merecen distinto tratamiento, el ejem-
plo clasico es el de la prostitucién y aunque en términos genera-
les la jurisprudencia tampoco se muestra partidaria a reparar este
tipo de dafios, existe alguna discrepancia al respecto y algun Ma-
gistrado defiende la resarcibilidad de los perjuicios que sufre, no
la propia victima, sino las personas que dependen de ella.

e La pérdida de oportunidades (o chance): existen varias voces que
han escrito sobre esta materia;

*

s MEDINA ALCOZ, L. la define como la expresion espafiola que se
emplea usualmente en el dmbito de responsabilidad civil para
hacer referencia al dafio que sufre quién ve comprometida una
posibilidad real de obtener un beneficio o evitar un menoscabo.
La doctrina de la pérdida de oportunidad se traduce en un meca-
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nismo de responsabilidad proporcional en virtud del cual se reco-
noce al perjudicado una indemnizacion de la que se descuenta
una parte proporcional al grado de incertidumbre constituida por
la probabilidad de que el agente dafioso no fuera, en verdad, cau-
sante del padecimiento Indemnizar la oportunidad perdida no es
mas que restar la estimacion pecuniaria del dafio final (del dafo
incierto o eventual, es decir, de la ventaja frustrada) el margen de
incertidumbre respecto a su enlace causal con la conducta del
agente dafnoso.

+ Dice GARNICA MARTIN, JUAN F. sobre la pérdida de oportuni-
dades que se trata de una ganancia sobre la que no existe ningu-
na certeza de que se vaya a producir sino que Unicamente existen
meras posibilidades de que se llegue a producir, y que con los
parametros que nuestra jurisprudencia utiliza para el resarcimien-
to del lucro cesante no parece que en este caso pueda ser resar-
cible, si bien no le parece razonable. En realidad lo que ha hecho
la jurisprudencia con ese proceder no es otra cosa que dar entra-
da a criterios de equidad en el resarcimiento, solo que de forma
disimulada o encubierta, acudiendo al concepto de dafio moral,
que poco o nada tienen que ver con la pérdida de oportunidad.

La teoria causal del todo o nada se basa en un calculo de probabilidad. La
afirmacién o negacion de la existencia de nexo causal en la pérdida de
oportunidad depende del umbral de certeza;

v En el Derecho angloamericano se situa en el 50%: en virtud del crite-
rio “more probable than not“ (mas probable que ocurra que no).

v" En el Derecho europeo continental alrededor del 80%: en razén de la
maxima “id quod plerumque accidit* (las cosas que ocurren con fre-
cuencia).

La doctrina de la pérdida de oportunidad es esencialmente un calculo pro-
babilistico. Esto es primordial para delimitar su ambito de aplicacion, que
quedara acotado entre un nivel minimo de seriedad de sobre la posibilidad
de la chance y un maximo de certeza del hecho causal.

Se establece una regla de indemnizacién o responsabilidad proporcional,
fraccional, o parcial de la probabilidad, y que no es ajena al sistema espafol
de responsabilidad civil pues ya se vienen utilizando en el marco de la doc-
trina de la culpa de la victima, la intervencidén de tercero, la fuerza mayor
concurrente.

27



28



6. La prueba del lucro cesante

La Jurisprudencia normalmente exige un rigor o criterio restrictivo en la valora-
cion de la prueba de la existencia del lucro cesante y sobretodo en el “quan-
tum®, porque debe de acreditarse también el nexo causal entre el acto ilicito y
el beneficio dejado de percibir, 0 sea el lucro cesante que esta reclamando, y la
realidad de éste, aunque no faltan pronunciamientos en los que se afirma que:

«...lo verdaderamente cierto, mas que rigor o criterio restrictivo, es que
como en todo caso debe probarse el hecho con cuya base se reclama
una indemnizacion, se ha de probar también el nexo causal entre el
acto ilicito y el beneficio dejado de percibir, lucro cesante, y la reali-
dad de éste, no con mayor rigor o criterio restrictivo que cualquier hecho
gue constituye la base de una pretension (SS. 8.7.96 EDJ 1996/3549 y
21.10.96 EDJ 1996/6432).»

Segun indica GARNICA MARTIN:

“la anica diferencia que realmente existe entre la prueba del lucro cesan-
te y la prueba de cualquier otro hecho constitutivo de una pretension es
gue el lucro cesante no esta referido a un hecho acontecido sino a un
hecho que podria haber acontecido y que no se produjo. De ello se deri-
vara una consecuencia esencial: el objeto de la prueba no podra ser
nunca de forma directa la propia ganancia frustrada sino otros hechos
gue sean indicativos de que la misma se habria realmente producido.”

Esa forma de probar esta expresamente prevista por el legislador al regular las
presunciones, ya que en el articulo 386.1 de la LEC (presunciones judiciales)
se dice que a partir de un hecho admitido o probado, el tribunal podra presumir
la certeza de otro hecho, si entre el admitido o demostrado y el presunto existe
un enlace preciso y directo segun las reglas del criterio humano.

Por otra parte, también debe distinguirse entre los problemas que plantea la
prueba de la existencia de la ganancia frustrada y los que plantea la prueba
de su cuantia, que son muy diversos. En cuanto a la prueba de la ganancia en
si misma, el problema consiste en convencer al juez de su existencia, lo que
puede ser sencillo cuando la propia naturaleza de las cosas la conlleve, 0 mas
complicado, cuando escape a los parametros de normalidad. Asi, en la propia
naturaleza de las cosas esta que el propietario y conductor de un auto-taxi se
va a ver privado de ganancias durante el tiempo en que resulte imposibilitado
para conducirlo, particularmente en el caso de que el propio vehiculo haya
quedado danado y deba permanecer en el taller para ser reparado, pero tam-
bién cuando él personalmente resulte imposibilitado para su conduccion. Por
consiguiente, la prueba de la existencia de ganancias frustradas en estos casos
es una prueba facil: basta con acreditar que el lesionado es el propietario de un
auto-taxi y que no va a poder ejercer su oficio o bien no va a poder utilizar el
vehiculo para tal fin. En cambio, para cuantificar el lucro cesante o las ganan-
cias dejadas de percibir los problemas son mucho mayores, porque su importe
dependera de muchas circunstancias distintas, como por ejemplo el numero de
horas que trabaje el taxista afectado o la también posibilidad que haya tenido
de ser sustituido en la conduccion.
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6.1. La prueba de la existencia del lucro

La carga de la acreditacion del lucro le corresponde al que lo reclama, al tratar-
se de un hecho constitutivo de su pretension (articulo 217.2 LEC).

Se trata de una prueba que debe hacerse de manera indirecta, a través de in-
dicios, ya que, por concepto, no pueden existir medios de prueba directos de
algo que no ha llegado a existir. La prueba por indicios es relativamente fre-
cuente en el enjuiciamiento civil en todos aquellos supuestos en los que no se
dispone de medios de prueba directos.

Asi, para acreditar la ganancia frustrada de un negocio que se ha debido cerrar
se debera acudir a la prueba de hechos indirectamente indicativos de los mis-
mos, tales como las ganancias experimentadas durante el afio anterior, sea en
el mismo periodo del cierre, o bien sea en término medio. A su vez, tales ga-
nancias tampoco resultan faciles de acreditar y es preciso acudir a medios de
prueba tales como la propia contabilidad del comerciante afectado o sus decla-
raciones fiscales o bien a una pericial que las determine de acuerdo con crite-
rios medios, esto es, las ganancias habituales o normales en el sector de acti-
vidad para un establecimiento como el afectado.

Como se puede apreciar, todos esos parametros indirectos que permiten de-
terminar si han existido ganancias frustradas pueden parecer discutibles, pero
mas desde la perspectiva de la concrecidén de su importe que de la existencia o
inexistencia de la propia ganancia. Por consiguiente, la prueba de la existencia
del lucro puede representarse a priori como extraordinariamente mas facil que
la prueba de su importe.

Con todo, no se trata de una prueba facil. El problema fundamental que esta
prueba plantea es el de la intensidad probatoria precisa para que se pueda es-
timar acreditada la ganancia frustrada. Esa intensidad no tiene por qué exaltar-
se sino que tiene que ser la razonable, en funcion de:

» Las dificultades probatorias que en el caso se plantean, esto es, de las
abstractas posibilidades de prueba que se encuentren a disposicién de
las partes.

» El grado de previsibilidad de esas mismas ganancias. Sélo cuando las
mismas se separen de la normalidad es cuando cabe exigir un mayor
grado de esfuerzo probatorio.

Por otra parte para que el lucro cesante se pueda resarcir no basta con acredi-
tar su existencia genérica sino que también debe probarse su entidad o alcan-
ce, lo que es algo distinto a su valoracién propiamente dicha. La prueba de la
extension o conceptos a los que alcanza la ganancia frustrada es la prueba de
la relacidon de causalidad entre los concretos conceptos que lo integran y el
hecho del que se deba responder. Cuando las ganancias frustradas que se re-
clamen sean muy diversas no es posible tratarlas a efectos probatorios como
un todo unico sino que resulta indispensable hacer esfuerzo probatorio para
acreditar que en cada uno de los casos la ganancia se ha frustrado y que lo ha
sido por consecuencia del hecho dafioso del que se debe responder.
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6.2 La prueba de la cuantia de la ganancia frustrada

La prueba de la cuantia de la ganancia frustrada plantea problemas mayores
que los de la propia ganancia en si. En cualquier caso, acreditada la ganancia,
las dificultades probatorias respecto de su cuantia no debieran determinar que
no se conceda resarcimiento. Con frecuencia, en cambio, los tribunales dejan
de conceder indemnizacién por las ganancias frustradas, no porque éstas no
se hayan determinado sino porque no se han cuantificado bien, lo que creemos
que constituye un error de concepto.

En otros ordenamientos juridicos, como ocurre en el italiano, se autoriza expre-
samente al juez a usar criterios de equidad para cuantificar el dano si el mismo
no ha resultado posible probarlo en su debida entidad. Asi se dispone en el
articulo 1226 del Cadigo Civil Italiano (en sede de obligaciones contractuales,
aunque con aplicacion también al dafio contractual por la expresa disposicidon
del articulo 2056, 1 Codigo Civil):

«si el dafio no puede ser probado en su debida entidad, puede liquidarlo
el juez segun su prudente criterio de equidad.».

El recurso a la equidad para proceder a la cuantificacion del dafio tampoco es
extrafio a nuestra tradicién juridica. En los articulos 103 y 104 del Codigo Penal
Esparfiol de 1973 también se establecia que para la cuantificacion de los dafios
y perjuicios se procederia segun la regulacidn del tribunal, expresion en la que
se consideraba insita una referencia a la equidad hasta el extremo que la cuan-
tificacion realizada por el juez se consideraba inatacable por via de recurso. Y
no es el unico supuesto en el que se recurre a la equidad: también en el articu-
lo 1103 del Codigo Civil (que la jurisprudencia suele considerar aplicable tam-
bién a la culpa extracontractual) se faculta al juez para moderar la responsabili-
dad. Si bien lo mas usual es que se trata de un facultad que permite a los tribu-
nales reducir el importe del resarcimiento, en su interior encierra la posibilidad
de acudir a criterios de equidad para fijar el importe efectivo del dafio cuando
no haya podido ser acreditado de otro modo.

La dificultad para cuantificar la ganancia frustrada reside en que las bases a
partir de las cuales se puede llevar a cabo esa valoracion no resultan faciles de
determinar y menos aun de acreditar. Por tal razén se ha tendido en la practica
de los tribunales a acudir a criterios estandarizados, como por ejemplo, los cri-
terios segun los cuales por cada dia de inactividad de un vehiculo la ganancia
frustrada se traduce en una cantidad concreta. Tales criterios pueden ser obje-
tables por muchas razones, pero constituyen un valioso instrumento de cuanti-
ficacion del lucro cesante, dado que su aplicacién se encuentra completamente
generalizada.

El fundamento de esos criterios se encuentra en la propia experiencia humana:
son criterios de valoracion que aplican los jueces a partir de datos de la expe-
riencia practica. Su fundamento se encuentra en el principio de normalidad, del
que son aplicacion.

Tales criterios pueden ser admisibles, como de hecho vienen siendo conside-
rados por la mayor parte de la denominada jurisprudencia menor, y constituyen
un parametro inestimable para proceder a la valoracion del dano, en la medida
en que constituyen una alternativa razonable a las dificultades de su acredita-
cion. No obstante, tampoco deben de constituirse como el parametro funda-
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mental, que desplace a la verdadera prueba del dafio. Al contrario, debe de ser
aplicado como un parametro subsidiario, que impida que el dafo quede sin re-
sarcimiento por falta de cumplida prueba de su cuantia. Pero el parametro fun-
damental debe seguir siendo el de la prueba de la entidad del dafio a partir de
datos que lo intenten determinar de manera mas concreta. Tratandose de un
dafo hipotético, esos datos siempre han de ser una medida relativa del dafo.
De lo que se trata es que supongan una medida objetiva del mismo, lo que se
puede conseguir acudiendo tanto a datos internos como externos, esto es, da-
tos pertenecientes a la esfera interna de la actividad del que ha sufrido el dafo
o bien ajenos a ella y pertenecientes a la experiencia de otro con el que exista
similitud de situacion.

No se puede establecer una regla general sobre cuales de esos datos son pre-
feribles. Los procedentes de la esfera interna pueden parecer mas sospecho-
sos, pero son también mas directamente indicativos. Si se consigue dotarlos de
objetividad, demostrar que no se han manipulado, son el mejor parametro para
la prueba del lucro cesante. Los externos pueden parecer a priori mas objeti-
vos, pero también estdn mas alejados del objetivo que se pretende: son indica-
tivos de las ganancias de otros, no de las propias. La combinacion de unos y
otros es siempre el mejor remedio.
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7. El lucro cesante derivado del dano personal
producido en un accidente de circulacion.

Para que el lucro cesante sea resarcido ya hemos visto que hay que acreditar
su existencia mediante prueba, lo que resulta a veces complicado atendiendo
la rigurosidad con que la jurisprudencia actua en este concepto.

Existe un ambito en el que las dificultades se han visto reducidas, y es el del
lucro cesante derivado de los dafos personales por un accidente de circula-
cion, pues en este ambito existen particularidades propias y diferentes modelos
de Baremos o sistemas de calculo, que facilitan la labor del Juez, aunque no
siempre parecen justas.

Los baremos han sido concebidos tradicionalmente como una tabla o cuadro
que permite relacionar una lesion con una cuantia indemnizatoria. Son meca-
nismos de homogenizacion de decisiones judiciales. Su objetivo principal es
tasar los danos corporales a fin de poder concretar y a la vez reducir la disper-
sion de las cuantias indemnizatorias, limitando de este modo la competencia
del poder judicial en la decisidon de la causa, y facilitando a la vez soluciones
extrajudiciales.

7.1. Diferentes modelos de baremacion de las lesiones

Los antecedentes a nivel europeo los hallamos en el Marco de la Resolucion
75/7 del Comité de Ministros del consejo de Europa (comprensiva de los Prin-
cipios concernientes a la reparacion de perjuicios en casos de lesiones y falle-
cimiento en materia extracontractual) relativa al principio basico de repara-
cion “integra” del dafio sancionado que determina:

“la persona que ha sufrido un perjuicio tiene derecho a la reparacion del
mismo, en la medida que debe ser reintegrada a una situacién lo mas
préxima posible a la que tendria si el hecho dafioso no se hubiera pro-
ducido.”

Asi en los paises europeos la reparacion debe ser integral y todos los casos de
perjuicios previstos por la Resolucion 75/7 CE son indemnizables, cumpliéndo-
se la finalidad de dicha norma que “tiende especialmente a evitar que los Esta-
dos, sin motivos particulares, se alejen, en reformas legislativas, de los princi-
pios que enuncia”.

Esta Recomendacion establecid los principios relativos a la reparacion de da-
Aos en caso de lesiones corporales y fallecimiento por medio de unas disposi-
ciones fundamentales, regulando el principio de reparacion integra, el momento
del célculo de la indemnizacion, la mencion en sentencia de los distintos tipos
de perjuicios, los gastos ocasionados al perjudicado, gastos de fallecimiento,
legitimados, lucro cesante..etc.

En la Unién Europea la baremacion de dano corporal es un tema de permanen-
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te preocupacion. En 1999 y a instancias de la Comision Juridica del Parlamento
Europeo se formd un grupo de juristas y médicos evaluadores de distintos pai-
ses de la UE presididos por los Profesores Busnelli (médico Belga) y Lucas
(médico italiano), con objeto de estudiar la posibilidad de una armonizacién de
las reglas aplicables a los dafios psicofisicos denominados no econémicos de-
rivados de dafios personales, establecer los principios para alcanzar la armoni-
zacion y proponer unas reglas generales para llevarlos a la practica y que ello
pudiera ser aceptado por los paises de la UE.

El resultado fue una propuesta sobre LA RACIONALIZACION DE LA VALO-
RACION MEDICO LEGAL DE LOS PERJUICIOS NO ECONOMICOS, presen-
tado en junio del 2000 en la Academia Europea de Derecho (Tréveris, Alema-
nia) que en opinion del Catedratico de Derecho Civil Miquel Martin no reflejaba
el criterio particular de los distintos juristas de los diferentes paises que partici-
paron sino que era un COMpromiso entre posturas contrapuestas muy diversas.
La propuesta fue tramitada como Recomendacion a la Comisiéon Europea, al
Parlamento y al Consejo.

Este grupo de trabajo se enfrentd a las siguientes cuestiones:

1. La UE carece de competencias en materia de Derecho Civil, por
ello este trabajo debié encuadrarse en el marco de una Quinta Di-
rectiva en materia de Seguros.

2. No todos los paises de la UE percibian con la misma intensidad la
necesidad de armonizar las legislaciones nacionales en esta ma-
teria. Obviando las diferencias entre los distintos ordenamientos
juridicos y la responsabilidad civil, existen diferencias fundamen-
tales en el quantum indemnizatorio concedido por una misma le-
sion entre distintos paises de la UE.

3. El mayor obstaculo fue que determinados paises como Paises
Bajos, Alemania , Austria e Inglaterra preferian indemnizar a partir
de un modelo judicial, es decir analisis sistematico y compilado de
casos semejantes y prescindiendo totalmente de baremacién
médica; y otros paises como Bélgica, Francia , Italia y Espafia se
mostraban abiertos a aceptar un modelo de indemnizacioén de in-
tegridad psicofisica que combinaba un baremo médico basado en
tablas de incapacidad con un baremo de indemnizaciéon que, con
base en las indemnizaciones concedidas anteriormente por los
Tribunales o en otros criterios que permitian la determinacion del
importe.

Existen dos tipos de sistemas legales relacionados con los dafios corporales:
sistemas cerrados (sistemas basados principalmente en baremos judiciales) o
de tipicidad y los sistemas abiertos (sistemas que combinan los baremos
médicos y los judiciales) o de atipicidad del ilicito.
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Si bien en un primer momento sus diferencias eran notables, en la actualidad
se han ido acercando y cada vez es mas dificil establecer unos limites tedricos
entre ambos.

7.1.1. Sistemas cerrados

Este sistema lo constituyen entre otros, el derecho aleman y el derecho anglo-
sajon.

Determina que como dafo juridicamente relevante se considera unicamente
aquel que recae en la esfera de determinados derechos “absolutos”. Los su-
puestos de danos reparables estan tasados de forma aparentemente inflexible
por la Ley.

En la practica tampoco se exige que la Ley contemple de forma expresa todos
los supuestos que puedan dar lugar a responsabilidad. Es suficiente con que se
aludan con caracter general las hipotesis a las que la ley confiere el particular
caracter de reparables por el interés del lesionado.

Este sistema distingue entre los llamados “special damages” o “pre-trial dama-
ges” o dafos econdmicos y los dafios no econémicos.

1. Dafos econdmicos o Special Damages: comprenden todos los dafos
econdmicos antes de la fecha del juicio. Se incluyen tanto las pérdidas
de salarios que se han dejado de percibir, como los gastos realizados
con motivo del accidente sufrido, viajes al hospital, medicamentos, gas-
tos del tratamiento médico (sea privado o publico), gastos por adapta-
cion de vivienda, por contratacién de una persona que atienda a la victi-
ma, eftc...

2. Danos no econdmicos o Pre-trial damages: comprenden varios concep-
tos que los tribunales ingleses clasifican por,

» Danos por el sufrimiento y el dolor, donde se agrupan los dafios
fisicos y psiquicos pasados y futuros:

v El dolor fisico causado por el ilicito.

v" El impacto moral del hecho sobre la victima.

v El tiempo de postracién, incapacidad o convalecencia.

v' Consecuencias de la lesion fisica o psiquica, permanen-
tes o temporales, parciales o totales.

v' Condiciones personales de la victima, en especial su

edad, etc.

» Danos relacionados con la pérdida de placeres (“loss of ameni-
ties”). Se trata del perjuicio moral por la imposibilidad de practicar
actividades gratificantes para el lesionado y que constituian sus
hobbies.
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» Danos por pérdidas de ganancias futuras (“future earnings”). Para
calcular éstas se parte de la renta anual del lesionado, sus posibi-
lidades de promocién profesional, y se multiplican por el nimero
de anos previstos de incapacidad.

Con este sistema se pretende, al igual que con los sistemas abiertos, la repa-
racion e indemnizacion absoluta de los danos personales.

7.1.2. Sistemas abiertos

Son aquellos que a priori no limitan los supuestos de dafios reparables. En es-
tos sistemas es precisamente este margen de maniobralidad a la hora de esta-
blecer las cuantias el que provoca mayores problemas. Sin embargo también
hay que destacar que es en relacion a los dafos morales, particularmente en
Francia, donde se ha avanzado y se ha creado una tabla para esos dafios.

La tendencia de los tribunales franceses es la de distinguir entre varios tipos de
dafios psicofisicos, dependiendo si hablamos de lesiones temporales o de le-
siones permanentes.

1. En el caso de lesiones temporales, la victima tiene derecho a lo que han
denominado como “préjudice de souffrance” y corresponde al dolor que
ha sufrido la victima a resultas de la lesion y del eventual tratamiento de
curacion. El médico evaluador tasa la intensidad y la duracion de acuer-
do con una escala.

2. En las lesiones permanentes una vez el lesionado esta estabilizado, el
médico valorador tasa las secuelas permanentes y se indemnizan los
dafios psicofisicos 0 no economicos. Para tasar el perjuicio fisioldgico o
déficit funcional, esto es, para cuantificar la disminucion de las funciones
fisicas o psiquicas del lesionado se siguen dos fases;

» La relativa a la valoracion médica (Baremo Médico). El médico
experto debe de valorar el menoscabo de incapacidad, este por-
centaje es la “tasa de incapacidad permanente parcial”.

» Larelativa a la valoracién pecuniaria de la secuela, que se hace a
través del método llamado “calculau point” y consiste en multipli-
car el porcentaje que resulta de baremo médico por el valor mo-
netario que se atribuye a cada punto, El valor monetario del punto
se halla en funcién creciente del porcentaje de la incapacidad y
en funcién decreciente de la edad de la victima.

El resto de perjuicios indemnizables, como el perjuicio estético, el perjui-
cio sexual, la imposibilidad de realizar ciertas actividades de ocio, el lu-
cro cesante futuro, etc., sélo son médicamente constatables pero no
evaluables, por lo que en este caso el médico se limitara a dejar cons-
tancia para que el Juez decida.
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El sistema francés se basa en la Ley Badinter de 5 de Julio de 1985. Esta Ley
representd un avance muy importante hacia la uniformidad de las indemniza-
ciones:

v' Extrema la teoria del riesgo, ya que la victima no puede verse privada de
la correspondiente reparacion, incluso cuando media culpa de su parte,
salvo que sea exclusiva.

v" Favorece el acuerdo amistoso, pues obliga al asegurador a realizar una
oferta al perjudicado o sus herederos.

v' También introduce el examen médico que, preferiblemente tendra que
hacerse por un especialista en valoracion del dafio corporal.

v" Obliga a la publicacion de las sumas pagadas en concepto de indemni-
zacion, sea por transaccion o sentencia, a través del fichero AGIRA (As-
sociation pour la Gestion des Informations sur le Risque Automobile).
Todos los posibles implicados en el suceso, sobre todo los jueces, pue-
den consultar el fichero nacional de indemnizaciones. Aunque la mayoria
de veces estos datos al estar mal organizados son estériles.

Por lo tanto los jueces disponen de datos estadisticos en los que se basan para
establecer la indemnizacion, aunque de acuerdo con la Corte de Casacion las
indemnizaciones concedidas en casos anteriores son tan sélo una orientacion o
punto de partida para ajustarlas a la situacidén personal, individual, y concreta
del lesionado.

La Ley Badinter no aborda el tema de las cuantias de las indemnizaciones,
lo que ha provocado las criticas de algunos doctrinitas que indican que la Ley
ha favorecido la creacion de baremos indicativos, no vinculantes, pero que tie-
nen una gran difusion y valor orientativo. En realidad cada Tribunal de apela-
cion tiene sus propios baremos, por lo que existen diferencias y desajustes a
nivel nacional.

Hemos visto que ambos sistemas, tanto el abierto como el cerrado, permiten
resarcir el lucro cesante y depende mas de la jurisprudencia de cada pais que
del propio sistema, por la dificultad de la prueba y la exigencia de los Tribuna-
les.

En la practica se puede decir que casi en la totalidad de paises europeos se
busca la reparacién completa de los danos personales derivados de un acci-
dente de circulacion, siendo la diferencia mas destacada con nuestro pais de la
existencia de una Baremo obligatorio, donde el lucro cesante se supone ya in-
tegrado.

7.2. Diferencias entre los niveles de indemnizacién por dafhos
morales europeos.

En un trabajo realizado en por el “Centro europeo de la responsabilidad civil y
del seguro” de Viena en 1999, dirigido por el jurista inglés W. V. Horton Rogers
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se comparan la indemnizaciones concedidas en los distintos paises por los da-
fnos morales derivados de determinados tipos de lesion corporal, como tetra-
plejia, ceguera total, pérdida del gusto y del olfato, pérdida de la mano domnan-
te, etc.

En ese punto las indemnizaciones espafolas son dificilmente comparables por
varias razones. En primer lugar, las sentencias espafolas no suelen establecer
unas bases que permitan la comparacién con las indemnizaciones otorgadas
en otros paises por el dafio moral derivado de lesiones corporales, sea porque
por regla general se concede una indemnizacién a tanto alzado que engloba en
una misma suma tanto los dafos patrimoniales como los morales, sea porque
en muchas ocasiones se deja la fijacion del quantum para el tramite de ejecu-
cion de sentencia, por lo que resulta imposible llegar a atisbar cual pueda haber
sido la suma compensatoria concedida. En otras ocasiones, cuando los tribuna-
les llegan a distinguir las partidas correspondientes al dafo patrimonial y las
correspondientes al moral, puede tratarse de supuestos en los que concurren
una pluralidad de lesiones con sus respectivas secuelas, sin que el tribunal di-
ferencie los importes indemnizatorios en funcion de cada una de ellas. El ba-
remo establecido por la DA 82. de la Ley 30/1995, de 8 de noviembre, de orde-
nacion y supervision de los seguros privados que modifica la Ley de responsa-
bilidad civil y seguro en la circulacion de los vehiculos de motor, ademas de
introducir un sistema complejo, como indica en el punto 1 del Anexo, “se apli-
cara a la valoracion de todos los danos a las personas”, con lo que mezcla la
indemnizacién del daino moral derivado de las lesiones corporales con la in-
demnizacion de dafos patrimoniales como el lucro cesante algo que no sucede
en ningun otro pais de la UE. Tampoco existe un nuestro pais la tradicion de
publicar periddicamente tablas sobre indemnizaciones concedidas por los tri-
bunales.

En cambio, en relacidén con los paises entre los cuales si pueden establecerse
comparaciones (Alemania, Austria, Bélgica, Francia, Holanda, Inglaterra e Ita-
lia) tal vez el dato mas relevante es que el pais que otorga unas indemnizacio-
nes inferiores para la mayor parte de los distintos tipos de lesiones es Holanda,
con unos niveles de indemnizacion que en el caso de lesiones mas graves por
ejemplo tetraplejia (debemos de tener en cuenta que estos datos son de hace
aproximadamente 10 afios), se indemniza entre 35.000€ y 65.000€, y se hallan
en la mitad de las segundas mas bajas las de Austria, 110.000€, y muy aleja-
das de los 150.000€ de Bélgica, los 200.000€ de Alemania, los 270.000€ de
Francia, los 333.000€ de Inglaterra o los 390.000€ de Italia. A pesar de que no
podemos comparar con las indemnizaciones espafolas, porque en el monto de
la indemnizacion se incluye también dafos patrimoniales, sentencias espafolas
han otorgado entre 300.000€ y 600.000€.

En el resto de lesiones analizadas las sumas mas elevadas se suelen conceder
también en ltalia e Inglaterra. No obstante, la valoracion relativa de los diversos
tipos de lesiones también es dispar. Asi, por ejemplo en ltalia, la indemnizacion
concedida por ceguera total alcanza el 95% de la concedida en el mismo pais
por tetraplejia, mientras que en Inglaterra es solo de 65%. Tal vez la razon de
esa elevada valoracion relativa de la ceguera su pueda hallar en que las tablas
italianas que constituyen el punto de partida de la valoracion estén influidas por
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la incapacidad laboral: no hay duda que la ceguera total es horrible, pero por
muy horrible que sea parece que no resiste una comparacion tan extrema con
la paralisis corporal mas absoluta. Esa razén también explicaria por qué la in-
demnizacion por pérdida del gusto y del olfato (anosmia) sea en Inglaterra, en
relacion con ltalia, de un 350% (es decir, de unos 33.000€ en Inglaterra frente a
s6lo 9.000€ en ltalia). En cambio no explicaria por qué la pérdida de la funcién
sexual masculina se indemnice con importes parecidos tanto en Italia
(115.000€) como en Inglaterra (125.000€), ni que esos importes sean muy su-
periores a los de cualquier otro pais analizado, por ejemplo en Francia 76.000€,
frente a los 47.000€ en Austria, y 34.000€ en Holanda).

Debemos tener en cuanta que los datos aqui analizados son de finales de los
90, por lo que actualmente dichas cifras han ido adaptandose a las nuevas
formulas y desarrollo de las diferentes legislaciones europeas en cuanto a los
accidentes de circulacion.

7.3. El sistema espaiiol

El sistema espafiol es un caso particular, pues el lucro cesante también queda
englobado dentro del “Sistema para la valoracion de los dafios y perjuicios
causados a las personas en accidentes de circulaciéon” incluido con caracter
vinculante en el anexo de La Ley 30/1995, de 8 de Noviembre, de ordenacion y
supervision de los seguros privados (Ley 30/1995) y que posteriormente fue
recogido en el Real Decreto Legislativo 8/2004, de 29 de octubre, por el que se
aprueba el texto Refundido de la Ley de responsabilidad civil y seguro en la
circulacion de vehiculo a motor (LRCSCVM).

Dice el articulo 1 de la LRCSCVM que por el Baremo se deben cuantificar to-
dos los dafos y perjuicios dentro de sus limites indemnizatorios y afiade en el
apartado Primero, punto 7 de su Anexo;

“La cuantia de la indemnizacion por los dafios morales es igual pa-
ra todas las victimas, y la indemnizacion por los dafios psicofisicos
se entiende en su acepcién integral de respeto o restauracion del
derecho a la salud. Para asegurar la total indemnidad de los dafios
y perjuicios causados, se tiene en cuenta, ademas, las circunstan-
cias economicas, incluidas las que afectan a la capacidad de traba-
joy pérdida de ingresos de la victima, las circunstancia familiares y
personales y la posible existencia de circunstancias excepcionales
gue puedan servir para la exacta valoracion del dafios causado.
Son elementos correctores de disminucion en todas las indemniza-
ciones, incluso en los gastos de asistencia médica y hospitalaria y
de entierro y funeral, la concurrencia de la propia victima en la pro-
duccién del accidente o en la agravacion de las consecuencias v,
ademas , en las indemnizaciones por lesiones permanentes, la sub-
sistencia de incapacidades preexistentes o ajenas al accidente que
hayan influido en el resultado lesivo final; y son elementos correc-
tores de agravacion en las indemnizaciones por lesiones permanen-
tes la produccion de invalideces concurrentes y, en su caso, la
subsistencia de incapacidades preexistentes.”

39



Mucho se ha escrito sobre este sistema de Baremo, pero después de 15 afos
de funcionamiento, debemos de afirmar con toda rotundidad que ha servido
para;

1. Conferir satisfaccion al principio de seguridad juridica que establece el
Art. 9.3 de la Constitucion, porque establece las mismas reglas para to-
dos, y en circunstancias similares proporciona resultados muy parecidos;

“La Constitucion garantiza el principio de legalidad, la jerarquia
normativa, la publicidad de las normas, la irretroactividad de las
disposiciones sancionadoras no favorables o restrictivas de dere-
chos individuales, la seguridad juridica, la responsabilidad y la in-
terdiccion de la arbitrariedad de los poderes publicos.”

2. Por lo tanto también satisface el principio de igualdad que establece la
Constitucion en su Art.14.

Los espafoles son iguales ante la ley, sin que pueda prevalecer
discriminacion alguna por razéon de nacimiento, raza, sexo, reli-
gion, opinion o cualquier otra condicion o circunstancia personal o
social.

3. Mejora la rapidez en la resolucion de los conflictos, pues el 90% de los
casos con danos personales se resuelven amistosamente.

4. Evita conflictos judiciales, por lo que a la vez disminuye el coste social y
descarga trabajo a la administracién de justicia.

5. A la vez reduce también el coste a las aseguradoras, que también agili-
zan la tramitacion y resuelven mas asuntos sin litigio.

6. Agiliza las peritaciones médicas al existir un baremo objetivo que permi-
te concretar las secuelas.

7. Estabiliza el proceso de tarificacion, al existir mayor fiabilidad para esta-
blecer las provisiones técnicas.

Por tanto queda claro que todos los agentes sociales implicados en el sistema
de indemnizacion por accidente de circulacion, las victimas, las entidades ase-
guradoras y en ultima instancia, las administraciones publicas, en general se
han beneficiado de dicho sistema.

Actualmente esta en proceso la reforma del Baremo, pues casi nadie discute
que las indemnizaciones sobre todo en los grandes lesionados, se han queda-
do desfasadas. Asimismo también es el momento de revisar todos los factores
de correccion que se venian aplicando a fin de permitir que se ajusten con mas
exactitud a la realidad de cada victima.
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Hay muchos ordenamientos y ambitos de riesgo en los que se vienen emple-
ando baremos pero el espafol es el unico que es, a un tiempo, vinculante y
esta asociado a un sistema de responsabilidad civil.

En efecto, la Disposicién Adicional 82 de la Ley 30/1995, de 8 de noviembre, de
ordenacion y supervision de los seguros privados puso su actual nombre a la
Ley sobre Responsabilidad Civil y Seguro en la circulaciéon de vehiculos de mo-
tor e incluyé en ella un sistema para la valoracion de los dafios y perjuicios
causados a las personas en accidentes de circulacion.

El rasgo mas importante del baremo es su caracter vinculante. El juez se limita
a determinar el alcance del dafio corporal y aplica el baremo atendiendo a las
circunstancias que en él se identifican como relevantes, la gravedad de la le-
sion, la edad y las circunstancias familiares y personales de la victima. El sis-
tema se aplica imperativamente haya o no seguro obligatorio o voluntario salvo
en caso de dolo; y abarca tanto el dafio moral, como el dafio bioldgico y psi-
cofisico, y el lucro cesante, pero no incluye las partidas de dafio material ni los
gastos médico hospitalarios.

En el baremo espanol se distinguen tres tipos de indemnizaciones, por muerte,
lesién permanente e incapacidad temporal, con tres esquemas de indemniza-
cion basica, a las que se aplican unos factores de correccion practicamente
idénticos.

Los criterios que hasta la fecha sirven para individualizar la indemnizacion por
dafios personales, son el tipo de lesion y el criterio de responsabilidad.

El Baremo contempla el tipo de lesion (Tabla VI) y su cuantia (Tabla | a V), y
comprende;

» Tabla I: Indemnizaciones basicas por muerte (incluidos dafios
morales).

» Tabla Il: Factores de correccién para las indemnizaciones basicas
por muerte.

» Tabla lll: Indemnizaciones basicas por lesiones permanentes (in-
cluidos dafios morales).

» Tabla IV: Factores de correccidén para las indemnizaciones basi-
cas por lesiones permanentes.

» Tabla V: Indemnizaciones por incapacidad temporal (compatibles
con otras indemnizaciones):
* A:Indemnizacién basica (incluidos dafios morales)
= B: Factores de correccion

» Tabla VI: Clasificacion y valoraciones de secuelas
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Es en los factores de correcciéon de la Tabla Il, Tabla IV, y el apartado B de la
Tabla V, donde se debe contemplar el resto de perjuicios derivados de las le-
siones y que no estan incluidos en las Indemnizaciones basicas, los cuales in-
cluyen desde el el lucro cesante actual y futuro, hasta los gastos asociados a la
necesidad de adecuar la vivienda o de ayuda de una tercera persona, etc. Las
indemnizaciones basicas se veran incrementadas por estos factores que pre-
tenden ajustar la cuantia a la realidad de la victima.

Actualmente el Baremo dispone de un apartado corrector que sirve para resar-
cir el lucro cesante y es el denominado factor de correccion de perjuicio
econdémico.

Este factor establece un aumento sobre la indemnizacion base que va hasta el
75% y esta directamente relacionado con la edad y los Ingresos netos anuales
de la victima por trabajo personal, y es el mismo para todas las tablas de calcu-
lo de las indemnizaciones basicas;

e Tabla Il — Factores de correccion para las Indemnizaciones basicas por
muerte.

e Tabla IV — Factores de correccion para la Indemnizaciones basicas por
lesiones permanentes.

e Tabla V- Factores de correccion para la Indemnizaciéon basica por inca-
pacidad temporal

Aumento (en por- Porcentaje

Descripcién ) s
centaje o en euros) | reduccion

Perjuicios econémicos

Ingresos anuales de la victima por trabajo personal:

Hasta 27.211,63 euros (1)....ccoevviiiiiiiiiiene, Hasta el 10 -
De 27.211,64 a2 54.423,25 €UIOS .....ccovvivveiinnennns Del 11 al 25 -
De 54.423,26 hasta 90.705,42 euros .................. Del 26 al 50 -
Mas de 90.705,42 €UIOS ......coovveiiiiiiiiiieaiiianae, Del 51 al 75 -

(1) Se incluirdn en este apartado cualquier victima en edad laboral, aunque no se justifi-
quen ingresos.

Gréfico 1. Factores correctores por perjuicios econémicos

El Anexo de la LRCSCVM no afecta a los danos materiales, pues es facil la
determinaciéon de su cuantia, basta con aportar factura de la reparacion o factu-
ra de la sustitucion, y unicamente habra que comparar y valorar el bien con otro
del mercado de las mismas caracteristicas.
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7.4. Andlisis de dos sentencias del Tribunal Constitu-
cional y del Tribunal Supremo sobre el lucro cesante

Dos sentencias del Tribunal Constitucional han contribuido al desarrollo del
concepto del lucro cesante en el baremo, y se hace necesario su analisis para
poder entender el actual funcionamiento del resarcimiento del lucro cesante en
nuestra jurisprudencia.

7.4.1. Lucro cesante actual: Sentencia del Tribunal Constitu-
cional 181/2000, 29 de junio de 2000

En esta sentencia se resuelven 10 cuestiones de inconstitucionalidad acumula-
das y planteadas por Juzgados de Ledn, San Sebastian, de Valladolid y de Ca-
lahorra, y por las Audiencias provinciales de Madrid y Castellon, acerca del ba-
remo de valoracién de dafos de la LRCSCVM. Supuesta vulneracion de los
derechos a la vida y a la integridad personal, a la igualdad, al valor superior de
la justicia y a la exclusividad de la potestad jurisdiccional.

La misma declard que en su conjunto el Sistema de valoracion, no era contrario
a nuestra Ley fundamental y en ese sentido el Tribunal Constitucional fue tajan-
te, asi en el punto 4 de los Fundamentos juridicos dice:

“Ha de concluirse que el sistema tasado o de baremo introducido por la
cuestionada Ley 30/1995, vincula, como es lo propio de una disposicion
con ese rango normativo, a los Jueces y Tribunales en todo lo que atafie
a la apreciacion y determinacion, tanto en sede de proceso civil como en
los procesos penales, de las indemnizaciones que, en concepto de res-
ponsabilidad civil, deben de satisfacerse para reparar los dafios persona-
les irrogados en el ambito de la circulacion de los vehiculos a motor. Tal
vinculacién se produce no sélo en los casos de responsabilidad civil por
simple riesgo (responsabilidad cuasi objetiva) sino también cuando los
dafios sean ocasionados por actuacion culposa o negligente del conduc-
tor del vehiculo.”

Y afade esta advertencia:

“No cabe albergar duda alguna de que la obligacion constitucionalmente
impuesta a los Jueces y Tribunales de aplicar las leyes post constitucio-
nales vigentes, no puede ser desatendida por el hecho de que se haya
acudido a una pretendida interpretacion de sus contenidos conforme a la
Constitucion”

Como dice FERNANDEZ ENTRALGO, J., la Ley de Responsabilidad Civil del
Seguro de Circulacion de Vehiculo a Motor, tiene vocacion de vigencia efectiva,
y obliga en consecuencia a todos los agentes sociales, a los protagonistas del
accidente (causante, victimas y otros perjudicados), a las entidades asegurado-
ras, y por supuesto a cuantos intervienen en la resolucion judicial o extrajudicial
del conflicto; 6rganos jurisdiccionales incluidos.
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Despejada la duda sobre la constitucionalidad en su conjunto de la LRCSCVM,
la sentencia si que declara inconstitucional y nulo el apartado B) de la Ta-
bla V, donde se recoge el factor corrector de perjuicio econémico de la incapa-
cidad temporal. Por tanto de las diez cuestiones constitucionales que se debat-
ian en dicho recurso soélo fue declarada inconstitucional una parte de la Tabla
V, el resto de las cuestiones debatidas sobre el Baremo se declararon constitu-
cionales.

Por tanto después de despejar toda duda sobre la Constitucionalidad del Sis-

tema, queda claro que la aplicacion del Baremo es obligatorio para la judicatu-
ra.

TABLAYV

Indemnizaciones por incapacidad temporal (compatibles con otras indemnizaciones)

A) Indemnizacion basica (incluidos dafios morales):

Indemnizacién diaria
Dias de baja -
Euros
Durante la estancia hospitalaria....... 67,98
Sin estancia hospitalaria:
Impeditivo (1) .ooevvveiniiiiieenns 55,27
No impeditivo ........................ 29,75

(1) Se entiende por dia impeditivo aquél en que la victima esté incapacitada para desarrollar
su ocupacién habitual.

B) Factores de correccion:

Descripcion Porcentaje Porcentaje
aumento disminucion

Perjuicios econémicos
Ingresos anuales de la victima por trabajo personal:

Hasta 27.211,63 BUIOS. ... vt eee e et et et e e eeaeeas Hasta el 10. -
De 27.211,64 2 54.423,25 €UIOS . .uenine i e e Del 11 al 25. -
De 54.423,26 hasta 90.705,42 EUIOS.......c..eeiieinieeiieiaeiee e, Del 26 al 50. -
MAS A€ 90.705,42 BUIDS ... ounenie et et et et e ee e e e e e e eaeans Del 51 al 75. -
Elementos correctores de disminucion del apartado primero.7 de este anexo - Hasta el 75.

Grafico 2. Indemnizaciones por incapacidad temporal

Cabe concluir que la declaracion de nulidad, por inconstitucionalidad, de las
normas indicadas, no se hace de forma absoluta o incondicionada, sino unica-
mente en cuanto tales indemnizaciones tasadas deban ser aplicadas a aquellos
supuestos en que el dano a las personas, determinante de la incapacidad tem-
poral, tenga su causa exclusiva en una “culpa relevante” y en su caso judi-
cialmente declarada imputable al agente causante. Asi pues;
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“... cuando se trate de resarcir dafios ocasionados, sin culpa, es decir,
con base en responsabilidad civil objetiva o por riesgo, la indemnizacion
por “perjuicios econdmicos” a que se refiere el apartado B) de la Tabla V
del anexo, operard como un auténtico y propio factor de correccion de la
denominada “indemnizacién basica (incluidos dafios morales)” del apar-
tado A), conforme a los expresos términos dispuesto en la Ley, puesto
gue, como ya hemos razonado, en tales supuesto dicha regulacién no
incurre en arbitrariedad ni ocasiona indefension”

“Por el contrario, cuando la culpa relevante y, en su caso, judicialmente
declarada, sea la causa determinante de dafios a reparar, los “perjuicios
econdmicos” del mencionado apartado B) de la Tabla V del anexo, se
hallan afectados por la inconstitucionalidad apreciada y, por lo tanto, la
cuantificacion de tales perjuicios econémicos o ganancias dejadas de
obtener (art. 1.2 de la Ley 30/1995) podra ser establecida de manera in-
dependiente, y fijada con arreglo a lo que oportunamente se acredite en
el correspondiente proceso...”

Critica GARNICA MARTIN que en la sentencia se haya introducido un concepto
nuevo, que es el de la “culpa relevante”, no sélo porque no se sepa muy bien
en que consiste, sino porque ha introducido un parametro interpretativo nuevo,
gue no estaba en la ley y que no tenia por qué estar.

El sistema sigue vigente, pero ademas ha mejorado pues no puede impedir que
se reclame y que se resarza un lucro cesante superior al que el propio sistema
hasta entonces contemplaba. Se abre una via para poder reclamar el lucro
cesante actual, siempre y cuando se acredite debidamente mediante la opor-
tuna prueba, de la que ya hemos hablado al principio.

La Sentencia de la Sala 22 del Tribunal Constitucional n® 222/04, de 29 de no-
viembre, concreté respecto la 181/2000, que:

“...lo determinante en la declaracién de inconstitucionalidad no fue tanto
gue la Tabla V B), impusiera un limite cuantitativo a indemnizacion con el
establecimiento de unos porcentajes maximos de aumento en funcion de
los ingresos netos de la victima como para fijar la indemnizacion por
pérdidas o disminuciones patrimoniales, se establecié un criterio, el de
los ingresos netos, con exclusion de cualquier otro que pudiera ser
acreditado, y un mecanismo que reducia este concepto indemnizatorio a
ser un simple factor de correccién a calcular sobre la base de otra parti-
da resarcitoria de diverso contenido y alcance, que negaba su propia
sustantividad y obstaculiza su individualizacion,. Esto es, la tacha de in-
constitucionalidad radicaba de manera inmediata en un defecto cualitati-
vo de dicha tabla por limitarse para la determinacion de la indemnizacion
por perjuicios econdmicos a un unico criterio vinculado a los ingresos ne-
tos y en un defecto funcional por regular la determinacion de esos dafios
sin respetar su identidad, calculado porcentualmente con base en otras
partidas resarcitoria de diferente significado y alcance indemnizatorio.”
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Si bien es cierto que los factores de correccion por perjuicios econdémicos son
similares a las Tablas II, IV, y V, la inconstitucionalidad del factor corrector no
se ha producido ni para la Tabla Il (muerte), ni para la Tabla lll (incapacidad
permanente), pues entre otras cosas la inconstitucionalidad solo fue planteada
sobre el perjuicio econdmico de la Tabla V, Indemnizacion basica por incapaci-
dad temporal.

El factor corrector de la Tabla V (incapacidad temporal), es un factor que atafie
al lucro cesante actual, mientras que en las dos otras Tablas se refiere a lu-
cro cesante futuro.

Entendemos que esta sentencia, en principio, deberia resolver la reclamacion
del lucro cesante actual, si bien y como dice GARNICA MARTIN, podria pro-
ducirse una situacion tedrica de doble resarcimiento, pues el sistema de bare-
mos integran un “totum revolutum” (eso es; dafos moral, lucro cesante, dafio
emergente...) de manera que no se desglosa por partida la indemnizacién, y
por tanto no se puede descontar la parte correspondiente de lucro cesante
cuando la victima decide acudir a las reglas generales del enjuiciamiento civil,
tal y como lo permite la STC 181/2000. El responsable civil debe responder del
dafos que cause, pero no asi del que no cause, de forma que el derecho a la
tutela de su posicion que el derecho fundamental que se consagra en el Art.
24.1 CE debe incluir la posibilidad de combatir cualquier concepto de dafo que
le sea reclamado y que crea que no ha producido, el sistema no permite cues-
tionar la procedencia de la indemnizacion que con caracter de minimo legal se
establece en cada caso. Mediante el baremo se procede no sélo a tasar el da-
Ao de manera objetiva sino a predeterminar en cada caso cual es el dafio moral
y patrimonial que se asocia a la produccién de los dafos personales. Esta lec-
tura del sistema no se suele efectuar pues no existe la minima sensibilidad res-
pecto a la restriccion de derechos del causante, y mas de si éste como suele
pasar en la mayoria de los casos responde una entidad aseguradora.

La Sentencia de la Audiencia Provincial de Cordoba (Sec. 12) de 30 de marzo
de 2004 (EDJ 2001/14477), contradice lo expuesto por Garnica y en ella se
puede leer:

“...lo que no ofrece la menor duda es que el lucro cesante, acreditado,
es perfectamente indemnizable y no se origina duplicidad indemnizatoria
por el hecho de haberse abonado al perjudicado el importe de los dias
de impedimento y el factor de correccién.”

El Baremo ha pasado de tener la consideracion de medida de todo el dafio
producido, es decir de limite maximo, a adquirir el caracter de minimos, un
parametro que marca el umbral de resarcimiento para los dafios personales,
pero que deja la puerta abierta a que separadamente se pueda conseguir el
resarcimiento del lucro cesante y el dafio emergente que se acredite.

Asi pues, la situacion actual es incomparablemente mejor a la previa de la ins-
tauracion del Baremo, y la propia existencia del Baremo ha hecho descubrir a
los tribunales la necesidad de probar el lucro cesante para que pueda darse
lugar a su resarcimiento.
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Queda claro que desde el afio 2000 se puede reclamar el “lucro cesante” ac-
tual, es decir aquel que solamente corresponde al periodo de incapacidad tem-
poral, y ello si en la prueba se demuestra previamente su existencia y cuantia.

7.4.2. Lucro cesante futuro: Sentencia del Tribunal Supremo
228/2010, 25 de marzo de 2010

Diez afios después de la sentencia del TC 181/2000, el Pleno de la Sala de lo
Civil del Tribunal Supremo volvidé a resolver sobre el lucro cesante sentando
jurisprudencia con la sentencia 228/2010 que resuelve sobre la posibilidad de
indemnizacién por lucro cesante futuro en caso de incapacidad permanente de
la victima.

Define Garnica esta sentencia “como la mas importante resolucién de la Sala
Primera” sobre el Baremo y sélo comparable a la TC 181/2000 dictada diez
afios antes y con la que esta estrechamente relacionada. La primera resolvia
en parte el tema del lucro cesante actual (Tabla V del Baremo) y esta pretende
avanzar en el resarcimiento del lucro cesante futuro.

Crea un nuevo “factor de correccién” dentro de la Tabla IV, factores de correc-
cion de las indemnizaciones basicas por lesiones permanentes, para indemni-
zar el Lucro cesante futuro que pueda tener un lesionado al que se le conce-
da una incapacidad permanente (parcial, total o absoluta).

Su finalidad sera la de compensar la pérdida de ingresos futuros del lesionado
y consistira en la posibilidad de incrementar las indemnizaciones basicas por
incapacidad permanente, que son los puntos de secuelas fisiolégicas y estéti-
cas, hasta un limite maximo del 75% cuando concurran circunstancias excep-
cionales;

» Debera de existir un GRAVE DESAJUSTE entre la cuantia resul-
tante de aplicar el factor de correccion de perjuicios econémicos
(en base a los ingresos netos de la victima), con la suma del fac-
tor corrector correspondiente al factor de Incapacidad Permanen-
te que corresponda (parcial, total, absoluta) y el lucro cesante o
pérdida de ingresos futuros realmente padecido y debidamente
acreditado.
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TABLA IV

Cuadro 3. Factores de correccién para las indemnizaciones basicas por lesiones perma-
nentes

Descripcion Aumento Porcentaje
(en porcentaje de reduccion
0 en euros)

Perjuicios econémicos (2)
Ingresos netos de la victima por trabajo personal:

Hasta 27.211,63 €Uros (1) . . . . . oo oot e Hasta el 10. -
De 27.211,64 @ 54.423,25 €UIOS. . . . . . .ottt e e Del 11 al 25. —
De 54.423,26 hasta 90.705,42 €Uros. . . . . . .. ..ottt Del 26 al 50. —
Mas de 90.705,42 €UIOS . . . . .. oottt Del 51 al 75. -

Dafios morales complementarios
Se entenderan ocasionados cuando una sola secuela exceda de 75 Hasta 90.705,42. -
puntos o las concurrentes superen los 90 puntos. Sélo en estos casos
seraaplicable. . ......... ... ... . ... ..
Lesiones permanentes que constituyan una incapacidad para la ocupacién o actividad habitual de la victima (3)
Permanente parcial:
Con secuelas permanentes que limiten parcialmente la ocupaciéon o Hasta 18.141,08. -
actividad habitual, sin impedir la realizacién de las tareas fundamentales

delamisma. . ..... ... ...
Permanente total:

Con secuelas permanentes que impidan totalmente la realizacion de las De 18.141,09 a -
tareas de la ocupacion o actividad habitual del incapacitado . ... ...... 90.705,42
Permanente absoluta:

Con secuelas que inhabiliten al incapacitado para la realizaciéon de cual- De 90.705,43 a -
quier ocupacion o actividad. . . ... ............ 181.410,84

Grandes invalidos
Personas afectadas con secuelas permanentes que requieren la ayuda de otras personas para realizar las actividades
mas esenciales de la vida diaria, como vestirse, desplazarse, comer o analogas (tetraplejias, paraplejias, estados de
coma vigil o vegetativos crénicos, importantes secuelas neurolégicas o neuropsiquiatricas con graves alteraciones men-
tales o psiquicas, ceguera completa, etc.):
Necesidad de ayuda de otra persona:
Ponderando la edad de la victima y grado de incapacidad para realizar las  Hasta 362.821,67. -
actividades mas esenciales de la vida. Se asimilan a esta prestacion el
coste de la asistencia en los casos de estados de coma vigil o vegetati-
VOS CIONICOS. .« . o it ittt e e et e e e e e e e
Adecuacion de lavivienda
Segun caracteristicas de la vivienda y circunstancias del incapacitado, en Hasta 90.705,42. -
funcion de sus necesidades. . . .
Perjuicios morales de familiares:
Destinados a familiares préximos al incapacitado en atenciéon a la sustan-  Hasta 136.058,13. -
cial alteracion de la vida y convivencia derivada de los cuidados y aten-
cion continuada, segun circunstancias. . .. ....... ... o
Embarazada con pérdida de feto a consecuencia del accidente (2)
Si el concebido fuera el primer hijo:

Hastaeltercermesdeembarazo................ .. ... ........... Hasta 13.605,82. -
Apartirdeltercermes . ... ... ... .. . Hasta 36.282,17. -

Si el concebido fuera el segundo hijo o posteriores:
Hasta el tercermesdeembarazo . .......... ... ... .. ... .. ... .. Hasta 9.070,54. -
Apartirdeltercermes . ........ ... . e Hasta 18.141,08. -
Elementos correctores del apartado primero.7 de este anexo . .. .. .. Segun circunstancias 3egun circunstancias

Adecuacion del vehiculo propio
Segun caracteristicas del vehiculo y circunstancias del incapacitado Hasta 27.211,62. -
permanente, en funcién de sus necesidades . ... ...................

(1) Se incluira en este apartado cualquier victima en edad laboral, aunque no se justifiquen ingresos.
(2) Habra lugar a la percepcion de esta indemnizacion, aunque la embarazada no haya sufrido lesiones.
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La suma de los factores (2) y (3) deberia evidenciar un grave desajuste con el
lucro cesante futuro acreditado, grave desajuste que por otro lado se deja a
arbitrio del juez que instruye la causa.

Debemos distinguir pues tres conceptos;

1. El lucro cesante futuro: por un lado nos hallamos con la cuantia acredi-
tada mediante informe actuarial de las pérdidas de ingresos futuros o lu-
cro cesante futuro del perjudicado derivada de las secuelas permanen-
tes padecidas,

2. La cuantia resultante de aplicar el factor corrector de “perjuicio econémi-
co”: en este caso se tendra en cuenta el 100% pues esa cantidad esta
clara que esta destinada al lucro cesante o pérdida de ganancias futu-
ras.

3. La cuantia resultante del factor corrector de “lesiones permanentes que
constituyan una incapacidad para la ocupacion o actividad habitual de la
victima”, que corresponda por incapacidad permanente (parcial, total o
absoluta), y de esa cuantia s6lo deberiamos tener en cuenta aproxima-
damente un parte (podria situarse entorno al 50%): pues en este con-
cepto se engloba también el dafio moral.

Es importante tener presente que el lucro cesante por disminucidon de ingresos
derivada de las lesiones Permanente (Tabla Ill) no es susceptible con arreglo a
nuestro sistema de valoracion (Baremo) de ser resarcido integramente, pero
con esta Sentencia se abre una via para que pueda ser compensado propor-
cionalmente por encima de lo que resulta unicamente con la aplicacion de los
factores correctores.

En la Sentencia se explican y detallan los principios a los que debe sujetarse la
aplicaciéon de este nuevo factor de correccion una vez probado el debido grave
desajuste;

v' La determinacion del porcentaje de aumento debe hacerse de
acuerdo con los principios del Sistema y, por ende, acudiendo
analégicamente a la aplicacion proporcional de los criterios fijados
por las Tablas para situaciones que puedan ser susceptibles de
comparacion. De esto se sigue que la correccion debe hacerse en
proporcion al grado de desajuste probado, con un limite maximo
admisible, que en este caso es el que corresponde a un porcenta-
je del 75% de incremento de la indemnizacion bésica, pues éste
es el porcentaje maximo que se fija en el factor de correccion por
perjuicios econémicos.

v' La aplicacion del factor de correccion de la Tabla IV sobre ele-

mentos correctores para la compensacion del lucro cesante ha de
entenderse que es compatible con el factor de correccion por per-

49



juicios econdmicos, en virtud de la regla general sobre compatibi-
lidad de los diversos factores de correccion.

v El porcentaje de incremento de la indemnizacién basica debe ser
suficiente para que el lucro cesante futuro quede compensado en
una proporcion razonable, teniendo en cuenta que el sistema no
establece su integra reparacion, ni ésta es exigible constitucio-
nalmente. En la fijacién del porcentaje de incremento debe tener-
se en cuenta la suma concedida aplicando el factor de correccién
por perjuicios econémicos, pues, siendo compatible, se proyecta
sobre la misma realidad econémica.

v El porcentaje de incremento sobre la indemnizacién basica por in-
capacidad permanente no puede ser aplicado sobre la indemniza-
cion basica concedida por incapacidad temporal, puesto que el
Sistema de valoracidén Unicamente permite la aplicacion de un fac-
tor de correccion por elementos correctores de aumento cuando
se trata de lesiones permanentes a las que resulta aplicables la
Tabla IV.

Resumiendo con esta sentencia el Tribunal Supremo ha ido mas alla de la fun-
cion de interpretacidn y aplicacién de la ley que es la que le corresponde, y se
ha acercado a la funcién del poder legislativo; ha procedido a crear una verda-
dera norma juridica, norma que contiene un nuevo factor de correccion de lucro
cesante (futuro). No es algo insdlito en nuestro derecho, la particularidad del
caso es que ahora se ha hecho respecto de una norma, y por la via interpreta-
tiva se ha creado un nuevo factor de correccion, que sirve a su vez para corre-
gir, los efectos perversos del factor de correccién de perjuicio econémico, a
través del cual se instrumentaliza de manera fundamental, aunque no exclusi-
va, el resarcimiento del lucro cesante.

Destacar:

» La Sentencia del TS sienta jurisprudencia para poder reclamar
el lucro cesante futuro como consecuencia de accidentes de cir-
culacion, lo que significa que las indemnizaciones podran verse
incrementados, sobretodo en los lesionados graves, con Incapa-
cidad parcial, total o absoluta.

» Este nuevo factor consiste en incrementar hasta un 75% la in-
demnizacion basica por secuelas, este limite lo dispone el Tri-
bunal porque es el limite que corresponde al factor corrector de
perjuicio econémico.

» Para que proceda su aplicaciéon el lesionado debera acreditar o
probar debidamente un grave desajuste entre el factor de co-
rreccion de perjuicios econdmicos (sumando una parte de la In-
capacidad permanente) y e lucro cesante realmente producido.
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» Este nuevo factor para compensar el lucro cesante no puede ser
aplicado sobre la indemnizaciéon basica concedida por inca-
pacidad temporal.

Aclarar que el lucro cesante visto desde el momento en que ocurre el accidente
siempre es futuro, pero cabe diferenciar entre,

1. el llamado lucro cesante actual o derivado s6lo de la Incapacidad
temporal y que so6lo a mi entender deberia ser contemplado cuando no
hay lesiones permanentes que vayan a producir en un futuro también
pérdidas de ganancia o pérdida de capacidad de ganancia. El lucro ce-
sante actual solo ocurre en el periodo de baja del lesionado, Y éste pue-
de ser acreditado con relativa facilidad, vy,

2. el lucro cesante derivado de las lesiones permanentes que generan
una pérdida de ingresos futuros probables o pérdida de oportunidad o
chance (ésta ultima muy dificil de cuantificar).

7.5. Tratamiento del lucro cesante en la Propuesta de reforma
de Unespa sobre el Baremo

En la nueva propuesta de reforma del Baremo se contempla también una revi-
sidn sobre los factores correctores de las indemnizaciones basicas; es decir se
incluyen nuevos factores y se modifican los ya existentes;

» Tabla I: Indemnizaciones basicas por muerte (incluidos dafios
morales).

» Tabla Il: Factores de correccidn para las indemnizaciones basicas
por muerte.

» Tabla lll: Indemnizaciones basicas por lesiones permanentes (in-
cluidos dafios morales).

» Tabla IV: Factores de correccion para las indemnizaciones basi-
cas por lesiones permanentes.

» Tabla V: Indemnizaciones por incapacidad temporal (compatibles
con otras indemnizaciones):
= A: Indemnizacién basica (incluidos dafios morales)
» B: Factores de correccion

» Tabla VI: Clasificacion y valoraciones de secuelas

Analizaremos solo las modificaciones propuestas sobre los factores correctores
que afectan el perjuicio econémico y que ahora en la nueva propuesta presen-
tada por UNESPA, han pasado a denominarse PERDIDA DE INGRESOS FU-
TUROS POR TRABAJO PERSONAL, que son los factores que compensan el
lucro cesante.
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Para desarrollar los siguientes puntos me he basado en el Proyecto de Refor-
ma del Baremo presentado por Unespa el 23 de Diciembre de 2009 y de él he
extraido solo los factores o puntos que afectan al perjuicio econémico o lucro
cesante.

7.5.1. Tabla ll: Revision factores correctores por fallecimiento

Los factores correctores corrigen o complementan la indemnizacion basica fija-
da en la tabla (Tabla I), lo que dara lugar a la indemnizacién resultante final.

Se incluye un nuevo factor; Pérdida de ingresos futuros (1)

La indemnizacion que resulte de este factor se percibira por el perjudicado
cuando se produzca el cese o la reduccion permanente y definitiva de los in-
gresos ordinarios netos y acreditados provenientes del trabajo personal de la
victima.

Seran considerados perjudicados a los efectos de aplicacion de este factor co-
rrector, el conyuge, los hijos menores de 25 anos y, ademas, cualquier otro per-
judicado contemplado en las indemnizaciones basicas por fallecimiento, siem-
pre y cuando, en este ultimo supuesto, se encuentre en situaciéon de depen-
dencia econdmica con respecto de la victima.

Existe dependencia econdmica cuando se pruebe que todas o gran parte de las
necesidades basicas del perjudicado eran soportadas econédmicamente por la
victima del accidente.
Como se calcula:
La cuantia del factor de correccion por pérdida de ingresos futuros sera el im-
porte resultante de multiplicar para cada uno de los perjudicados los ingresos
anuales de la victima por un coeficiente multiplicador, obtenido segun las sub-
tablas;

» 11.1.1 (cényuge)

» 11.1.2 (Hijos y/o hermanos de la victima)

» 11.1.3 (los ascendientes y los hijos o hermanos con discapacidad fisica o
psiquica acusada anterior al accidente)

Deberemos conocer por tanto las circunstancias econdmicas y familiares del
fallecido, para hallar la cuantia de Indemnizacion Final:

1.- Debemos conocer las circunstancias familiares, establecer quienes son los
perjudicados y conocer las edades de todos y cada uno de ellos.

2.- Sera necesario también conocer los Ingresos anuales brutos del fallecido y
sobre esa cuantia ver cuantas veces corresponde ésta al SMI.
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Aumento (en

Porcentaje de

Descripcion porcg::zj:)o en reduccién

::;c(ir)ia de Ingresos futuros por trabajo perso- Subtablas 111
Discapacidad fisica o psiquica acusada (ante-
rior al accidente) del perjudicado (2)
Si es conyuge o hijo menor de edad Del 75 al 100%
Sésznhéjgnrg:yor en situacién de convivencia o Del 50 al 75%
Cualquier otro perjudicado Del 25 al 50%
Perjudicado unico (3)
Hijo 50%
Padre o madre 50%
Hermano 50%
Abuelo 50%
Victima familiar unica (4)
Hijo menor de edad 50%
Hijo mayor de edad 30%
Padre o madre 30%
Hermano menor de edad 30%
Hermano mayor de edad 20%
F5a)llecimiento de ambos padres en el accidente
,(Acada hijo menor de edad Del 75 al 100%
A cada hijo mayor de edad

Si convivia Del 25 al 75%

Si no convivia Del 10 al 25%
Victima embarazada con pérdida de feto a con-
secuencia el accidente (6)
Si el hijo concebido fuera el primer hijo:

Hasta el tercer mes de embarazo 14000

A partir del cuarto mes 35000
Si el concebido fuera el segundo o posteriores

Hasta el tercer mes de embarazo 9000

A partir del cuarto mes 18000
Elementos correctores de disminucion del pun- Eee(;]l]r?glrcgl?ns-
to 7.4. del apartado de este anexo (7) tancias.

Cuadro 4. Fuente Unespa

Factores de correccién propuestos para fallecimiento
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La subtabla 11.1.1 Comprende los coeficientes multiplicadores a aplicar en ca-
so de que el perjudicado sea el cényuge.

(coeficiente a multiplicar por los ingresos anuales de la victima)

Ingresos anuales del fallecido por N veces el SMI

Edad

per- \Hasta | ,. | 50 | 55 | 60 | 65 | 70 | 75 | 80 | 85
judi- 4

cado

ngta 098 104 142 178 214 237 256 280 295 3,08

39-44 | 1,20 1,27 1,69 2,10 2,52 2,77 2,98 3,26 3,43 3,57

45-49 | 1,38 1,37 1,77 2,16 2,57 2,81 3,01 3,28 4,45 3,58

50-53 | 1,47 1,26 1,55 1,84 2,13 2,32 2,46 2,66 2,78 2,88

54-56 | 1,48 1,13 1,32 1,51 1,71 1,83 1,93 2,06 2,14 2,20

57-59 | 1,36 1,00 1,13 1,26 1,4 1,49 1,55 1,64 1,70 1,74

60-61 | 1,20 0,84 0,91 0,98 1,06 1,10 1,14 1,19 1,22 1,24

62 1.07 0,71 0,74 0,78 0,83 0,85 0,86 0,89 0,91 0,92

63 0,98 0,62 0,62 0,64 0,66 0,67 0,67 0,68 0,69 0,69

64-67 | 0,85 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50

68-70 | 0,75 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50

71-75 | 0,63 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50

Des-

0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
de 76

Cuadro 5. Fuente Unespa
Coeficientes multiplicadores propuestos para el calculo de las indemnizaciones del
coényuge. Subtabla Il.1.1.

54




La subtabla 11.1.2 Comprende los coeficientes multiplicadores a aplicar en ca-
so de que los perjudicados sean los hijos y/o hermanos de la victima.

(coeficiente a multiplicar por los ingresos anuales de la victima)

Ingresos anuales del fallecido por N veces el SMI

per- | Hasta | 4 5,0 5.5 6.0 6,5 7,0 7,5 8,0 8,5

Hasta | (g3 087 117 140 160 177 192 204 215 225

5-8 0,74 0,78 1,02 1,22 1,39 1,53 1,65 1,75 1,84 1,92

9-12 0,67 0,70 0,89 1,04 1,17 1,28 1,37 1,45 1,62 1,59

13-16 | 0,62 0,64 0,77 0,87 0.96 1,03 1,10 1,15 1,20 1,24

17-18 | 0,59 0,60 0,68 0,75 0,80 0,85 0,89 0,93 0,96 0,98

19-20 | 0,58 0,59 0,64 0,67 0,70 0,73 0,75 0,77 0,79 0,81

21-22 | 0,58 0,58 0,59 0,60 0,61 0,61 0,62 0,62 0,63 0,63

23 0,39 0,39 0,39 0,39 0,39 0,39 0,39 0,39 0,39 0,39

Des-

0,20 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20
de 24

Cuadro 6. Fuente Unespa.
Coeficientes multiplicadores propuestos a aplicar en caso de que los perjudicados sean
los hijos y/o hermanos de la victima. Subtabla 11.1.2.

La subtabla 11.1.3 Comprende los coeficientes multiplicadores a aplicar en ca-
so de que se trate de otros perjudicados de las indemnizaciones basicas por
fallecimiento, comprendiéndose en los mismos, los ascendientes y los hijos o
hermanos con discapacidad fisica o psiquica acusada anterior al acciden-
te.
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(Coeficientes a multiplicar por los ingresos de la victima)

Ingresos anuales del fallecido por N veces el SMI

Edad
per- | Hasta | ,. | 50 | 55 | 60 | 65 | 70 | 75 | 80 | 85
judi- 4

cado

Hastal 087 083 120 167 192 207 218 226 238 247

53-57 | 0,74 0,76 1,15 1,47 1,68 1,81 1,90 1,97 206 2,14

58-61 | 0,65 0,67 1,02 1,31 1,51 1,62 1,71 1,77 1,86 1,93

62-65 | 0,57 0,58 0,89 1,14 1,31 1,41 1,48 1,54 1,61 1,67

66-69 | 0,52 0,51 0,78 1,00 1,14 1,23 1,29 1,34 1,40 1,46

70-72 | 048 0,47 0,69 0,88 1,00 1,08 1,13 1,17 1,22 1,27

73-75 | 045 0,44 0,63 0,79 0,89 0,95 1,00 1,03 1,08 1,12

76-78 | 0,43 0,41 0,57 0,70 0,79 0,84 0,88 0,90 0,94 0,97

79-80 | 042 0,39 0,53 0,64 0,71 0,75 0,78 0,80 0,83 0,86

81-82 | 042 0,38 0,49 0,59 0,65 0,68 0,71 0,72 0,75 0,77

83-84 | 0,41 0,37 0,46 0,54 0,59 0,62 0,63 0,65 0,67 0,69

Des-

0,40 0,35 0,44 0,50 0,54 0,57 0,58 0,59 0,61 0,62
de 85

Cuadro 7. Fuente Unespa. Coeficientes multiplicadores propuestos a aplicar en caso de
que se trate de otros perjudicados de las indemnizaciones basicas por fallecimiento,
comprendiéndose en los mismos, los ascendientes y los hijos o hermanos con discapa-
cidad fisica o psiquica acusada anterior al accidente. Subtabla 11.1.3.

Reglas especificas:
1° Coémputo de ingresos anuales:

» Trabajadores por cuenta ajena con contrato de trabajo indefinido: Se
tendra en cuenta la retribucién anual bruta fija del ejercicio inmediata-
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mente anterior al accidente. En caso de existir retribucion variable, se
tendra en cuenta la media de la retribucion anual bruta variable de los
tres ultimos ejercicios anteriores al afio del accidente.

» Trabajadores por cuenta ajena con contrato de trabajo temporal: se
tendra en cuenta el importe de mayor cuantia entre los dos siguientes:
los ingresos anuales brutos del ejercicio inmediatamente anterior y la
media de los tres ultimos afios inmediatamente anteriores al accidente.

» Trabajadores por cuenta propia: Se tendra en cuenta la media de los
rendimientos netos de actividades econdmicas de los tres ultimos ejerci-
cios.

En el caso de trabajadores que obtengan ingresos de varios perceptores o rela-
tivos al trabajo por cuenta propia y/o ajena se tendra en cuenta la suma de to-
dos los ingresos obtenidos, de acuerdo con lo mencionado anteriormente.

En el caso de que los ingresos anuales fueran superiores a 8,5 veces el salario
minimo interprofesional, sera de aplicacion dicho limite a los efectos del coefi-
ciente multiplicador que corresponda.

2°. Coeficiente multiplicador. Cada tramo de ingresos anuales expresado en
numero de veces el salario minimo interprofesional (numero de veces que el
importe de los ingresos anuales contiene el importe del salario minimo interpro-
fesional), se pondra en relacién con el tramo de edad del perjudicado, obte-
niéndose un coeficiente multiplicador (CM).

3°. Coeficiente multiplicador aplicable a hijos menores de 25 afios sin progeni-
tores supérstites. Sera el resultado de la suma del coeficiente multiplicador
asignado por su condicién de hijo segun la subtabla 11.1.2 y la ponderacion del
coeficiente multiplicador que le hubiera correspondido al conyuge de la victima,
en funcién del numero de hijos menores de 25 afios y de su edad. Para la pon-
deracion citada se utilizara la siguiente férmula:

(CM Coényuge / N° de Hijos) * [1-(Edad Hijo / 25)]

A los efectos del coeficiente multiplicador del conyuge, se presume que la edad
del mismo se corresponde con la edad de la victima, lo cual es también de apli-
cacién en la regla especifica siguiente.

4°. Coeficiente multiplicador aplicable a hijos con discapacidad fisica o psiquica
acusada anterior al accidente y sin progenitores supérstites. Sera el resultado
de la suma del coeficiente multiplicador asignado por su condicién de hijo
segun la subtabla 11.1.3 y la ponderacion del coeficiente multiplicador que le
hubiera correspondido al conyuge de la victima, en funcién del numero de hijos
con discapacidad fisica o psiquica acusada anterior al accidente. Para la pon-
deracion citada se utilizara la siguiente férmula:

CM Conyuge / N° de Hijos
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5°. Interpolacion lineal: en aquellos supuestos en que los ingresos anuales
estén comprendidos entre dos tramos de ingresos de la subtabla correspon-
diente, el coeficiente multiplicador se obtendra de aplicar la formula de interpo-
lacion lineal que a continuacion se detalla:

CM =T * (H/0,5) + t * (0,5 — H)/0,5

En donde:

v T, se corresponde con el valor del coeficiente multiplicador del tramo de
ingresos inmediatamente superior.

v t, se corresponde con el valor del coeficiente multiplicador del tramo de
ingresos inmediatamente anterior.

v" H, sera el resultado de la diferencia entre el valor del tramo inmediata-
mente superior y el valor del tramo inmediatamente anterior a los ingre-
sos anuales de la victima expresados en relacion al salario minimo in-
terprofesional.

En todo caso, el nuevo coeficiente multiplicador que se obtenga debera estar
comprendido entre los coeficientes multiplicadores de T y t.

En caso de que los ingresos anuales fueran inferiores a 4 veces el salario
minimo interprofesional, o superiores a 8,5 veces el salario minimo interprofe-
sional, se aplicara el coeficiente multiplicador de la subtabla correspondiente a
4 u 8,5 veces el salario minimo interprofesional, respectivamente, sin tener que
aplicar la formula de interpolacion anterior.

6° Unidades participativas. Cuando la suma de las unidades participativas de
los perjudicados, que a continuacidn se detalla, supere el valor de 100, las in-
demnizaciones a percibir por cada uno de ellos, calculadas conforme al coefi-
ciente multiplicador, se ajustaran mediante la aplicacion de un coeficiente de
reparto en concurrencia. (Se adjunta en anexo la explicacion mas detallada).
Valores participativos:

e Conyuge: 60 unidades participativas

¢ Hijos con progenitor perjudicado supérstite: 20 unidades participa-
tivas por cada hijo.

¢ Hijos sin progenitor perjudicado supérstite: 60 unidades participa-
tivas mas 20 unidades participativas por cada hijo.

e Otros perjudicados: 20 unidades participativas por cada perjudi-
cado.
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Coeficiente de reparto en concurrencia (CRC). Sera el resultado de dividir el
valor maximo de participacion igual a 100, por la suma de unidades participati-
vas de los perjudicados que concurran. CRC o coeficiente de reparto en
concurrencia = 100 / Z de unidades participativas (sumatorio de unidades par-
ticipativas de cada uno de los perjudicado segun tabla).

Para la obtencién de la indemnizacién cuando la suma de las unidades partici-
pativas de los perjudicados supere el valor 100 sera de aplicacion la siguiente
férmula:

Indemnizacion final = Indemnizacion resultante subtabla * CRC

7°. En todo caso, la indemnizacion minima de un perjudicado por pérdida de
ingresos futuros sera del 10% de la indemnizacion basica que le corresponda
por fallecimiento, siempre que, aunque no pudieran acreditarse los ingresos del
fallecido, el mismo se encontrase en edad laboral o que aunque pudieran acre-
ditarse tales ingresos, la indemnizacion resultante conforme a la aplicacion de
las subtablas de este apartado fuera inferior a la que procediese aplicando este
porcentaje minimo.

Ejemplo fallecimiento segin UNESPA:

Edad del fallecido: 50 afios

Estado civil: casado

Hijos: dos

Profesién: administrativo

Ingresos anuales fallecido: Ingresos brutos: 34.944 € anuales (4 veces el SMI).
SMI: 8.736 €; ingresos netos: 26.785 € anuales.

Relacion de perjudicados (Grupo 1):

» Conyuge (45 afios)

* 1 hijo menor de edad (10 afios)
* 1 hijo mayor de edad en convivencia (19 afos)

saRew |sanetio [
Indemnizaciones basicas:

Coényuge 104.837,52 110.000,00 4,92%
Hijo menor de edad 43.682,30 50.000,00 14,46%
Hijo mayor de edad 17.472,92 25.000,00 43,07%
T g DEMNIZACIONES | 16599274 | 185.000,00 11,45%
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Factores Correctores Tabla Il:

(1) Pérdida de ingresos fu-

turos:

Conyuge 11.532,13 48.222,72 318,15%
Hijo menor de edad 4.805,05 23.412,48 387,24%
Hijo mayor de edad 1.922,02 20.267,52 954,48%
Lo s R ACTORES COR- 18.259,20 91.902,72 403,32%
bl %Aoﬂgé‘g;o';pé%' 184.251,94 | 276.902,72 50,28%

Grafico 8. Fuente Unespa

Comparativa indemnizacion por fallecimiento Baremo actual con Baremo Propuesto

7.5.2. Tabla IV: Revision factores correctores Incapacidad per-

manente

Los factores corrigen o complementan la indemnizacién basica fijada en la ta-
bla, lo que dara lugar a la indemnizacion resultante final. Los factores de co-
rreccion fijados en esta tabla no son excluyentes entre si, sino que pueden
concurrir conjuntamente en una misma valoracion. Los limites cuantitativos de
los factores correctores son los que figuran en la tabla 1V, ya estén expresados

en euros o en porcentajes.

Descripcidn

Aumento

(en porcentaje o en

euros)

Porcentaje de
reduccion

Discapacidades permanentes (1)

Discapacidad permanente moderada

: : Subtabla V-1
Discapacidad permanente grave
Discapacidad permanente muy grave

Pérdida de ingresos futuros por trabajo per- Subtabla V-2
sonal por discapacidad grave o muy grave (2)

Necesidades adicionales (3)

Necesidad de ayuda de tercera persona Subtabla V-3
Adecuacion vivienda Hasta 90.000

Adecuacion vehiculo propio

Hasta 27.000

Danos morales complementarios (4)

Por secuelas anatéomicas y/o funcionales

Subtabla 1V-4
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Por perijuicio estético importantisimo
Por discapacidad muy grave con necesidad de
ayuda de tercera persona

Perjuicios morales de familiares (5)

Tramo | (de 50 a 64 puntos BVD) Hasta 66.000
Tramo Il (de 65 a 74 puntos de BVD) Hasta 88.000
Tramo Il (de 75 a 89 puntos de BVD) Hasta 110.000
Tramo IV (de 90 a 100 puntos de BVD) Hasta 132.000

Victima embarazada con pérdida de feto a
consecuencia del accidente (6)

- Si el concebido fuera el primer hijo:

Hasta el tercer mes de embarazo Hasta 14.000
A partir del cuarto mes de embarazo Hasta 35.000
- Si el concebido fuera el segundo hijo o poste-

riores:

Hasta el tercer mes de embarazo Hasta 9.000
A partir del cuarto mes de embarazo Hasta 18.000

Elementos correctores de disminucion del

punto 7.4 del apartado primero de este anexo tanci
ancias

Elemento corrector de aumento o disminu-

Del 10 al 90%,
segun circuns-

cion de discapacidades permanente del pun- | Hasta un 25% Hasta un 25%

to 7.5 del apartado primero de este anexo

Cuadro 9. Fuente Unespa. Factores de correccion propuestos para secuelas. Tabla IV

Pérdida de ingresos futuros por discapacidad permanente grave o muy

grave (2):

Seran considerados perjudicados a los efectos de aplicacion de este factor co-
rrector, aquellos lesionados que sufran secuelas que impliquen una discapaci-
dad permanente grave o muy grave.

Se trata de secuelas que motiven una discapacidad permanente para la ocupa-
cion o actividad habitual preponderante del lesionado, distinguiéndose diferen-
tes grados en funcion de factores tales como su edad, profesion o actividad
habitual, asi como la gravedad de las lesiones. Se establecen los siguientes
grados:

» Discapacidad permanente moderada: Con secuelas que limiten parcial pero
significativamente la ocupacién o actividad habitual preponderante, sin impedir
la realizacion de las tareas fundamentales de la misma.

» Discapacidad permanente grave: Con secuelas que impidan totalmente la
realizacion de las tareas de la ocupacion o actividad habitual preponderante del
discapacitado, pero que le permitan realizar otras.
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» Discapacidad permanente muy grave: Con secuelas que impidan al disca-
pacitado la realizacion de cualquier ocupacion o actividad.

Calculo de la cuantia:

La cuantia del factor de correccion por pérdida de ingresos futuros sera el im-
porte resultante de multiplicar los ingresos anuales del lesionado por un coefi-
ciente multiplicador, obtenido segun las subtablas IV.2.1 y IV.2.2.

Por tanto unicamente se contemplaran pérdida de ingresos futuros cuando al
lesionado sea tributario de una Discapacidad permanente grave o muy grave, y
no pueda ejercer su trabajo, y por ese motivo, por esa pérdida que se supone
va a experimentar en un futuro debe de ser indemnizado.
Las bases para desarrollar y aplicar dicho factor son:

1. La gravedad de la discapacidad permanente

2. Los ingresos anuales de la victima

3. La edad de la victima
A través de estos tres factores se llegara al calculo actuarial. No puede ponerse
en duda que sbélo con esos datos puede afirmarse que este sistema es mas
ajustado y flexible, y permite resarcir de forma mas adecuada la indemnizacién

en circunstancias mas relevantes.

La subtabla IV.2.1 Comprende los coeficientes multiplicadores a aplicar en ca-
so de que el lesionado resulte con una discapacidad permanente grave.

Ingresos anuales del Discapacitado Permanente Grave por N veces del

SMI
Edad has-
discapaci- 45 | 50 | 55 | 60 | 65| 70 | 75 | 80 | 8,5
tado ta4

De16a24 | 063 | 069 | 1,19 | 186 | 229 | 2,73 | 3,10 | 3,40 | 3,65 | 3,85

25-29 050 | 055 | 1,00 | 1,63 | 2,02 | 244 | 2,79 | 3,07 | 3,30 | 3,49

30-34 0,50 | 0,50 | 0,81 1,38 | 1,74 | 212 | 2,44 | 2,69 | 290 | 3,08

35-38 0,50 | 0,50 | 0,66 | 1,17 | 1,50 | 1,85 | 2,13 | 2,37 | 2,56 | 2,72

39-42 050 | 0,50 | 0,54 | 100 | 1,30 | 1,62 | 1,88 | 2,09 | 2,26 | 2,41
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43-46 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,84 | 1,11 1,39 | 1,62 | 1,81 1,97 | 2,09
47-50 0,50 | 0,50 | 0,50 | 068 | 0,92 | 1,16 | 1,36 | 1,62 | 1,66 | 1,77
51-54 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,57 | 0,77 | 0,98 | 1,15 | 1,29 | 1,41 1,51
55-57 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,52 | 0,66 | 0,79 | 0,93 | 1,04 | 1,13
58-59 0,50 | 0,50 | 0,50 | 050 | 063 | 0,79 | 0,93 | 1,04 | 1,13 | 1,21
60-61 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,58 | 0,68 | 0,76 | 0,83 | 0,88
62 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,54 | 0,59 | 0,63

63 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50
Desde 64 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50

Grafico 10. Fuente Unespa. Coeficientes multiplicadores propuestos para pérdida de
ingresos futuros por discapacidades permanentes graves.

La subtabla IV.2.2 Comprende los coeficientes multiplicadores a aplicar en ca-
so de que el lesionado resulte con una discapacidad permanente muy grave.

Ingresos anuales del Discapacitado Permanente Muy Grave por N veces

del SMI

Edad has-
discapaci- 4,5 5,0 5,5 6,0 6,5 7,0 7,5 8,0 8,5

tad

tado

De 16 a23 | 0,50 0,50 1,18 2,51 3,34 4,21 4,92 5,50 5,99 6,38
24-27 0,50 0,50 0,95 2,21 3,00 3,83 | 4,51 5,06 5,52 5,90
28-30 0,50 0,50 0,74 1,92 2,68 3,45 | 4,09 4,62 5,05 5,41
31-34 0,50 0,50 0,55 1,65 2,36 3,08 3,68 417 4,58 4,91
35-38 0,50 0,50 0,50 1,36 2,01 2,68 3,23 3,68 4,05 | 4,36
39-41 0,50 0,50 0,50 1,13 1,73 2,34 2,85 3,26 3,61 3,89
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42-44 050 | 0,50 | 050 | 0,94 | 149 | 206 | 2563 | 291 | 3,23 | 3,49
45-47 050 | 0,50 | 050 | 0,76 | 1,26 | 1,78 | 2,20 | 2,55 | 2,84 | 3,08
48-50 050 | 0,50 | 0,50 | 0,59 | 1,04 | 1,50 | 1,87 | 218 | 2,44 | 2,66
51-53 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,82 | 1,21 1,53 | 1,80 | 2,02 | 2,20
54-55 0,50 | 0,50 | 0,50 | 050 | 063 | 0,97 | 1,24 | 1,46 | 165 | 1,81
56-57 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 0,77 | 1,00 | 1,19 | 1,34 | 1,48
58-59 0,50 | 0,50 | 0,50 | 050 | 0,50 | 065 | 0,85 | 1,02 | 1,16 | 1,28
60-61 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,60 | 0,72 | 0,82 | 0,90
62-63 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,53 | 0,56
Desde 64 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50 | 0,50

Grafico 11. Fuente Unespa. Coeficientes multiplicadores propuestos para pérdida de

ingresos futuros por discapacidades permanentes muy graves.

Reglas especificas:

1° Cémputo de ingresos anuales:

» Trabajadores por cuenta ajena con contrato de trabajo indefinido: Se

tendra en cuenta la retribucién anual bruta fija del ejercicio inmediata-
mente anterior al accidente. En caso de existir retribucion variable, se
tendra en cuenta la media de la retribucién anual bruta variable de los
tres ultimos ejercicios anteriores al afo del accidente.

Trabajadores por cuenta ajena con contrato de trabajo temporal: se
tendra en cuenta el importe de mayor cuantia entre los ingresos anuales
brutos del ejercicio inmediatamente anterior y la media de los tres ulti-
mos anos inmediatamente anteriores al accidente.

Trabajadores por cuenta propia: Se tendra en cuenta la media de los
rendimientos netos de actividades econdémicas de los tres ultimos ejerci-
cios.

En el caso de trabajadores que obtengan ingresos de varios perceptores o rela-
tivos al trabajo por cuenta propia y/o ajena se tendra en cuenta la suma de to-

dos los ingresos obtenidos, de acuerdo con lo mencionado anteriormente.
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En el caso que los ingresos anuales fueran superiores a 8,5 veces el salario
minimo interprofesional, sera de aplicacion dicho limite a los efectos de la apli-
cacion del coeficiente multiplicador que corresponda.

2°. Coeficiente multiplicador._Cada tramo de ingresos anuales expresado en
numero de veces el salario minimo interprofesional (numero de veces que el
importe de los ingresos anuales contiene el importe del salario minimo interpro-
fesional), se pondra en relacién con el tramo de edad del lesionado, obtenién-
dose un coeficiente multiplicador (CM).

3°. Interpolacion lineal. En aquellos supuestos en que los ingresos anuales
estén comprendidos entre dos tramos de ingresos de la subtabla, el coeficiente
multiplicador se obtendra de aplicar la férmula de interpolacién lineal que a con-
tinuacion se detalla.

CM =T * (H/0,5) + t * (0,5 — H)/0,5

En donde,

v T, se corresponde con el valor del coeficiente multiplicador del tramo de
ingresos inmediatamente superior.

v t, se corresponde con el valor del coeficiente multiplicador del tramo de
ingresos inmediatamente anterior.

v" H, sera el resultado de la diferencia entre el valor del tramo inmediata-
mente superior y el valor del tramo inmediatamente anterior a los ingre-
sos anuales del lesionado expresado en relacion al salario minimo inter-
profesional.

En todo caso el nuevo coeficiente multiplicador que se obtenga debera estar
comprendido entre los coeficientes multiplicadores de T y t.

En caso de que los ingresos anuales fueran inferiores a 4 veces el SMI o supe-
riores a 8,5 veces el SMI, se aplicara el coeficiente multiplicador de la subtabla
correspondiente a 4 u 8,5 veces el SMI, respectivamente, sin tener que aplicar
la férmula de interpolacién anterior.

4°, En todo caso, la indemnizacién minima correspondiente por pérdida de in-
gresos futuros, sera del 10% de la indemnizacion basica por secuelas, siempre
que el lesionado, aunque no pudiera acreditar ingresos o no realizara una acti-
vidad remunerada, se encontrase en edad laboral o que, aunque pudiera acre-
ditar tales ingresos, la indemnizacion resultante conforme a la aplicacion de las
subtablas de este apartado, fuera inferior a la que procediese aplicando este
porcentaje minimo.

Ejemplo secuelas permanentes seguiin UNESPA

Lesionado con fracturas multiples.
Edad: 40 anos
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Profesion: consultor

Ingresos anuales: brutos 61.152€ (7 SMI) / netos: 45.000€
Puntos secuelas: 70 puntos (anatémicos y/o funcionales)

Factores correctores:

Discapacidad permanente grave (antes Incapacidad permanente total)

Pérdida de ingresos futuros por trabajo personal

ousewo [smemo T,
Indemnizaciones basicas:

izcuelas anatémico y/o funciona- 165.015,90 181.517,70 10,00%
B e Aa D CMNIZACIONES 165.015,90 | 181.517,70 | 10,00%
Factores correctores Tabla IV:

gr)aelscap“idad permanente | 4368530  |70.000,00 | 60,24%
(2) Pérdida de ingresos futuros | 3547842  114.96576  224,04%
TOTAL FACTORES CORREC- | 79.160,71 | 184.965,76 | 133,65%
TOTAL BASICAS + FACTORES | 5,/ 176 61 | 366.483,46 | 50,08%

CORRECTORES

Gréfico 12. Fuente Unespa. Comparativa indemnizaciéon Incapacidad Permanente Baremo

actual y Baremo propuesto.

7.5.3. Tabla V: Revision factores correctores apartado B)

Los factores corrigen o complementan la indemnizacion basica fijada en la ta-
bla, lo que dara lugar a la indemnizacién resultante final. Se incluyen en este
apartado, tanto la pérdida de ingresos acreditada del trabajo personal durante
el periodo de incapacidad temporal, como los elementos correctores de dismi-

nucion.
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Por otra parte, los factores de correccion fijados en esta tabla no son excluyen-
tes entre si, sino que pueden concurrir conjuntamente en una misma valora-
cion.

Se introduce un cambio importante por lo que al factor de pérdida de ingresos
acreditada se refiere, ya que se suprime el caracter tasado de este apartado en
el actual baremo para dar paso a un sistema en el que se permite que el lesio-
nado pueda percibir indemnizacién por la pérdida real de ingresos derivados
del trabajo personal acreditada durante el periodo en el que se diera la incapa-
cidad temporal.

De esta forma, se superaria la actual regulacion que contempla dos escenarios,
dependiendo de que existiera culpa relevante o no, del conductor del vehiculo
causante de los dafios, lo cual da lugar a dos regimenes bien diferenciados,
donde sélo se permite percibir la pérdida real de ingresos acreditada du-
rante el periodo de incapacidad cuando intervenga culpa relevante pero no
en otro caso, donde seria de plena aplicacién el caracter tasado del baremo.
Como es sabido, esta regulacion derivo de la conocida Sentencia del Tribunal
Constitucional 181/2000, situacion que se considera preciso superar pues no
tiene ningun sentido que se introduzca dentro del capitulo de incapacidades
temporales un régimen dual de responsabilidades, si tenemos en cuenta que el
sistema general de imputaciéon de responsabilidad que rige es el propio del
TRLRCSCVM. Por ello, en aras de poder superar esta incongruencia del siste-
ma, asi como para incrementar la proteccion de los perjudicados, se establece
un régimen unico para cualquiera de los supuestos, de forma que el lesionado
pueda obtener la indemnizacién que le corresponda por la pérdida real de in-
gresos acreditada durante el periodo de incapacidad, independientemente de
que exista culpa relevante o no.

A. Indemnizacion basica

Indemnizacion diaria
Dias de baja -
Euros
Durante la estancia hospitalaria 65,48
Sin estancia hospitalaria:
Impeditivo 53,20
No impeditivo 28,65

B. Factores de correccion

Elementos correctores de disminuciéon | Del 10% al 90% segun circunstancias
del apartado 7 de este Anexo

Grafico 13. Tabla V. Fuente Unespa. Incapacidad temporal
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Por otra parte, por lo que se refiere a la supresion del primer tramo del actual
factor por perjuicio econdmico (hasta el 10%), es necesario sefialar que si bien
en las otras Tablas de factores correctores, tanto en el caso de fallecimiento
como de discapacidades graves y muy graves, se ha mantenido este primer
tramo para los casos en los que la victima o el perjudicado se encontrase en
edad laboral o cuando los multiplicadores de las subtablas arrojasen un resul-
tado inferior a la aplicacion de este primer tramo, también es cierto que en el
caso de incapacidades temporales este factor responde a una finalidad muy
distinta. Asi, mientras en el supuesto de fallecimiento y de discapacidades gra-
ves y muy graves, nos estamos refiriendo a la pérdida de ingresos futuros, por
lo que en definitiva se trata de una estimacion que, aunque basada en calculos
actuariales, resultaria imposible poder llegar a conocer si la misma se hubiera
adaptado a la realidad concreta del caso, en cambio, en este supuesto, nos
encontramos con una situacion bien distinta, pues lo que resarce es la pérdida
acreditada de ingresos durante el periodo de la incapacidad temporal, dato que
si puede ser facilmente reconocido sin necesidad de recurrir a estimaciones a
futuro. Por ello, en el ambito de las incapacidades temporales no se encuentra
ninguna justificacion para que como en el resto de las tablas, se reconozca es-
te primer tramo del 10% sobre las indemnizaciones basicas.
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8. Capitulo de conclusiones

Si ya es dificil hablar de una justa o perfecta indemnizacion por los danos per-
sonales sufridos por la victima de un accidente de circulacidn, esa cuestion se
vuelve todavia mas complicada cuando lo hacemos pensando en el lucro ce-
sante, pues estamos refiriéndonos a una cuestion mas bien “probable” y no a
una “certeza”.

En Europa es dificil poder comparar las indemnizaciones por dafios personales,
pues de entrada ya existen diferencias en los conceptos de indemnizacién, y en
cuales son indemnizables y cuales no lo son. Ademas también existe diferen-
ciacion en las herramientas que se utilizan para establecer la cuantia. Existen
distintos Baremos médicos para valorar las lesiones y distintas férmulas para
cuantificarlas.

Casi en la totalidad de paises europeos se busca la reparacién completa de los
dafos personales derivados de accidentes de circulacidon, pero existe una dife-
rencia primordial y basica con el sistema espafol que viene marcada, primero
por la obligatoriedad del Baremo y segundo porque el sistema de valoracién no
discrimina los dafos patrimoniales de los no patrimoniales, en ningun pais eu-
ropeo, con la unica excepcion de Espafia, se barema el lucro cesante y en
ningun pais se mezclan ambos conceptos. Asi los dafos econdmicos o lucro
cesante son reparados sin restricciones en Gran Bretana, Alemania, Francia,
Italia, mostrandose los tribunales abiertos a la hora de fijar indemnizaciones por
estos dafos, mientras que en Espafa se es muy restrictivo con el lucro cesante
y muy generoso con los dafios morales.

Sin embargo y partiendo de la base que nuestro sistema lleva 15 afios funcio-
nando, tengo que afirmar que el Baremo es una herramienta eficaz de atencion
de las victimas, sobretodo es una herramienta con una funcién social, y que
viene a responder a un sistema de responsabilidad especifico y que ha cumpli-
do plenamente con su proposito;

v" pues hemos ganado en celeridad (las victimas cobran mas rapido),
v' en equidad (todas las lesiones se valoran igual, indiferentemente del
punto del mapa donde haya ocurrido el accidente),

v los consumidores han ganado en el precio,

v" ha aumentado el porcentaje de acuerdos amistosos (contribuyendo a
mejorar los costes a la administracion de justicia)

v las aseguradoras pueden establecer con un cierto margen de seguridad
las provisiones técnicas,

v’ Estabilidad en las tarifas de los seguros de autos...
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También durante estos 15 afios hemos ido descubriendo sus debilidades, algu-
nas de ellas ya se han ido resolviendo, pero otras como el “lucro cesante” estan
todavia sin resolver. Aunque nuestros Tribunales han ido avanzando en la re-
solucion del problema pues ya hemos visto dos importantes sentencias que
trataban del “lucro cesante”, el actual (TC 181/2000) y el futuro (TS 225/2010).

Creo que debemos seguir apostando por el sistema, y confiar en que el nuevo
Baremo que se esta elaborando, fruto de la iniciativa promovida por el Ministe-
rio de Justicia y la DGSFP para proceder a su modificacién en la préxima legis-
latura, se ajuste a las nuevas realidades y se introduzcan nuevos factores co-
rrectores, como los ya propuestos por Unespa, que individualizan mucho mas
la indemnizacion a partir de los ingresos de las victimas para poder compensar
mas adecuadamente el lucro cesante futuro.

Debo recordar que el lucro cesante “actual”’, siempre y cuando su acreditacion
haya sido debidamente probada, puede reclamarse a través del factor corrector
de perjuicios econémicos de la incapacidad temporal. Decir por mi experiencia
como tramitadora de lesiones, que en estos mas de 10 afios transcurridos des-
de la sentencia del TC, he visto escasas reclamaciones amistosas por este
concepto y todavia menos en via judicial.

Incluir el “lucro cesante” o “pérdidas de ingresos futuros” dentro de un sistema
legal y tasado creo que tiene mas ventajas que desventajas.

Ventajas mas importantes:
1. Soblo debe de acreditarse las ganancias anuales de la victima.

2. No hay que acreditar la pérdida de ganancia futura, que supone un es-
fuerzo considerable de contabilidad y en la mayoria de casos efectuar un
informe actuarial de pérdidas.

3. Se evitan judicializar los casos, pues “la pérdidas de ganancias futuras”
sin lugar a dudas contribuiria a eternas discusiones entre aseguradoras
y victimas, que por naturaleza normalmente suelen desconfiar unas de
otras.

4. Cuantos mas asuntos se resuelvan amistosamente, mas rapido cobran
las victimas, mas rapido tramitan las aseguradoras, menos costos para
la Administracion de Justicia, en definitiva se agilizan todos los procesos
y se benefician todos las partes que intervienen en éste.

5. Permite que el Baremo siga teniendo su funcién social principal que es

la de poder atender a todas las victimas teniendo en cuenta sus particu-
laridades econdémicas y familiares.
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Desventajas principales:

1. Perjudica a las victimas con ingresos extraordinarios pues se fija un limi-
te en los ingresos anuales de éstos (8,5 veces el SMI es el limite pro-
puesto Unespa), aunque para dichas rentas posiblemente existan otro
tipo de soluciones o coberturas.

2. Sigue sin poder vertebrarse de una manera clara a qué corresponde la
cuantia final, supone una mezcla contra natura del dafo a la salud y del
lucro cesante que puede provocar una desnaturalizacién de éste al se-
pararlo de las circunstancias del caso y de los medios probatorios y en-
cerrarlo en la “camisa de fuerza” de los limites indemnizatorios que la
Ley establece.

Ante estas afirmaciones mi conclusion es que debemos de seguir
avanzando con el Baremo y trabajar en los puntos seialados como
desventajas para ir mejorando en el calculo de las pérdidas futuras
(sea dano emergente o lucro cesante) y poder acercarnos cada vez mas
al dano real de cada victima. Todo ello sin dejar de tener presente que
estamos hablando de un sequro obligatorio, el del automévil, y como
tal socializa el riesgo de manera que no se pueden indemnizar ciertas
reclamaciones extraordinarias que por su cuantia deberian estar cu-
biertas por otros sistemas o vias.
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UNCSP

10. Anexos. Propuesta Reforma Baremo por UNESPA

TABLA |

Indemnizacienes bdsicas por fallecimiento

Edad de la victima

| Perjudicados
(por grupos excluyentes) Hasta 65 aios De 66 a 80 afios | Desde 81 afos
Euros Euros Euros
[ GRUPO |
Victima con conyuge (1) (2) (3) (4)
Al conyuge 110.000 80.000 55.000
A cada hijo menor de edad 50.000 50.000 50.000
A cada hijo mayor de edad:
' Si convivia 25.000 25.000 10.000
Si no convivia 10.000 10.000 5.000
A cada padre con o sin convivencia con la victima 9.000 9.000 5.000
A cada hermano menor de edad en convivencia con la victima 44.000 44.000 22.000
GRUPO Il (1) (2) (4)
Victima sin conyuge y con hijos
A cada hijo menor de edad sin progenitor supérstite 110.000 110.000 110.000
A cada hijo mayor de edad sin progenitor supérstite:
Si convivia 80.000 80.000 40.000
Si no convivia 35.000 35.000 15.000
A cada hijo con progenitor supérstite:
A cada hijo menor de edad 85.000 85.000 85.000
A cada hijo mayor de edad:
Si convivia 60.000 60.000 30.000
1 Si no convivia 20.000 20.000 10.000
A cada padre con o sin convivencia con la victima 9.000 9.000 9.000
A cada hermano menor de edad en convivencia con la victima 44.000 44.000 22.000
GRUPO i (1) (2)
Victima sin conyuge ni hijos y con ascendientes
Padres :
A cada une con convivencia con la victima 50.000 35.000 15.000
A cada uno sin convivencia con la victima 35.000 26.500 5.000
Abuelo sin padres:
A cada uno con convivencia con la victima 35.000 15.000 S
'A cada uno sin convivencia con la victima 27.000 5.000 =
I;:nctc:j;::::mano en convivencia con la victima en los dos casos 18.000 15.000 15.000
i GRUPO IV (1) (2)
Victima con hermanos solamente
A cada hermano menor de edad 50.000 37.500 25.000
A cada hermano mayor de edad:
Con convivencia con la victima 20.000 20.000 20.000
[ Sin convivencia con la victima 10.000 10.000 10.000
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TABLA Il
Indemnizaciones bdsicas por secuelas
Valores del punto en euros

Piiitis Hasfa 20 De 21 a 40 De 41‘ a5 De 59 a 65 Desge 66
afos anos anos anos anos
1 776,83 719,18 661,52 608,99 545,08
2 800,81 739,73 678,64 625,84 553,71
3 822,32 758,11 693,86 640,9 562,45
4 841,4 774,3 707,16 654,13 567,16
5 858,02 788,31 718,56 665,56 571,98
6 872,2 800,13 728,06 675,15 575,55
7 890,95 816,23 741,49 688,37 582,42
8 907,84 830,69 753,49 700,22 588,35
9 922,92 843,51 764,07 710,71 593,31
10-14 936,16 854,69 773,23 719,85 597,34
15-19 1.100,24 1.007,08 913,89 847,54 666,59
20-24 1.250,94 1.147,03 1.043,12 964,83 729,84
25-29 1.401,33 1.286,60 1.171,88 1.081,84 794,44
30-34 1.542,13 1.417,29 1.292,46 1.191,38 854,71
35-39 1.673,56 1.539,30 1.405,04 1.293,66 910,78
40-44 1.795,88 1.652,87 1.509,86 1.388,84 962,78
45-49 1.909,30 1.758,19 1.607,09 1.477,11 1.010,76
50-54 2.014,11 1.855,53 1.696,94 1.588,69 1.054,86
55-59 2.153,54 1.984,73 1.815,91 1.667,05 1.117,53
60-64 2.290,24 2.111,41 1.932,58 1.273,24 1.178,97
65-69 2.666,71 2.459,16 2.251,62 2.065,18 1.363,13
70-74 2.811,25 2.593,11 2.374,98 2.177,49 1.428,10
75-79 2.952,94 2.724,40 2.495,90 2.287,62 1.491,78
80-84 3.091,87 2.853,15 2.614,44 2.395,58 1.554,21
85-89 3.228,06 2.979,36 2.730,66 2.501,41 1.615,44
90-99 3.361,60 3.103,10 2844,60 2.605,20 1.675,45
100 3.492,51 3.224,41 2.956,32 2.706,97 1.734,29
- =
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Por otra parte y continuando con la explicacién del sistema, en el caso de que los
ingresos o rendimientos se encontraran comprendidos entre las cantidades sefialadas
para dos rangos, se establece una interpolacion lineal para poder determinar el mul-
tiplicador que corresponda, segun se indica en la regla especifica. No obstante, en
los casos en que los ingresos fueran inferiores a 4 veces el SMI, o superiores al maxi-
mo, 8,5 veces el SMI, no se realizaria tal interpolacion sino que se aplicarian direc-
tamente dichas cifras respectivamente.

A continuacion se cita un ejemplo practico para poder comprender esta formula:

Primero: se obtiene cuantas veces contiene los ingresos brutos del fallecido el Salario
Minimo Interprofesional (SMI): X = Ingresos / SMI

Segundo: se localiza en la subtabla el tramo de ingresos inmediatamente superior a
“X”_

Tercero: se localiza en la subtabla el tramo de ingresos inmediatamente inferior a
“X”.

Cuarto: se calcula la diferencia entre “X” y el tramo de ingresos inmediatamente
inferior, hallandose el valor “H”.

Quinto: se localiza en la subtabla el CM correspondiente al tramo de ingresos inme-
diatamente superior a “X”, hallandose el valor “T”.

Sexto: se localiza en la subtabla el coeficiente multiplicador correspondiente al tra-
mo de ingresos inmediatamente inferior a “X”, hallandose el valor “t”.

Con estos parametros la férmula para determinar el coeficiente multiplicador (CM)
resultante serd la siguiente:
CM =T * (H/0,5) + t * (0,5-H)/0,5

Si realizamos este desarrollo con el siguiente ejemplo:

- Subtabla 11.1.1 - Indemnizaciones del cényuge
-Edad= 25-38 afios
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- X = 4,8 veces el SMI

- El valor inmediatamente inferior a 4,8 veces el SMI es 4,5

- El valor inmediatamente superior a 4,8 veces el SMI es 5

- Obtenemos el valor de H = (4,8 - 4,5) = 0,3

- Se identifica CM del tramo de ingresos inmediatamente superior a “X”, hallandose T
=1,42

- Se identifica el CM del tramo de ingresos inmediatamente inferior a “X”, hallandose
t=1,04

- Aplicamos la férmula: 1,42 * (0,3 /7 0,5) + 1,04 * ((0,5-0,3) 7 0,5) = 1,26

En todo caso el nuevo coeficiente multiplicador que obtengamos debera estar com-
prendido entre los coeficientes multiplicadores de T y t.

Por ultimo, continuando con las explicaciones de este factor, se establecen una re-
glas para el caso de que concurrieran diversos perjudicados en cada uno de los gru-
pos de la Tabla I, asi como en el supuesto de que hubiera varios perjudicados en au-
sencia o sustituciéon de aquéllos. Asi, en primer lugar habra que calcular la indemni-
zacion de los perjudicados en funcion de la subtabla de coeficientes multiplicadores
gue les corresponda. A continuacién, en funcion de las unidades participativas asig-
nadas a cada tipo de perjudicado segun la regla 62 (cuya explicacion se incluye en las
Bases Técnicas que se adjuntan en la Parte cuarta del documento) se calcula el su-
matorio de todas las unidades participativas de los perjudicados. En el caso de que la
suma de unidades participativas fuera superior al valor 100, se aplicara un coeficien-
te de reparto en concurrencia, segun se determina en la férmula citada en la regla
62. En este sentido, resulta evidente que el montante final de la indemnizacién obje-
to de reparto entre los diversos perjudicados nunca podria exceder del limite méxi-
mo mencionado y por ello es necesario recurrir a dicho coeficiente en el caso de que
se diera la circunstancia sefialada. Por el contrario, si la suma de unidades participa-
tivas resultara ser menor o igual al valor 100, se aplicaria la regla general (célculo de
la indemnizacion en funcién de los coeficientes multiplicadores sobre ingresos brutos
o rendimientos netos de actividades econémicas de la victima), sin necesidad de rea-
lizar ajuste alguno.

A continuacién se cita un ejemplo practico para poder comprender la formula del
coeficiente de reparto en concurrencia, estableciéndose dos supuestos, uno en el
caso de que fuera de aplicacion la regla general sin realizar ajuste alguno (cuando el
sumatorio de porcentajes asignados fuera igual o inferior al 100%), y otro, en el caso
gue se tuviera que aplicar la férmula del coeficiente de concurrencia por superar
dicho sumatorio el 100% mencionado.

Supuesto 1:

Victima: ingresos del fallecido correspondientes al tramo de 5 veces el SMI (43.680 €
anuales)
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Perjudicados:
@ Codnyuge con edad entre 25 y 38 afios (primer tramo)

w1 hijo de edad inferior a 25 afios (8 afos)
Calculo de la indemnizacion:

w  Coényuge: = CM: En la subtabla 11.1.1 (conyuge) el CM que le corresponderia
seria de 1,42.

= Indemnizacion resultante: CM * Ingresos de la victima = 43.680 * 1,42 = 62.025 €
w Hijo: = CM: En la subtabla 11.1.2 (hijos y hermanos), para el tramo de 8 afios le
corresponderia un CM de 1,02

= Indemnizacion resultante: CM * ingresos de la victima = 43.680 * 1,02 = 44.554 €

Célculo sumatorio de unidades participativas segun regla 42:
=  Cébnyuge: 60 unidades participativas

w Hijo: 20 unidades participativas

w Total: 60 + 20 = 80 unidades participativas

Calculo de los ajustes a realizar en la indemnizacion final por pérdida de ingresos futu-
ros:

Debido a que la suma de unidades participativas es 80 es inferior al 100, no se reali-

zara ajuste alguno y por ello, no seria de aplicacion la féormula de coeficiente de repar-
to en concurrencia.
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Supuesto 2

Victima: ingresos del fallecido correspondientes al tramo de 5 veces el SMI (43.680 €
anuales).

Perjudicados:

= Cdnyuge con edad entre 25 y 38 afios (primer tramo)

= 3 hijos de edad inferior a 25 afos (2, 6 y 9 afios)

Célculo de la indemnizacion:

w  Conyuge: Mismos calculos que en el supuesto 1 = 62.025 €
» Hijo 2 afios: = CM=1,17

= Indemnizacion = 43.680 * 1,17 = 51.106 €

w Hijo 6 afos: = CM=1,02
= |ndemnizacion = 43.680 * 1,02 = 44.554 €

w Hijo9afos:= CM=0,89
= Indemnizacién = 43680 * 0,89 = 38.875 €

Calculo sumatorio de unidades participativas segun regla 62:
@ Codnyuge: 60 unidades participativas.

» Cada hijo: 20 unidades participativas. Total = 20 * 3 = 60 unidades
w  Total: 60 + 60 = 120 unidades participativas

Calculo de los ajustes a realizar en la indemnizacion final por pérdida de ingresos futu-
ros:

Debido a que la suma de unidades participativas es 120 superior a 100, se debera
aplicar la férmula de coeficiente de reparto en concurrencia para hallar la indemniza-
cion resultante final.

Asi, deberemos hallar el CRC en funcién de la formula siguiente:

CRC =100/ Z de unidades participativas

CRC=100/120=0,83
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A continuacion se deberia aplicar este coeficiente a las indemnizaciones de cada per-
judicado calculadas anteriormente, de tal forma que la indemnizacién resultante final
por pérdida de ingresos futuros en cada uno de los supuestos seria:

= Conyuge = 62.025 € * 0,83 =51.481 €

Hijo 2 afios = 51.106 € * 0,83 = 42.418 €

Hijo 6 afios = 44.554 € * 0,83 = 36.980 €

Hijo 9 afios = 38.875 € * 0,83 = 32.266 €

¥ ¥ ¥
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