LA COMERCIALITZACIO DELS TEIXITS DE LLANA
EN LA CRUILLA DELS SEGLES XVIII I XIX.
LEXEMPLE DE LA FABRICA DE TERRASSA
«(ANTON Y JOAQUIM SAGRERA», 1792-1807*

JOSEP M. BENAUL I BERENGUER

INTRODUCCIO

Obscurida entre 'espectacular desenvolupa-
ment de la inddstria cotonera i enfonsament de
les indfistries t&xtils tradicionals {(que inclojen 6b-
viament un sector Haner), la indastria llanera mo-
derna —&s 2 dir, la que va evolucionar cap al siste-
ma de fibrica— ha estat sovint deixada de banda
en les anilisis sobre els origens de la industrialitza-
ci6 catalana. En aquest treball estudiem, potser amb
excés de prolixitat, el cas d’una empresa téxul de
Terrassa, poblacié que des del darrer terg del segle
XVIII va ser el nucli de 'arrencada de la industria-
litzacié llanera de Catalunya.

La fibrica «Anton y Joaquim Sagrera» era de fun-
daci6 recent en comparaci6 a la resta de les principals
fibriques terrassenques: Busquets, Galf, Gali 1 Suris,
Vinyals, Font 1 Borrull... Anton Sagrera era encara, el
1770, un mestre sabater, mentre que dos anys després
era qualificat de negociant —era, entre altres coses,
arrendador dels censos del senyor del castell de
Terrassa—, 1 aviat esdevingué fabricant.' Malgrat la
seva joventut, aquesta empresa era, el darrer quart del
segle, una de les més representatives del nucli empre-
sarial terrassenc que protagoniizi I'embranzida indus-

* Versi6 catalaga de la comunicacid presentada al «X1I Sim-
pasio de Anilisis Econdmico» {Barcelona, 28-30 de setembre de
1987},

' Salvador CARDUS, Hitorial de la Guerra Napolednica a
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trial d'aquesta poblacid vallesana. En el conjunt de
la producci6 textil Hanera de Terrassa la fibrica <An-
ton y Joaquim Sagtrera» va passar de representar, el
1788, el 7.8 per cent del total al 16,4, el 1801. El gri-
fic 1 permet veure amb més derall I'evolucié d’aquesra
empresa en relaci6 a la resta de la inddstria [lanera
terrassenca. El 1802 la fabrica Sagrera ocupava el pri-
mer lloc en la fabricaci6 de baietes i el quart en la de
draperia.?

Fou durant la segona meitat del segle XVIII que
es precisaren progressivament els trets de la indGsinia
llanera moderna a Catalunya. Lestructura d’aquesta
inddstria es contraposava a la de les poblacions de fa
Catalunya intermédia (Bages i Osona, primordial-
ment), no solament pel que feia al producte acabat
—draperia de qualitat mitjana 1 superior— sind tam-
bé, i sobretot, pel desenvolupament d’una organit-
zaci6 empresarial accentuadament capitalisea: indepen-
ditzaci6 del capital comercial, desenvolupament inicial
d'una xarxa comercial propia, expansié considerable
de la ma d’obra tradicional (ampliacid geogrifica de
les drees dedicades a la filatura) i, a la vegada, Gs de
ma d’obra de manera moderna a les instal-lacions pro-

Terrassa {Terrassa 1976), p. 12,

? Una anilisi de Vestructura de la indistria {lanera terras-
senca a Pinici del segle XIX a Josep M, BENAUL e afit, Histdrea
de Terrgssa (Terrassa 1987), ps. 259 1 293, nota 1.
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GRARC L. Producei6 toral de teixits de lana ¢ de baietes de Terrassa i de la fibrica «Anton y Joaguim Sagrera, 1788-1807.
Yonu. AMT, Liibre ahon se notan los Preus dels Arrendaments del Comi de la vila de Terrassa, 1756-1844. (Elaboracié propia

dei dret de rams dels estricadors).

pies de la fibrica, devaluaci6 de 'organitzacié gremial
—evident en la relacié amb els teixidors—, creixent
complexitat en les instal-lacions mdustrials 1, en la crui-
Ha dels segles XVIII i XIX, introduccié d’innovacions
tecnoldgiques precises 1 eficaces.?

Si deixem de banda la indtiseria raral radicional

! Josep M. MUROZ t LLORET, Lz comtribucié de lz indiistria
rural @ la industrialitzacid 1 les discussions entorn de la protoin-
dustrialttzaci: ef cas de Sabadell { Terrassa al segle XVIII a Pri-
mer Congrés d'Historia Moderna de Catalunya, 1, (Barcelona
1984), ps. 399-409. Jaume TORRAS EL1AS, Especiafizacion agrico-
la ¢ indiistria rural en Catalu#ia en of siglo XV Revista de His-
toria Econdmicar, I, 3 (1984), ps. 113-117. Del mareix autor Fz-
bricants sense fibrica. Estudi d'una empresa Hanera d'lgualada
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i ¢l fracas de les diverses experiéncies colbertistes, ro-
man oberta la qiiestié de V'excepcionalitat de la in-
distria llanera moderna catalana en el marc peninsu-
lar del set-cents.® Hom podria fer tres consideracions
sobre aquest tema. Primera, el context excepcional —el
desenvolupament catald del XVIII— on s'inscriu

(1726-1765), «Recerquess, 19 (1987), ps. 145-160. Sobre les inno-
vacions tecnoldgiques introduides a la fi del segle XVIILia Vinici
del XI¥, vegeu Antoni BOSCH1 CARDELLACH, Memdria de las co-
sai wotables de lx vila de Sabadell comensant en desembre de 1787
{Sabadell 1944), p. 179 i Josep M. BENAUL, La indiistria lanera,
1814-1914, en cuss de publicacid dins Histdra Fcondmica de la
Catalunya Contemporinia,
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Parrencada d’aquesta indistria. Segona, la ben dis-
tinta sort dels nuclis espanyols, que presentaven certs
paral-lelismes amb els de la inddstria llanera moder-
na de Catalunya, després de 1814: enfonsament im-
mediat de la inddstria segoviana, afebliment i reduc-
¢i6 de la zona de Cameros, mentre que Béjar i Alcot
es consolidaren com a aillades —i problemitiques—
excepcions enfront del desenvolupament industrial ca-
tali. De fet, mentre que el volum de produccid, per
no fer esment de les seves dimensions demografiques,
era, a la darreria del segle XVIII, clarament superior
a Antequera, Segovia i Alcoi en relacié a Terrassa, re-
sulta simptomadtic que a Iinict del segle XIX Segovia
i Alcoi anessin dasrera les innovacions tecnoldgiques
de la inddstria llanera catalana.® Tercera, aquests pa-
ral-lelismes no han d’amagar notables diferéncies: pa-
per i limits de les heréncies industrials amb partici-
pacid de P'Estat (Segdvia i Ezcaray), major Hast de les
estructures gremials (Antequera, Segdvia, Alcoi...}, es-
~tructura de Ja demanda amb forta preséncia del sec-
tor plblic (Alcoi}, configuracio de I’empresariat, erc.$

4 Sobre fes tndastrtes laneres espanyoles en cl segle XVIIT
vegeu els weballs d'Agustin GONZALEZ ENCISO, L profoindustria-
lizacidn en Espafia, «Revista de Historta Econdmica», 11, 31 (1984},
ps. 11-44; La protoindustrializacién en Castilla la Vieja en el siglo
XVIH, «Revista de Historia Econdmicas, 11, 3 {1984), ps. 51-82 1
Estado e tndustria en el siglo XVIII la fabrica de Guadalajara (Ma-
drid 1980). També James C. La FORCE, The Development of the
Spanish Textile Industry, 17301800 (Berkeley 1963). Rafael Ara-
ClL 1 Miarius GARCIA BONAFE, Indwitrialitzactd al Pais Valencid:
Aleot (Valéncia 1974). J. Antonio PAREJO BARRANCO, Anfeguera
en el siglo XVIII (Poblacion, economia, sociedad) (Milaga 1985).
Angel Garcia SANZ, Desarrollo y crisis del Antiguo Régimen en
Castitla la Vieja. Ecomomiz y sociedad en tierras de Segovia
(1500-1814) (Madrid 1986), ps. 222-256.

5 Sobre la decadéncia de la inddstria Hanera segoviana des-
prés de 1814, vegeu I'informe de {a Junta de Comerg de Bareelo-
na sobre les ordenances dels gremis llaners de Segovia (Biblioreca
de Caralunya, Arxiu de la Junta de Comerg, Coprador de Cartas.
Madrid, 1814-1816, 10V11-1816). Josep Riber i Mas, tesrassenc es-
tablert a Segdvia com a negociant de Hanes i fabricant, havia sol-li-
citat una de les miaquines de cardar i emborrar que construfa San-
tiago Ubach a Terrassa (BC, Arxiu de la Junta de Comerg, Higad/
XXHF-capsa 33, carta d'Ubach a la Junta, 8-X1-1802). El 1806,
els fabricants alcoians enviaren un comissionat a Catalunya per
tal d’observar aquestes miquines; vegen Rafacl ARACIL { Marius
GARCIA BONAFE, ob. cit., ps. 129-130.

5 Referéncies sobre la «Compatiia de la Real Fibrica de Pa-
fios de Segovias i la «Real Compafifa de Santa Barbara y San Car-
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Obviament no & la nostra pretensié analitzar aquf
aquestes qilestions, perd a I’hora de considerar la co-
mercialitzacié dels teixits de la indtistria modetna ca-
talana, la distribucié dels seus mescats —1 en particu-
lar la seva penetracié a I'interior de la peninsula—,
no podem eludir ni la realitat de la indastria lanera
espanyola ni la preséncia, determinada pels limits
d’aquesta, de la produccid estrangera.

Lanalisi d'un cas particular sempre imposa Jimits
a la generalitzacid, perd aquests sén encara més obvis
quan el seu objecte és la comercialitzacié i la distri-
bucié dels mercats. Malgrat tot, donada 'escassetat
de coneixements sobre la indastria lanera moderna
del set-cents, creiem que es poden extreure algunes
conclusions de les anilisis de la distribucié dels mer-
cats, de Pestructura de les vendes i de les formes de
comercialitzaci6. A causa de les fonts disponibles, el
treball es cicumscriu al periode 1792-1807, en la difi-
cil conjuntura situada entre el werdadero apogeo de
la actividad comercial catalana» i el collapse de
1808.7

los» d'Ezcaray a James €. La Force, ob. cit., ps. 51-67. Angel
GARCIA SANZ, ob. cit., ps. 403-412. }. Antonio PAREJO BARRAN-
co, ob. cit., ps. 99-125 i Rafael ARACIL | Marius GARCIA BONAFE,
ob. cit., ps. 34-33.

? Aquest treball es basa en els documents de la fabrica con-
setvats & 'Amdiu de la Familia Alegre de Sagrera (d’ara endavant
AFAS) i a V'Arxin Historic de Terrassa {AHT). Haig d’agraira la
senyora Montserrar Bosch a seva amabilitar i fes facilitats que em
va donar per consultar 'arxiu familiar,

ATAS:

e Lithre de compres, 1791-1800.

— Lithre de comptes, 1800-1802.

~ Copiador de Antor y Joaguim Sagrera per lo any 1804-1807,

En els liibres de compres hi ha rambé documents solts, bisica-
ment correspondéncia,

AHT
— Liibre de comprer de Joaguim Sagrera, 1802-1832.

Totes les caules estadistiques es basen en les dades dels compres.
Hem deixar de banda les dades dels anys 1791, 1808 { 1809 per-
qué eren incompletes. Les dades dels anys 1804-1806, extretes det
ltibre de compres, han estar completades i rectificades amb les
det copiador.

La frase, referida a 'any 1792, és de Pierre VILAR, Catalunyz dins
{'Espanya Moderna, IV, La formacié del capital comercial (Barce-
fona 1968), p. 85.
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EvOLUCIG DE LES VENDES I DE L4 FACTURACIO

El volum anual de les vendes i de la facturacié
entre 1792 1 1807 reflecteix (vegeu la taula 1) tres fa-
ses diferenciades. Una primera, entre 1792 1 1797, de
clara expansié en el volum de peces venudes i de fac-
turaci, amb una remarcable ampliacié del nombre
de clients (creixement d’un 123 per cent entre amb-
dues dates). Una segona fase de recessié s'obre de 1798
a 1803, amb les cotes més baixes en el trienni
1798-1800. Finalment, en ¢} trienni de 1804-1806,
Pempresa assoleix els maxims a les tres variables. Tan-
mateix, el creixement de 1804-1806 s"ha de veure més
com una recuperacié de 'expansié de la primera fase
que com un salt endavant. Durant aquests tres anys,
el maxim de peces venudes representa només un 6,5
per cent d’augment en relacié a 1797, mentre que en
relacié a aquesta mateixa data el nombre de clients
augmenta en un 5,2 per cent. Lincrement en 1a fac-
turaci, tot i que és més rellevant en relacié a aquella
data (30 per cent el 1804, 10 per cent el 1805 i 16 per
cent el 1806) sembla tenir relaci6 directa amb Ja ten-
déncia a {'ala dels preus dels draps de la fibrica Sa-
grera (taula 2). Un alue factor que pot haver deter-
minat el major increment de la facturacié radica en
els canvis en la composicié de les vendes: major per-
centarge dels draps de la qualitat superior en
1804-1806. Malauradament, a partir de 1802, els Ili-
bres de comptes no proporcionen dades en aquest sen-
tit que ens permetin afirmar-ho o negar-ho.

La DISTRIBUCIO DEES MERCATS

La taula 3 evidencia que gairebé dos tercos de la
facturaci6 eren realitzats a Catalunya mentre que altre
terg es repartia entre Aragd (28,5%) i Castella la Nova
{5%). La resta dels metcats, conjuntament conside-
rats, tot just superava 'l per cent del total de la fac-
turacié. Aixi, doncs, es tracta d’una empresa amb una
penetracid limitada en els mertcats peninsulars,

Pel que fa a Catalunya, Barcelona absorbia gai-
rebé tres quarts de les peces i gairebé el vuitanta per
cent de la facturaci6 total del Principat. La quarta part
i el vint per cent restants es repartien a la Catalunya
mnterior {taula 4),

Es per aixd que caldria distingir entre el mercat
interior catald 1 el mercat barceloni —estructurat ma-

¥ Utilitzem la divisié comarcal de 1936,

jotitdriament a 'entorn de grans comerciants—, el qual
no era només un centre de consum sind també de re-
distribuci6 tant cap a la resta de Catalunyz com cap
als metcats peninsulars i colonials. Al mercar de Ia Ca-
talunya interior es registrarcn vendes a setze comar-
ques,® tot 1 que només sis (Segrid, Osona, Garrotxa,
Bages, Urgell 1 Gironés) concentraven el 90 per cent
de les vendes. Si precisem encara més P'analisi, podem
veure que quatre ciutats (Lleida, Vic, Olot 1 Manresa)
sumaven el 75 per cent de la facturacié rotal de la Ca-
talunya interior, mentre que el 25 per cent restant es
repartia a setze localitats, de les quals cap no arribava
a I'l per cent de la facturacié total de 'empresa en
el perfode estudiat (taula 5).

Els mercats regionals abans esmentats —Caralu-
nya, Arag6 i Castella la Nova— es concentraven a vuit
ciutats, les quals sumaven el 95 per cent de Ia factu-
ractd total de 'empresa. Només un cine per cent es
reparttia entre setze localitats catalanes, sis de la resta
de la peninsula i una de les colonies americanes (tau-
la 6).

La distribuci6 dels 117 clients evidencia també la
concentracid de la major part de les vendes en un re-
duit nombre de compradors. $i considerem els clients
a qui la fibrica factura per més de 100.000 rais, du-
rant el perfode considerat, observatem que sén només
vint (17 per cent del total) i que van adquirir el 73
per cent de les peces, amb un valor equivalent al 74
per cent de la facturaci6. D’aquests vint clients, 7 eren
de Barcelona (representaven el 80 per cent de la fac-
turaci6 total a la ciutat), 8 de Saragossa (92 per cent
de la facturacid a la ciutat), 1 de Lleida, 1 de Madrid,
1 d’Alcald de Henares, 1 d'Olot i 1 de Vic. Represen-
ten la majoria dels clients que podem considerar ha-
bituals: Ia seva preséncia als llibres de comptes té una
mitjana superior als nous anys en ¢l periode conside-
rat de setze anys. La resta, 97 clients (83 per cent del
total), es repartia respectivament el 27 per cent de les
peces i el 26 per cent de la facturacié (taula 7).

LA COMPOSICKS DE LES VENDES

38

No ha estat possible fer una anilisi de les dife-
rents qualitats dels teixits fabricats 1 de quina era la
seva distribucid en les diverses operacions de venda du-
rant tot el periode 1792-1807, perqué els llibres de
comptes deixen de proporcionar dades sobre les qua-
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TAULA L Vendes ¢ facturacis d«Antom y Joagurm Sagreras,

TAULA 2. Preus dels teixits d'cAnion y Josguim Sagrera,

1792-18G7 1791-1806 (Hiures catalenes i sous per cana)

Any Clients Peces Rals Any 26&. negre 32&. negre 368. wurqui
1792 17 2535 437,485 1791 6 8" s
1793 16 2715 500.971 1792 675 — 11" 8"
1794 20 289 550.096 1793 e 8" 107 117 87
1795 27 326 656.165 1794 68 8 16" o
1796 34 311.2 640,633 1793 6" 18" 9" 1y’ 127 107
1797 38 390 821.574 1796 8 10 14"
1798 32 262 331.232 1797 8" 10" 14"
1799 36 222,5 426.604 1798 8" 19 14"
1800 31 266 501.076 1799 7107 9" 10" 13"
1801 33 330 685.210 1800 7107 910 13
1802 32 380 837.136 1801 7107 107" 13"
1803 27 350 782.957 1802 81 107" 107 14"
1804 37 411 1.070.857 1803 9" 107 1g" 157
1805 36 403 903.767 1804 9" 10" — 167
1806 40 415,5 054.953% 1805 9" 1277 9% 16™
1807 21 307 726.211 1800 9 1177 10" 1377 107
Totals 5.208,2 11.083.931 Fonts: vegeu la nota 7.
Fonrs: vegeu 1a nota 7.
TauLa 3. Distribuci regional dels mercats d'vAnton y Joaguim Sagreras, 1792-1807

Localitats Clients Peces Rals

Toral % Tozal %
Catalunya 21 88 3.094,2 59,41 7.202.338 64,98
Catalunya {-B) 20 46 8282 15,90 1.578.512 14,24
Barcelona 1 42 2.266 43,50 $.623.846 30,73
Aragh 2 16 1.765,5 33,89 3.197.087 28,56
Castella ta Nova 3 8 293,5% 5,67 561.715 5,06
Extremadura 1 1 24 0,46 32.197 0.47
Andalusia 2 i 18 0,34 45.351 0,40
Mikrcia 1 1 3 0,05 8.475 0,67
Coldnies 1 1 8 0,15 16.748 0,15
Totals 31 117 5.208,2 100,00 11.083.931 100,00
Fonts: vegen ta nota 7.
Taula 4. F/ mercat catald a’cAnion y Joaguim Sagreras, 1792-1807
Clients Peces Rals

Total % Total % Total %
Catalunya (-B) 46 52,3 828,2 26.76 1.578.512 21,91
Barcelona 42 47,7 2.266 73,23 5.623.846 78,08

Fonts: vegeu lz nota 7.
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TAULA 5. Distribucié comarcal del mercat de la Catalynya interior (sense Barcelona) &d'«Anton y Joaguim Sagreras, 1792-1807

Localitats Clients Peces Rals
Total % Total %

Segrid 2 11 259,5 31,33 465.632 29,49
Osona 1 8 176,7 20,61 303.211 19,20
Garrotxa 1 3 136 16,42 276.031 17,48
Bages 3 G 64 7,72 167.693 10,62
Urgell 3 5 64 7,72 99.276 6,28
Gironés 1 2 42 5,07 81.698 5,17
Al Emporda 1 1 29 3,30 70.153 4,44
Les Garrigues i 1 22 2,6% 39.623 2,51
Ea Noguera i 2 19 2,29 33.188 2,10
Valies Oriental 1 2 9 1,08 16.909 1,07
Baix Empordi H 1 4 0,48 8.600 0,34
Alt Camp 1 1 3 0,36 7.266 0,46
Ripolles 1 1 3 0,36 5.033 0,35
Pallars Jussd i 1 2 0,24 2.574 0,16
Conca de Barberd 1 1 1 0,12 1.621 G,10

20 46 828.2 106,00 1.578.512 100,00
Fonts: vegeu la nota 7.
Tawra 6. la bare wrbana delr mercais d'«Anton y Joaguim Sagrevar, 1792-1807

Clients Peces Rals
Total % Total %

Barcelona 42 2.266 43,50 5.623.844 50,73
Saragossa 15 1.753.% 33,66 3.166.634 28,56
Lieida 10 258,35 4,96 463.991 4,18
Vic 8 170,7 3,27 303.211 2,73
Madrid 2 143 2,74 281.365 2,53
Olot 3 136 2,61 276.031 2,49
Aleald de H. 5 112 2,15 214.390 1.93
Manresa 2 51 0,97 146.216 1,31
Total 8 clutats 87 4.872.7 93,806 10.475.684 04,46
Resta 30 333,5 6,14 608.247 3.54

Fonts: vegeu la nota 7.

litats dels teixits a partir de 1802, Hem optat per fer
aquesta analisi a partir de les dades del quinquenni
1797-1801 (taula 8).

«Anton y Joaquim Sagrera» fabricaven baietes
vint-i-sisenes —molt superioss a les baietes tradicio-
nals— i draps des dels vint-i-sisens als quarantens. La
fabricaci6 de baietes no es va reduir en la mateixa pro-
porcid que el conjunt de la produccié terrassenca i el
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1804 la fibrica produia el 22,6 per cent de les batetes
de Terrassa. Tanmateix, la produccié de draps era cla-
rament dominant, fossin negres o de color, Entre els
colors predominava el blau turqul, aquest color i el
grana eren els més cars. La creixent demanda de draps
de color desbordava a vegades la capacitat productiva
dels establiments de tintatge dels fabricants, preparats
només per a una gamma molt reduida de coloss.?
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TAULA 7. Clients d'cAnton y Joaguim Sagreran amb una factu-
racté superior als 100,000 rals. 1792-1807

Peces Rals

Paw Miarons i nebot (B) 0B85  1.734.485
Ignacio de Azcirraga (8) 540 1.012.843
Miquel Amat i Mornau (B) 346 775.332
Francisco de Azcovereta (S) - 415 697.417
Pere Puig 1 Mas « Companyia (B) 224 601.538
Josep Garrich {B) 187,35 522.936
Migue! Zavaleta y Compafia (8) 259 478.258
Magi Serinyi (B) 138 385.606
Anton Nadal | Datrer (B) 121 268.197
Manuel Gongzilez de Lovera y Cla. (M) 132 253.983%
Maurici i Felip Sola (B) 68 191 463
Ignacio Lopez™ (S) 88 188.510
José de Yarritu (A) 94 181.929
Jouverr, Hourguet v Tornes {S) 85 162.577
José Lopez* (5} 104 161.302
Siqués i Paseells (O} 77 146.931
Josep Cons (1) 68,5 133.178
Felipe Sanclemente (8) 79 125.678
Jaume Caralt | Companyia (V} 59 111.304
Fulgencio Lopez* (5} 35.5 100.832

3.828 8.233.921

* £s molt probable que els comerciants saragossans Jos€ Lépez, Fulgencio Lopez
i ignacio Lapex siguin fa mateixa a6 social, ja que z2pareixen en anys consecutius,
1792-1800, 1801-1803 i 1804-1807, perd no podem tonfirmar-ho,

B = Barcclona, $=Saragossa, M=Madrid, A= Akali de Henates, O=Clot,
L =Llcida, V= Vic.

Fones: vegeu la nota 7.

El consum de determinades qualitats de teixits,
la preferéncia dels draps negres sobre ¢ls de color o
viceversa aporten, sens dubte, elements per a un mi-
Hor coneixement de I’estructura de la demanda i dels
mercats. Per 2 una comprensié més precisa hem di-
vidit I'analisi dels mercats de Catalunya i els d'Es-

panya.

La raula 9 posa de relleu 'escassa demanda que
tenien a Barcelona els géneres més inferiors —baietes
i vine-i-sisens (14 per cent del total) enfront dels su-

? £ 1805 joaquim Sagrera declara que producix més de 400
peces i —~-en una altra ocasié— 450 (AFAS, Copiador.., carta a
Gonzilez de Lovera, de Madrid, 3-VI-1805 i carta a Mariano de
Azcoverera, de Saragossa, 28-X-1803). E! mateix any, Sagrers es-
CHU: «..220 podemos detenernas en dedicarnos a padios de colo-
TES, PETo RO LMPOCO NOS HEGAINOS, en complacer @ los parroguta-

TaULA 8. Qualitats de teixits venudes entre 1797 £ 1801

Peces color % Peces negre %

Baietes 26nes e — 322 21,6
Draps 265 161 10.8 339 22,7
Drsaps 30ns 2 0,1 31 2,0
Diraps 32ns 127 8,5 1025 6,8
Draps 36ns 310 20,8 78 3.2
Draps 40ns 3 0,2 15 1.0

603 40,4 887.5 39,5

Fonts: vegeu la nota 7.

periors (86 per cent del total). Pel que fa al colot, els
draps negres representen només el 31 per cent del to-
tal. Aix0 reflecteix, d’una banda, un consum burgés
atret per la moda i, de I'altra, la preferéncia, entre els
comerciants a Pengros, per la draperia de qualitat i
de moda amb un valor especific superior i una clien-
tela més estable.

En canvi, les ciutats tradicionals catalanes (so-
bretot Lleida 1 Girona on el pes de la indiistria era
gairebé nul) presenten una altra composicié de les
vendes. Els géneres inferiors arriben a representar el
81 per cent del total, mentre que la preferéncia pel
color negre s’acosta el 88 pey cent. Es tracta de cen-
tres comercials que atreien la demanda d'una clien-
tela urbana de tipus tradicional (menestrals, clergues,
funcionatis...} i de pagesos de 'entorn. En resum,
menys poder adquisitiu i costums més tradicionals
en el vestir.

A les poblacions agricoles, on ¢l fec més remar-
cable &s {'elevat consum de baietes, la preferéncia dels
géneres inferiors I negres € més gran encara. En aquest
cas la clientela és basicament pagesa.

Finalment, les localitats dedicades preferentment
a activitats industrials es situen en un punt intermedi
entre €l mercat barceloni i ¢} de les ciutats tradicio-
nals i les localitats agricoles. Els géneres inferiors su-
peren el 50 per cent de les vendes, perd ¢ls superiors
tenen una demanda molt significativa { el consum de

nos que en su nota de 20 0 30 piezas de parfos negros, azules y
granas vos piden guatro o sets de colores..» (AFAS, Copiador..,
carta a Antonio Estor, de Mdrcia, 20-V1-1805). El 1811, fa fabrica
Busquets tenia tres instal-lacions de uintatge per a negre, blau i
grana; vegeu Josep M. BENAUL, Lo inditstria lanera...
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TAULA 9. Composicid de les vendes d'cAnton y Joaguim Sagrerav als mercats catalans, 1797-1801

Catalunya Barcelona Aleres ciurars! Loc. agricoles? Loc. industtials?®

Peces % Peces % Peces % Peces % Peces %
Baietes 26nes N 136 16,7 38 6,6 74 32,3 32 47,7 12 19.0
Draps 26ns C 48 5,1 22 3.8 14 6,1 7 10,4 5 1.4
Draps 26ns N 149 16,0 19 33 96 42.2 18 26,8 16 25.4
Draps 30ns C 2 0,2 - - 1 0.4 - - 1 1,6
Praps 30ns N o e e e — — — — e —
Draps 32ns C 116 12,4 107 18,6 6 2,6 2 2,9 1 1,6
Draps 32ns N 74.5 8,0 46 8.0 21 9,2 3,5 5,2 4 6.3
Draps 36ns C 262 31,3 264 46,0 7 3,0 1 1.5 20 32,1
Diraps 36ns N 75 8,0 61 10.6 6,5 2.8 3.5 5,2 4 6,3
Draps 4005 C 3 6,3 3 0.5 — — — —_ — s
Draps 40ns N 13 1,6 13 2.2 2 0.8 — e e e
930.5 100,0 373 60,0 227.5 100,0 67 100.0 63 100.0

' Vic, Girosa i Lieida.

? Balaguer, Belipuig, I Bisbal d'Emporda, les Borges Blangues, UBspluga de Francoli, Granollers, Palay 4 Anglesola, Tarrega, Fremp i Verdd.

¥ Manresa, Moiz, Glot i Ripoil.

N = negre; O = cofor.

Fonts: vegen la nota 7.

draps de color supera el 40 per cent del total. Aixd
reflecteix, sens dubte, un poder adquisitiu major 1 una
demanda ~de qualitat 1 de moda— que no podia sa-
tisfer la inddstria Hanera tradicional d’aquestes loca-
litats 1 d’aquestes comarques.

En els mercats espanyols és aclaparador el predo-
mini dels géneres inferiors (83 per cent) i de color ne-
gre (74 per cent). En ¢l cas de Saragossa, on els per-
centatges s6n fins i tot més elevats —89 i 78
respectivament—, s'evidencia un mercat de baix po-
der adquisitiu i de caracteristiques tradicionals. Hom
gosaria dir que en aquest cas es trasllueix ef poc pes
de la clientela burgesa (taula 10),

El cas d’Adcald de Henares resulta més matisat,
tot i que hi predominen també els géneres inferiors
1 negres (72 1 77 per cent respectivament), En canvi,
Madrid reflecteix una demanda important dels draps
de qualitat (37 per cent) i de color (63 per cent). Tot
i que l'andlisi es basa en I'dnic client de la fibrica,
resulta evident Dexisténcia de consumidors de poder
adquisitiu més elevat 1 de gustos més avangats.

¥ Sobte la botiga i Uestructura comercial a Caralunya, ve-
geu Pierre VILAR, ob. cit., ps. 165-217.
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ALGUNES CONSIDERACIONS SOBRE ELS MERCATS

Barcelona

Els set clients (16,6 per cent) que facturaren més
de 100.000 rals van concentrar el 80 per cent de les
vendes. El vint per cent restant es va repartir en una
estesa i fluctuant clientela. Hi havia, per tant, dues
realitats en €l mercar barceloni. D'una banda, els co-
merciants a 'engrds, ja es tracti de comerciants ma-
triculats o botiguers importants. De I'altra, el mon del
comerg al detall, de la botiga a una escala més redui-
da. Aixd explica la gran fluctuacié dels clients en aquest
mercat: només 5 sobre el total de 42 apareixen du-
rant més de set anys en els llibres de comptes. A 'ex-
tremn oposat hi ha 26 clients que només apareixen un
o dos anys, amb una mitjana de compra de 6,5 peces
per any; Gnicament cinc d’aquests clients van superar
les 10 peces per any. ™

Els set clients esmentats a dale van adquirir per
terme mitjd 33,7 peces per any i la seva mitjana de
facturacio anual fou de 84.425 rals. Només un d’ells
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Taura 10. Composicic de les vendes d'cAnton y Joaguim Sagrerar als mercats de la resta d'Espanya, 1797-1801%

Total resta Alcala .
; drid!
d’Espanya Safagossa de Henares Madt
Peces % Peces Y% Peces % Peces %
Baictes 26nes N 166 20.6 - 160 34,1 3 6.3 — o—
Draps 26ns C 113 20,1 08 20,9 8 17,0 40 39.8
Draps 26n0s N 190 33,9 162 34,6 23 489 11 10,8
Draps 30ns C — — — — — — — -
Draps 30ns N 31 3,3 27 5.7 4 8,5 - —
Draps 32ns C 13 1,9 1,0 — e 10 9.9
Draps 32ns N 28 5.0 15 3,2 5 10,6 6 5,9
Draps 36ns C i8 3,2 0.2 3 6,3 14 13.8
Draps 36ns N 3 0.5 - — 1 21 8 7.9
Qualitar desconeguda — e — e o o 12 11,8
566 100.0 468 1063,0 47 100,0 101 100.0

* Landlist es limia als tres mercats més significatius; els restants sumaven només 3¢ peces.
' En el quinguensi 1797-1801 Madrid només comptabilitza 15 peces. No ens ha semblat una mostra prou operativa ¢ I'hem subsdicuida per I'andlisi de les dades
del principal clieat madrifeay, Maoucl Gonzdlez de Lovera, el qual opera els anys 1792-1793, 1797, 1799 ¢ 1801-1802.

N=negre; C=eolor.

Fonts: vegeu la nota 7.

es troba per sota de la mitjana de 10 peces per any.
Tot i que més constams que la chientela de la petiea
botiga, només tres d’aquests clients superen els deu
anys en els Hibres de comptes.

La rad social «Pau Miarons y nebot», principal
client de la fibrica terrassenca, tot § que no el més cons-
tant, constitueix un exemple representatiu d’aquest
sector de comerciants. Pau Miarons era membre del
Cos de Comerg i es dedicava a la comercialitzacié de
teixits de llana a gran escala. Entre 1792 1 1795 ad-
quiri 2 «Anton y Joaquim Sagrera» 390 peces (el 34
per cent de les vendes d’aquests anys) per un valor de
855.142 rals (el 40 per cent de la facturaci6 rotal). Lany
1792 Miarons compra baietons i draps a diversos fa-
bricants sabadellencs per un valor de 60.730 liures ca-
talanes (647.391 rals).” La Junta de Comerg de Bar-
celona considerava, el 1791, que el seu paper en
I'impuls del comerc dels teixits de llana catalans ha-
via estat decisiu, i afirmava que es fabricaven «alida-
des de ropas a imitacton de las extranferas, @ que no

' Antoni BOSCH 1 CARDELLACH, ob., cit, p. 119.-

2 BC, Amiu de la junta de Comerg, Higall XXXI-capsa
30, resposta al recurs d’Agusti Miret del comerg de Cadis,
16-111-1791. .

B Bl 9-IV.1793, Pau Miarons escrivia 2 Sagrera: «..semos an
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ha contribuido poco el celo patridtico de don Pablo
Miarons de este comercio, por baber facilitado un
GUANIISO cONSUMO, especialmente de panos de pri-
merq y segunda suerte a imitacion de los de Ingla-
terra...».” L'escassa correspondéncia que es conser-
va entre aquest comerciant { la fabrica Sagrera
reflecteix el seu paper de distribuidor de teixits cap
a d’altres mercars.

Entre els comerciants barcelonesos clients de Sa-
grera destacaven Anton Nadal i Darrer, també comer-
ciant matriculat, el qual va adquirir entre 17921 1794
més del deu per cent de les vendes de la fabrica, Mi-
quel Amat 1 Mornau, Pere Puig 1 Mas 1 Companyia
1 Josep Garrich.

El mercat barceloni es caracterizava, tal com hem
vist, per la demanda de teixits de qualitat i de color;
tot plegat reflectia el cardcer burgés del consum 1 el
paper redistribuidor dels comerciants que cercaven
draps competitius amb els importats de 'estranger.

atrasal algunas remesay a causa desta estaciG que passa malisima
¥ 205 Ja estar quasi parats sense gosar embarcar per los temors de
moits prratar.». Bn una altra carea, sense datar, afirmatva: «Fx-
viem las dos pessas de millor mescla er Cadis... (AFAS, corres-
pondéncia solta a Liibre de comptes, 171-1800).
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Sarapossa

Després de Barcelona, Saragossa constituia el se-
gon mercat de la fibrica. La ciutat representava gaire-
bé el 100 per 100 del mercat aragonés, ja que només
una altra poblacid, Tarazona, apareix als llibres de
comptes, tot i que amb una facturacié trrellevant.

La clientela saragossana és la més fidel de V'em-
presa, ja que alguns comerciants operen durant la ma-
for part, o fins i tot durant la totalicar del periode ana-
litzat. Els principals comerciants —Ignacio de
Azcarraga i Miguel de Zavaleta y Cia.~ semblen as-
senyalar una forta preséncia basca en el comerg sara-
gossd de draps.

Tal com hem assenyalat, el consum es basava en
els géneres més inferiors i predominantment negres
i reflectia el pes determinant de consumidors tradi-
cionals i de poc poder adquisitiu. Probablement, al-
guns comerciants, sobretot els que realitzaven una mit-
jana més elevada de compres (Azcarraga, per exemple,
amb 36 peces/any), redistribuien els teixits a 'entorn
rural. La concentracid de la demanda, en el periode
antecedent a la fira del Pilar, reflecteix el caricter tra-
dicional del mercat,”

El pes del mercat saragossi a la fabrica d’«Anton
y Joaquim Sagrera» 1€, a parer nostre, diverses causes.
En primer loc, Saragossa era situada en un punt in-
termedi de la principal ruta del comerg de lanes. Tot
i que les llanes aragoneses no tenien consum a la pro-
duccié de draps superiors, les lfanes entrefines de Mo-
lina de Aragén i les fines de Segdvia arribaven a Ca-
talunya pel cami ral de Madrid. En segon lHoc, la
indiistria Hanera de Saragossa era, a la fi de segle, irre-
Hevant i de baixa qualitat.® En tercer lloc, la regib
—a banda del veinatge— es trobava immersa en un
creixent procés de periferitzacié en relacid a Catalu-

M A la fi del segle XVIII Ignacio de ASSO afitmava que Ara-
g6 importava de Catalunya baietes 1 estamenyes, menue que els
draps fins, les sarges i aleres teixits d'estam venien de les fabri-
ques estatals de San Fernando § Guadalajara; vegeu la seva Hiszo-
ria de la Economiz Politica de Aragén (1798}, utilitzem, pertd, 'edi-
cié a cura de Manuel Casas TORRES (Saragossa 1947), p. 261

B [11XH-1804 Joaquim Sagrera escrivia: «.eb motin ds
aver tingut de fer las remesas de robas comunas a Zaragoza per
la fira del Pilar nos aviam atrasat en apareliar los pakios fins..»
(AFAS, Copiador.., carta a Josep Garrich, de Barcelona}.

16 Ignacio de AssD, ob. <it., p. 135. La «Real Casa de Mise-
ricordia» constituia probablement la fibrica més gran de la ciu-
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nya. Tot i que, pel que fa a 'exportacid de Hanes ara-
gonesces, aquest procés no tenia una relacio cenual amb
la indOstria Hanera moderna catalana —on el pes
d’aquestes llanes s havia reduit progressivament—, en
canvi, un altre aspecte del procés —la desindustrialit-
zacib— resultava més determinant a 'hora d’explicar
la forta preséncia de les baietes i dels draps catalans
a Saragossa."

Els altres mercats catalans

Aquests mercats ocupaven ¢l tercer lloc en im-
portincia en les vendes de la fabrica Sagrera. Sembla
adient utilitzar el plural mercats, perqué ~——1tal com
hem assenyalat— hi ha una contraposicié entre les ciu-
tats (que concentren la meitat dels clients 1 2/3 de les
vendes) i els pobles rurals {caracteritzats per una gran
dispersié de clients 1 de vendes). També hem assenya-
lat que, pel que fa a la cornposicid de les vendes, es
diferencien els mercats de les ciutats tradicionals, de
les poblacions agricoles i de les localitats industrials.
També hi ha una incidéncia indirecta, mitjangant els
comerciants barcelonins, sobre els mercats catalans, tor
i que no en podem mesurar les dimensions. ® Tal ve-
gada aixd expliqui perqué en el conjunt d’aquesta
clientela només tres clients vagin facturar per damunt.
dels 100.000 rals i amb una mitjana d'adquisicié que
no arribava a les sis peces per any, fins i tot per sota
de la mitjana dels petits botiguers de Barcelona.

Lirea de les localitats del Segrid, I'Urgell, la No-
guera i —en menor mesuta— les Garrigues sobresurt
per la coheréncia de la seva ubicacié i de la seva eco-
nomia, i també per la composici de les vendes. Aques-
ta drea es situava a la linea del cami ral cap a Saragos-
sa i Madrid. Les set localitats on hi ha registrades vendes
van adquirir 364,5 peces amb un valor de 637.719 rals,
quantitats que representaven respectivament el 44 i

tat, vegeu Eloy FERNANDEZ CLEMENTE i Guillermo PEREZ SARRION,
E/ siglo XVII en Aragén: una economin dependiente dins Ro-
berto FERNANDEZ (ed.), Espaia en el siglo XVIIL Homenaje a
Pierre Vilar (Barcelona 1985), p. 577.

Y floy FernANDEZ CLEMENTE i Guillermo PEREZ SARRION,
ibid., ps. 603-604 i 619. Guillermo PEREZ SARRION, Capital co-
mercial catalin y periferizacién aragonesa en eof siglo XV Los
Cortadellas y la «Compania de Aragom, Pedralbes» (1984), ps.
187-232.

¥ Vegeu I'exemple de Iz clientela de Ia botiga Amat a
Pietre VILAR, ob. cic., ps. 191192,
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el 40 per cent del mercat catali sense Barcelona. Aixi
mateix, es tractava d’una zona on la indastria téxtil
llanera era inexistent 1 que durant el segle XVIH co-
negué un important procés de repoblament 1 d’expan-
si6 agricola.”

Donada fa dispersié de la resta de localitats cata-
lanes —vegeu la taula 5— no existeix cap altra drea
amb un grau d"homogeneitat com Fanterior. Cince ciu-
tats {Vic, Olot, Manresa, Girona i Figueres) van ad-
quitir 428,7 peces amb un valor de 877.311 rals, quan-
titats que representaven respectivament el 51 i ef 55
per cene del total de Catalunya sense Barcelona. Gi-
rona 1 Figueres eren ciutats amb escassa activitat in-
dustrial, mentre que Olot { Manresa eren centres in-
dustrials i Vic combinava ¢l seu caricter de ciutat
tradicional amb una activitat industrial gens negligi-
ble.® Totes aquestes ciutats eren iMporants centres
comarcals 1, concretament Vie, Olot 1 Manresa, radi-
caven a comarques amb forta preséncia de la indas-
tria llanera tradicional, especialitzada en qualitats in-
feriors. Per aixd els draps terrassencs, fins i tot les
baietes, no trobaven competéncia en els teixits de Ha-
na d’aquestes comarques.”

Tot 1 que la nostra anilisi es basa només en una
empresa, cal destacar el fet de tres abséncies signifi-
catives en els seus mercats: ¢l litoral (tal vegada pro-
veit des de Barcelona), la muntanya propiament
dita® —on cra dificil d’imaginar un segment impot-
tant de consumidors de draps de qualitat mitjana i
superior— I ——¢n aquest cas potser per raons meés
circumstancials— la Catalunya més meridional.

Castella la Nova

Tot i el seu reduit percentatge (al voltant del 5

¥ Pierte ViLaR, Cardlunya... Il Les transformacions agri-
ries del segle XVII catald, ps. 96-104.

2 Josep CLARA, Les fibrigues gironines del segle XVII a
Primer Congrés d'Histéria Moderna de Catalunya, 1 (Barcelona
1984), ps. 345-552. Joaquim ALBAREDA 1 SAIVADO, La industria-
litaacid a la Plana de Vic (1770-1875) {Vic 1981). Liorenc FERRER
i ALOS, Els origens de Iz industrialitzacid a la Catalunya central
(Barcelona 1986). Ernest LIUCH, Lz revolucts industrial a la Gar-
roixa (1772-1822), «Anrals de I'lnstitut d"Estudis Gironinss, XXV,
11 {1581), ps. 193-230.

2 Jaume TORRAS BiIAS, Especializacion agnm{a € industria...

2 Taume TORRAS ELIAS ¢ Montserrat DURAN | PUjOL, Tndus-
trias rurales en economias de montaiia. La industria lanera en Ca-
tatuia en el siglo XV, comunicacié presentada al 11 Congreso
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per cent) en el conjunt de les vendes i malgrar ser re-
presentada només per tres localicats (Madrid, Alcald
de Henares 1 Molina de Aragén), cal fer algunes pre-
cisions sobre aquest mefcat.

El cas d’Alcald de Henares, ciutat situada al cami
ral cap a Saragossa i Barcelona, reflecteix una impor-
tant preséncia comercial de la fabrica terrassenca tant
pel nombre de clientes —cinc— com per la impot-
tincia relativa de les vendes 1 de la facturacié.

En canvi, els casos de Molina de Aragdn i de Ma-
drid (també el de Céaceres a Extremadura) reflectei-
xen com el comerg de llanes podia afavorir la pene-
traci6 dels draps catalans, tot 1 que el seu pes especific
~~considerat I'intercanvi Hanes/draps— fos en termes
generals molt modest. Tant Manuel Gonzilez de Lo-
vera, principal client de Madnd, com Juan Francisco
Martinez Mufioz, de Molina, es dedicaven al negoci
de Hanes.?

La preséncia de la fibrica Sagrera en el mercat
madrileny era, perd, feble, ral i com es va reflectir el
1805, quan, davant la necessitat de donar sortida 2 un
estoc de draps d'altres fabricants, Joaquim Sagrera va
intentar desesperadament i indtil aconseguir un co-
missionista a la capital. Aixd contrastava amb la po-
tencialitat del mercat madrileny on, tal com s’ha vist
a la taula 10, hi havia consumidors per a la draperia
de qualitat. Tot 1 que no podem generalitzar aques-
ta feblesa comercial a la resta dels fabricants llaners
catalans, certs factors —competéncia d’altres nuclis la-
ness peninsulats (incloses les fabriques estatals proxi-
mes a Madrid), preséncia dels draps estrangers, pro-
tagonisme en el mercat draper dels Cinco Gremios
Mayores de Madrid, etc— podrien contribuir a
explicar-1a.®

de Historia Econdmica {Segdvia 1985).

* Gonzilez de Lovera y Cia. era també un dels intermedia-
ris bancaris de la botiga Amar, 2 Madrd; vegeu Pierre VILAR, Ca-
talunya... IV, La formacid..., p. 189. Vegeu també Pedro TEDDE
DE LORCA, Comerciantes y bangueros madrile#os af final del An-
tiguo Régimen dins Historia econbmica y pensamiento social. Fi-
tudios en homenafe @ Diego Mateo del Peral (Madrid 1983), ps.
301-331,

# AFAS, Copiador.., cartes 2 Miguel Ballonesta (11:V11-1805)
ia Joaquin Samaranch (17-VII-1805). David R. RINGROSE, Madrid
y la economia espanola, 1560-1850 (Madrid 1985), ps. 103-110.

3 Yegeu la bibliografia citada a la nota 4. Tamb# David R.
RINGROSE, #bid., p. 110.
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LES FORMES DE COMERCIALITZACIO

En els primers anys del periode estudiat, amb un
nombrte reduit de clients, resultava evident el pes de-
terminant dels grans comerciants. Aquest pes prove-
nia d’una relacid preferent. Aixi, el setembre de 1793,
ia fabrica Sagrera «gjusta» amb «Pau Miarons y neboo
Pelaboracié durant 1794 de 100 peces de drap amb
Pespecificacid precisa de les qualitats 1 dels colors. El
febrer de 1794 la fibrica «a/ustza» amb Anton Nadal
1 Darrer amb idéntiques especificacions. Durant aquest
any, ambdés comerciants compraren el 51 per cent de
les peces venudes, amb un valor que equivalia al 59
pert cent de la facturaci6 total. Tanmareix, aquests con-
tractes no implicaven per part del comerciant ni el -
rament per endavant de diner ni de primera
matéria,*

Sovint, a causa dels problemes tipics de liquide-
sa de les empreses téxtils, la fabrica Sagrera apressava
els seus clients ¢l pagament dels seus deutes per tal
d’adquirir les Hanes extremenyes o segovianes, Excep-
cionalment, algun comesciant preferent podia mostrar-
se generds amb el fabricant tal 1 com va fer Miarons
en avancar 1.600 Hiures catalanes a Sagrera, quan el
seu deute era només de 604, per tal que aquest po-
gués pagar les llanes extremenyes. Tanmateix, aixd no
es podia considerar un crédit, en la mesura que Mia-
rons ho fa «per @ gue conega quant lo volem y desit-
Jem contribuir @ son desahogo».”

La fibrica també es beneficiava de la capacitat
de la xarxa dels comerciants per tal de fer arribar els
diners als seus proveidors de Hanes o per tal d'utilit-
zat els seus serveis com a receptors de la primera ma-
téria 2 Barcelona si recofrien al transport maritim.*

Quan la demanda superava la seva capacitat de

% AFAS, Libre de compies, 17911800, També en la corres-
pondéncia solta dins d'aquest libre hi ha la carta de Miarons,
17-X1-1793,

3 AFAS, Libre de compres, 17911800, carta de Mizrons
sense datar.

% El 1796 es remeteren a «Pau Miarons y nebot» seixanta
cine saques de lana fina d’Extrernadura des de Sevilla; vegeu el
full d’embarcament a AFAS, Libre de compres, 1791-1800. B 1792
Pau Miarons va Hiurar, per ordte de Sagrera, 2.776 iliures carala-
nes a Simé Segura per al pagament 2 Clceres de llana extremnenya
{AFAS, ibid., carta de Simé Scgura, 6-X1.1792).

¥ AFAS, Copiador.., sobre Miquel [ Francese Sitjas carta a
oJorda y Martine de Barcelona, 30-V11-1804 i a Maurici i Felip Sold

produccid, la fibrica Sagrera encarregava draps a al-
tres fabricants. Aix0 va esdevenir-se amb Miquel i Fran-
cesc Sitjas, de Terrassa, 1 amb Josep Junci i Onofre Vila,
de Sabadell. En els dos primers casos, Sagrera els va
avangar la Hana.® L'empresa terrassenca també co-
mercialitzava draps d’alires fabricants o mercaders,
Aixi, el 1792 i el 1793 vengué 92 peces de drap de
la fabrica Josep Font i Borrull a Anton Nadal i Dat-
rer. Tanmateix, en aquest cas, tal com hem constatat
per a I'any 1793, Font establi un conveni propi amb
Anton Sagrera.® El 1805 Sagrera comercialitzd, no
sense rebutjar algunes peces, draps enviats pels comeg-
ciants manresans <Asols, Sagrista y Companyia».®

En els casos esmentats de Manuel Gonzilez de
Lovera, de Madrid, i de Juan Francisco Martinez Mu-
fioz, de Molina, els draps es comercialitzaven en con-
wapartida a 'adquisici6 de Hanes. En alguns estats de
comptes cotrents es reflecteix amb claredat com Sa-
grera tramet lletres de canvi —aquestes sempre tepre-
senten un percentatge molt elevat del valor toral— i
draps com a pagament de les llanes.*

La dependéncia dels grans comerciants en la co-
mercialitzacié dels teixits, que hem constatat en ¢ls
primers anys, desaparegué a mesura que s'amplid 1 di-
versifica la clientela i els libres de comptes deixaren
de registrar contractes previs amb cases comercials de
Barcelona. En els primers anys del segle XIX Joaquim
Sagrera plantava cara a les exigéncies de Miatons amb
Vatgument que «en fots los correus tenim coneixements
nous demanannos robas y Corresponents o Botiguers
de consum en tot lemps..». El mateix any, 1805, es-
crivia a un comerciant de Saragossa: «womzos fabrican-
tes y nuestro anhelo no es otro gue procurar que todo
el Mundo conozca nuestras ropas y acreditar la casa
como lo hemos hecho basta ahoras

de Barcelona, 27-VII11804. Cartes a Josep Juncd, 19-1-1805 i a Ono-
fre Vila, 5-VIII-1805.
¥ AFAS, Liibre de comptes, 1791-1800. Vegeu ¢l document

“de Josep Font 1 Borrull amb aquesta capealera «He conpingut a
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entregar al Sr. Anton Sagrera las partidas de parios se expressa-
ran, per tor lo mes de Juny propuinents.

3 AFAS, Copiador..., carta a «Asols, Sagristd y Companyias,
24-TX.1805.

3% Estats de comptes corrents amb Manuel Gonazilez de To-
vera y Compafifa de 1793-1794 (21.11795) i amb Juan Francisco
Maninez Mufioz de 1794 (2-11-1795) & AFAS, correspondéncia solea
dins de Libre de comptes, 17911801,
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La fabrica desenvolupd una notable activitat co-
metcial a comencament del segle XIX. El 1805 Sagrera
s'adregava a comerciants de Burgos, de Plasencia, de
Vilafranca del Penedés..., als quals havia remés mos-
tres dels seus teixits 1 manifestava que havia captat nous
clients que abans eren corresponsals de Gali, un altre
fabricant terrassenc amb qui sostenia una aferrissada
rivalitat.” La preferéncia per disposar d'una xarxa co-
merctal propia, 1a manifestd a Gonzilez de Lovera en
afirmart: «en nuestra fabrica se fabrican anualmente
mis de guatro cientas prezas y a todas damos salida
al precio que se arreglan a principios de Mayo sin gue
ramids nos haya vendido una pieza ningiin corre-
dors.® Tanmateix, la xarxa comercial era encara feble
com ho evidencid, el 1803, la recetca desesperada de
comissionistes 2 Madrid.

Tot i que I'exemple de Ia fibrica Sagrera no des-
carta V'existéncia d’altres formes de comercialitzacié,
mitjangant la bestrera de diners o de primeres mate-
ries per part dels comerciants, tanmateix sembla re-
presentatiu del nucli empresarial de la indistria Ha.
nera terrassenca. En aquest sentit, no deixa de resultar

¥ AFPAS, Coprador.., carta a «Pau Miarons y neboo, 3-V-1804
i a Dronda v Martin, de $Saragossa, 30-V1-1804.

. AFAS, Copador.., cares a Manucla Laredo, de Burgos
(1V11-1805), a Domingo Demouch, de Plasencia (27-1X-1805) i
a «Pare y fill Garrigas, de Vilafranca del Penedgs (1.VIL-1803).
L'11VII-1805 escrivia a Josep Garrich, de Barcelona: «..f0# o mon
anela lo bo, alguns nos ban fet demands que eran corresponsal
de Joan Baptista Galf { Sulis (sic) com son Yruega de Madrid, Mar-
tin de Rogas de Alcald, Estor e Hijos de Murcia, Arnarex de Zara-
goza, ¥ @ltres.».

3 AFAS, Copiador.., carta a Manuel Gonzilez de Lovera v
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paradoxal que quan «Pau Miarons y nebot» comengi
a interessar-se pel negoci de les llanes, fos Sagrera qui
li facilités contactes i recomanacions amb els provei-
dors de Castella fa Nova i d'Extremadura.®

La fabrica «Anton y Joaquim Sagrera» constitueix
entre 1792 1 1807 un exemple clar d’un moment de
transici6 d’una empresa téxtil Hanera moderna: de-
pendéncia dels comerciants barcelonins per wal que els
seus géneres arribessin a determinats mercats 1, a la
vegada, constitucié d'una xarxa comercial propia (tant
per adquiris les Ilanes com per vendre els teixits), pre-
séncia propia en els mercats no catalans perd encara
irregular 1 incipient, apreciacid dels draps catalans perd
sense una competitivitat aclaparadora a causa del pa-
per dels altres nuclis llaners pentnsulars 1 de les im-
portacions estrangeres... Una transicié que, després de
1814, amb Parrencada de la mecanitzacié i les noves
formes d’otganitzacié de la produccid, va conéixer un
salt endavant amb la consolidacié de les xarxes comer-
cials dels industrials i de la seva expansié en el mercat
peninsular. Una transformacié que també s'exempli-
fica a la fabsica Sagrera.”

Compaiiia.

% AFAS, Coprador.., cattes a <Pau Miarons y nebots,
3.111-1806, 24-11-1807 § 3-VIIE-1807.

¥ Josep M. BENAUL, La mndiistriz lanera... Tant el Llibre de
comptes de Joaquim Sagrera, 1802-1832 com els copiadors de
1815-1822 reflecteixen {'expansi6 comercial de la fabrica Sagrera
en el mercat espanyol. Per a una visid més general, perd que tam-
bé inclou referdncies a la inddstria llanera, vegeu Josep M. Fra
DERA, Ind#istria { mercat. Les bases comercials de la indiistria ca-
talana moderna (1814-1845) (Barcelona 1987).



